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ЧЕЛОВЕК ДЕЛА

Расскажите, как компания выходила на рынок поставок 
электрооборудования.

«ЭнергоСистема» реализует проекты в этой сфере с 2012 г. 
Начинали, как и многие компании на рынке, с поставок ка-
бельной, низковольтной и светотехнической продукции. Сле-
дующим этапом развития стало включение в  ассортимент 
несущих систем для кабеля. В 2014–1015 гг. мы постарались 
максимально расширить спектр поставляемых изделий за счет 
налаживания прямых связей с основными производителями 
оборудования. В 2023 г. мы запустили уже собственное про-
изводство электрических щитов, организовав предприятие 
«Завод НКУ». Сейчас у нас имеется постоянно пополняемый 
склад в Москве, в районе Марьино, площадью более 700 м2, где 
всегда присутствуют все позиции, наиболее востребованные 
у наших клиентов.

Насколько широк ассортимент ваших поставок? Продук-
цию каких брендов вы сегодня предлагаете?

В электронном каталоге «ЭнергоСистемы» сегодня насчи-
тывается более 300 тыс. наименований различной электро-
технической продукции: светотехника, кабельно-проводнико-
вая продукция, низковольтное оборудование, кабеленесущие 
системы, счетчики, щитовое, высоковольтное оборудование 
и многое другое.

В нашем ассортименте представлен большой выбор про-
дукции ведущих отечественных и зарубежных марок. Мы напря-
мую работаем с такими известными брендами, как ABB, Klemsan, 
Legrand, Osram, Chint, Siemens, Schneider и с отечественными 
производителями: DKC, IEK, EKF, «Промрукав» и многими дру-
гими. Налаженные долгосрочные связи позволяют нам осу-
ществлять поставки на самых выгодных условиях и предла-
гать комплексные решения для всевозможных задач в сферах 
промышленного и жилого строительства, машиностроения, 
инфраструктуры и т. п.

Расскажите о своем производстве, какая продукция 
на нем выпускается и как организованы основные про-
цессы?

Занимаясь долгое время поставками различного элек-
тротехнического оборудования, мы накопили достаточный 
опыт и понимание, в чем в первую очередь сегодня нуждается 
отечественный потребитель. Поэтому мы решили организо-
вать собственное сборочное производство и наладили выпуск 
современного оборудования для решения различных задач, 
связанных с обеспечением объектов электроэнергией, защитой 
и контролем работы электротехнических устройств: электро-
технических щитов, главных распределительных щитов (ГРЩ), 
ВРУ, щитов освещения, силовых щитов, щитов учета, этажных 
и квартирных щитов.

В ассортименте нашей компании сегодня представлено 
практически все необходимое оборудование, начиная от глав-
ного щита, через который подходит электричество к пред-
приятию или объекту, заканчивая теми небольшими щитами, 
которые размещаются на этажах жилых домов и в различных 
помещениях. Вся выпускаемая продукция комплектуется мо-
делями только проверенных производителей, среди которых 
представлены как зарубежные, так и отечественные бренды 
с необходимыми сертификатами соответствия качеству ГОСТ Р.

При этом производство «Завода НКУ» не является массо-
вым. Мы стараемся осуществлять сборку по индивидуальным 
схемам заказчика. Как правило, наши специалисты подбирают 

ЭНЕРГОСИСТЕМА
КОМПЛЕКСНЫЙ ПОДХОД К ПОСТАВКАМ 
СОВРЕМЕННОГО ЭЛЕКТРООБОРУДОВАНИЯ
Компания «ЭнергоСистема» специализируется на оптовых продажах современного и эффективного электротехнического 
оборудования. Высокое качество реализуемой продукции гарантируется наработанными связями с основными россий-
скими и зарубежными производителями. С 2023 г. в состав предприятия входит производственный комплекс «Завод НКУ», 
который выпускает электротехнические щиты под собственным брендом. Мы поговорили с генеральным директором 
компании Владимиром Яблоковым о том, как изменился отечественный рынок за последнее время, о качестве импорто-
замещающей продукции и о наиболее передовой методике, применяемой сегодня в поставках, — комплексном подходе.

В ассортименте нашей компании сегодня 
представлено практически все необходимое 
оборудование, начиная от главного щита, 
через который подходит электричество 
к предприятию или объекту, заканчивая теми 
небольшими щитами, которые размещаются 
на этажах жилых домов и в различных 
помещениях.
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решения под имеющийся проект, а если его нет — предлагают 
собственные варианты решения стоящих задач. Проектиров-
щик согласовывает проект с заказчиком, после чего передает 
его на производство, где сборщики по схемам собирают обо-
рудование под контролем инженера-технолога.

Чем гарантируется качество выпускаемой продукции?
На заводе внедрена и успешно применяется своя система 

качества. Все этапы сборки контролируются, изготавливаемое 
оборудование проверяется и тестируется, благодаря чему воз-
можные проблемы, связанные с качеством, минимизируются.

При необходимости мы предоставляем услуги шефмон-
тажа, когда наши специалисты выезжают на объект заказчика 
и контролируют, подсказывают или непосредственно помогают 
осуществлять монтаж и подключение оборудования. На нашем 
производстве работают грамотные специалисты, которые гото-
вы оперативно решить все возникающие вопросы.

Какие каналы вы используете для сбыта продукции 
и как решаете вопросы сервисного обслуживания?

Для организации поставок электрооборудования мы поль-
зуемся налаженными дистрибьютерскими связями в регионах. 
Помимо этого, в первую очередь для реализации низковольт-
ных распределительных устройств собственного производства, 
мы создали специализированный интернет-магазин электро-
технических товаров Zavodnku.ru

На большую часть поставляемой продукции гарантия пре-
доставляется производителями комплектующих и основных 
узлов. Если проявляются какие‑либо дефекты, которые обычно 
выявляются заказчиком в первые две недели или месяц после 
установки и начала эксплуатации оборудования, то мы его заме-
няем. Привозим новое и забираем старое на экспертизу, после 
чего уже решаем вопрос с производителями.

Кто ваши основные клиенты? Назовите несколько ком-
паний или проектов.

Изначально мы начинали работать со строительно-мон-
тажными компаниями. И сегодня к нам в большей степени об-
ращаются строительные организации, крупные бизнес-центры, 
торговые центры. Везде, где требуется электрооборудование, 
а оно, как правило, используется на любых объектах, есть не-
обходимость в нашей продукции, поэтому сегодня к нам при-
ходят самые разные клиенты. Еще более этот тренд усилился 
с развитием интернет-торговли.

Если рассматривать географию наших поставок, то в на-
стоящее время наши основные заказчики находятся в Москве 
и Московской области. В основном это так еще и потому, что на-
ше оборудование бывает достаточно объемным, особенно если 
говорить именно о щитовой сборке. Но с регионами мы тоже 
продолжаем работать: в сентябре мы поставили в г. Мурманск 
15 электротехнических щитов для строительства многоквар-
тирного жилого дома, причем крупногабаритных. Но мы во-
время произвели доставку, установили оборудование, все ра-
ботает, и заказчик доволен.

Вспоминая выполненные проекты, хочется отметить маши-
ностроительный завод «РСК МиГ», Главный центр магистраль-
ных перевозок почты (ГЦМПП) — филиал ФГУП «Почта России», 
с которым мы сотрудничаем с 2013 г. Из года в год мы постав-
ляем на это предприятие большие объемы как световой, так 
и щитовой продукции. Не один цех удалось построить, обеспе-
чив всем необходимым электротехническим оборудованием 
совместно с другими подрядчиками завода.

Традиционно нашими постоянными заказчиками были 
сетевые магазины в крупных торговых центрах. Сейчас, прав-
да, многие из них ушли с российского рынка. Это магазины 
группы «Индитекс»: Zara, Pull&Bear, 
Massimo Dutti, Bershka и другие; 
Decalton, «Спортмастер». Эти мага-
зины по всей стране становились 
нашими партнерами, строились 
и  открывались. Много поставок 
электротехнического оборудова-
ния мы производим для различ-
ных жилых комплексов Москвы 
и  области, например, ЖК «Лю-
бовь и  голуби», ЖК «Флотилия», 
ЖК «Level Нагатинская».

Расскажите, какая ситуация сегодня сложилась на рос-
сийском рынке электротехнической продукции?

Многое изменилось за последние полтора года. Из России 
ушли почти все проверенные европейские бренды. Конечно, 
их продукция в какой‑то степени все равно продолжает по-
падать на наш рынок, но из‑за усложнившихся логистических 
путей это происходит в гораздо меньшем объеме. Те же ино-
странные компании, которые могут избежать санкций, сейчас 
все больше перестраиваются на другое направление и пере-
носят производство в Россию.

На протяжении многих лет подрядные и строительные 
организации в нашей стране привыкли закрывать все потреб-
ности на объекте оборудованием предпочтительно одного 
производителя, но из‑за нарушения системы поставок сегод-
ня это достаточно сложно реализовать. Бывает так, что из всей 
продуктовой линейки одного бренда какой‑то части все равно 
может не хватить или не быть в наличии. Пример — полюбив-
шаяся многим российским строителям в последние годы марка 
Legrand, которая продолжает всеми правдами и неправдами 
попадать на наш рынок. Кабель-каналы их производства сей-
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час на складах есть, а розеток, которые в них устанавливаются, 
уже нет, и неизвестно, будут ли в обозримом будущем. Соответ-
ственно, полностью, как это делалось раньше, строящийся объ-
ект, используя только продукцию этого бренда, уже не закрыть.

Тем не менее в России сегодня есть местные бренды, ко-
торые вполне могут конкурировать с европейскими, поэтому 
главное место на нашем рынке уже занимают отечественные 
производители, такие как «Промрукав», DKC, IEK, EKF, КЭАЗ. Яр-
кий пример — предприятие «Промрукав». Это известный рос-
сийский бренд, завод которого находится во Владимирской 
области. У нас с ними налажены очень хорошие отношения 
и прекрасно отработана логистика: прямые поставки продук-
ции предприятия идут к нам каждые один-два дня. И от осталь-
ных производителей российской «большой пятерки» мы полу-
чаем товары либо ежедневно, либо через день.

Номер один на нашем рынке сегодня, если брать макси-
мальный охват по всей номенклатуре, это бренд DKC , который 
выпускает абсолютно ту же автоматику и щиты, кабель-каналы, 
розетки и т. д., что и известные европейские производители. 
У компании представлен очень большой ассортимент — более 
40 тыс. наименований продукции, с помощью которой можно 
закрыть потребности практически любого объекта.

Сегодня мы активно развиваем сотрудничество с отече-
ственными производителями, предлагаем их линейку в ка-
честве замены на объектах, на что, как правило, строители 
охотно идут, понимая, что сейчас европейские бренды — это 
либо очень дорого, либо очень долго, а нередко получается 
и то и другое вместе. Поэтому, переходя на российские мар-
ки, заказчики, помимо экономии, еще и гарантированно в на-
значенный срок получают оборудование, качество которого 
при этом не особенно отличается.

Чем вы выделяетесь среди других участников рынка? 
Расскажите о ваших преимуществах.

Среди наших главных плюсов стоит отметить большой 
складской запас оборудования по всем направлениям, низкие 
цены, обусловленные прочными партнерскими связями с зару-
бежными и российскими производителями, а также обширный 
опыт комплексных поставок для объектов различного уровня 
сложности.

Как я уже упоминал, на отечественном рынке за последние 
год-полтора произошли существенные изменения. Сегодня 
у поставщиков оборудования меняется вектор взаимоотноше-
ний с подрядными и строительными компаниями. Когда такие 
заказчики заходят на объект, им некогда тратить время на по-
иск каких‑то конкретных наименований по определенному 
направлению. А если у строителей есть надежный поставщик, 
им гораздо удобнее и выгоднее переложить 
на него заботы по подбору для обеспече-
ния стройки всем необходимым обо-
рудованием.

Наша компания старается 
обращаться к  подрядным 
организациям не  толь-
ко с  предложением 
по  электротехни-
ческому направ-
лению, хотя эта 

номенклатура составляет ос-
нову нашего ассортимента. Мы 
стараемся сделать выгодное 
предложение по всем специ-
фикациям объекта заказчика 
и предоставить максимально 
выгодные условия, согласо-
ванные непосредственно с из-
готовителем данной продук-
ции, или подобрать ее аналоги.

Если заявленного произ-
водителя нет в  нашем порт-
феле, мы можем в  короткие 
сроки с  ним договориться, 
согласовать все условия и по-
мочь заказчику полностью за-
крыть объект. В нашей практи-
ке были примеры, когда к нам 
обращались клиенты по инже-
нерной сантехнике и мы через 
наших поставщиков обеспечи-
вали поставки соответствую-
щего оборудования, закрывая 
заказчику эти разделы проек-
та. А им было еще более ком-
фортно с нами работать, пото-
му что не пришлось искать новых поставщиков, организовывать 
доставку и т. д. Мы оперативно подобрали необходимую но-
менклатуру, скомплектовали все в одну партию и осуществили 
поставку на объект.

Какие изменения вы планируете привнести в работу 
предприятия?

Одна из главных наших задач на ближайший период — про-
должить модернизацию открытого в этом году производства 
щитового оборудования под брендом «Завод НКУ». С начала 
следующего года мы планируем гораздо более активно предла-
гать нашим заказчикам именно эту номенклатуру. В настоящее 
время она поставляется в основном тем клиентам, которые 
с нами уже давно работали и знают нашу продукцию, но до сих 
пор мы ее активно не рекламировали и не предлагали широкой 
аудитории. Нам предстоит провести большую работу в этом 
направлении, чтобы потенциальные клиенты узнали, что мы 
не только надежные поставщики, но и производители каче-
ственного электротехнического оборудования.

Также мы собираемся увеличить объем проектных продаж. 
Для этого планируем организовать новый отдел, который бу-
дет специализироваться на работе с проектными институтами 
и организациями. Наши менеджеры будут приходить на объект 
еще на стадии проектирования и предлагать весь комплекс 
оборудования, помогать в создании необходимой технической 
документации, чтобы успешно подобранные решения можно 
было сразу вносить в проект.

Мы стараемся сделать выгодное предложение 
по всем спецификациям объекта заказчика 
и предоставить максимально выгодные 
условия, согласованные непосредственно 
с изготовителем данной продукции, 
или подобрать ее аналоги.

3БИЗНЕС СТОЛИЦЫ



НАДЕЖНЫЙ ПАРТНЕР

Ваша компания предлагает несколько линеек источни-
ков бесперебойного питания с разными параметрами 
и функционалом. Как соотносятся эти линейки со сфера-
ми применения ИБП?

Мы предлагаем источники бесперебойного питания лине-
ек Hiden, Hiden Expert, Line-interactive, Hiden Control. Начинали 
с бюджетных ИБП Hiden — вышли с ними на рынок в 2017 г. Че-
рез год, проанализировав обратную связь нашего дилерского 
канала, пришли к выводу, что качество этой продукции, цены, 
сроки поставок вполне устраивают дилеров и конечных потре-
бителей. В то же время выяснилось, что интеграторы не могут 
использовать устройства этой линейки в своей работе из‑за не-
соответствия некоторых параметров решаемым задачам. По-
этому в 2018 г. мы начали выпуск линейки профессиональных, 
высоконадежных ИБП Hiden Expert с показателями отказоустой-
чивости на уровне европейских вендоров и базовой гарантией 
от трех до четырех лет. Они обладают высокими показателями 
по КПД, перегрузочным способностям, отказоустойчивости, 
хорошо конфигурируются по ряду параметров. Предназначены 
для использования в системах обеспечения энергоснабжения 
промышленных предприятий, транспорта, медицинских учреж-
дений, инфраструктуры телекомпредприятий.

Устройства линейки Hiden Сontrol ориентированы на вла-
дельцев частных домов и коттеджей. Они обеспечивают пол-
ную автономию электроснабжения таких объектов, включая 
оборудование индивидуальной газовой системы отопления.

В 2023 г. ассортимент был дополнен устройствами линейки 
ИБП Line-interactive для офисного и домашнего применения 
и изделиями стоечного исполнения для телеком- и серверной 
инфраструктуры. Минувшим летом на склады поступила первая 
партия продукции этих устройств. Напомню, что в этой сфере 
сильные позиции занимал один из крупнейших европейских 
вендоров, ушедший с российского рынка. Надеемся, что нам 
удастся заместить его продукцию и обеспечить заказчиков тре-
буемым оборудованием.

Кроме того, мы 
выпускаем линейку 
модульных систем. 
Диапазон мощности 
силовых модулей от 5 
до 50 кВА, что позво-
ляет гибко подбирать 
практически индиви-
дуальные решения 
для очень широкого 
круга заказчиков.

Также учитываем особенности деятельности компаний раз-
личных отраслей. Например, в медицине нередко требуются 
ИБП с трансформаторной гальванической развязкой, ИБП улич-
ного исполнения до IP56 для объектов транспортной инфра-
структуры. Благодаря накопленным компетенциям и эксперти-
зе мы успешно производим такие решения. Отдельно отмечу 
очень широкий ассортимент стоечных решений для защиты 
серверного и сетевого оборудования.

Не побоюсь сказать, что мы входим в число компаний, 
предлагающих наиболее широкий спектр источников беспе-
ребойного питания.

Какие из этих моделей наиболее популярны?
Спросом пользуются все модели. Этому способствует не-

сколько факторов. Во-первых, у потребителей каждого сегмента 
всегда присутствуют незакрытые вопросы по энергоснабжению 
своих объектов. Если говорим про трехфазные системы, то здесь 
популярны модульные решения, о которых я говорил ранее.

Широкий диапазон мощностей силовых модулей 5–50 кВА 
и силовых шкафов 20–600 кВА, а также богатый набор различ-
ных заводских опций позволяют подобрать решение практи-
чески для любого случая.

Модели линейки Hiden Control популярны у владельцев 
загородной недвижимости, особенно в сельской местности. 
Проблемы с электроснабжением на таких объектах возникают 
достаточно часто.

ИБП Line-interactive — по определению массовый продукт. 
Его активные продажи начались сразу же, как только эти изде-
лия появились на складах.

Ваша компания также оказывает инжиниринговые ус-
луги. Часто приходится сталкиваться с эксклюзивными 
требованиями заказчиков?

Такие ситуации бывают довольно часто. Напри-
мер, в  нынешнем году мы оснащали источниками 
бесперебойного питания станции МЦД-3. Перед нами 
была поставлена задача создать систему с возможно-
стью автономной работы в течение пяти часов, а так-
же способную осуществлять глубокий мониторинг 
оборудования и обеспечивать его защиту от внешних 

HIDEN
ШИРОКИЙ ПОРТФЕЛЬ СИСТЕМ ИБП:  
ОТ ПРОФЕССИОНАЛЬНЫХ РЕШЕНИЙ ДЛЯ ПРОМЫШЛЕННОСТИ, 
ЦОД, МЕДИЦИНЫ ДО ОФИСНЫХ И ДОМАШНИХ УСТРОЙСТВ
Компания HIDEN разрабатывает и производит широкий спектр комплексных систем бесперебойного электроснабжения, 
которые находят применение в самых различных сферах — от защиты персональных компьютеров в офисе до обеспе-
чения безотказной работы электрооборудования крупных промышленных предприятий. На счету компании более 130 
успешно реализованных крупных инфраструктурных проектов, в том числе по заказам РЖД, «Газпрома», «Роснефти». 
В 2023 г. предприятие получило сертификат Минкомсвязи на линейку ИБП, поставленных в региональные подразделения 
«Ростелекома», и вошло в топ-5 российских производителей трехфазных модульных ИБП. О деятельности организации 
нашему изданию рассказал один из основателей компании HIDEN Максим Субачев.

Мы входим в число компаний, предлагающих 
наиболее широкий спектр источников 
бесперебойного питания. 
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воздействий на уровне IP 56. Мы разработали такую систему, 
сконструировали и произвели всепогодный антивандальный 
шкаф, применили литиевые батареи. Этот проект стал для нас 
своего рода вызовом, проверкой наших компетенций. Компа-
ния блестяще с ним справилась.

В 2022 г. выполняли монтаж систем бесперебойного элек-
тропитания для заказчика, арендующего помещения на четы-
рех этажах башни «Меркурий» в международном деловом цен-
тре «Москва-Сити». На одном этаже располагался ЦОД, на трех 
других размещались сотрудники клиента. Одно из главных тре-
бований заказчика — минимизировать площади, занимаемые 
системой автономного электроснабжения. Наши специалисты 
применили нестандартные решения в плане конфигурации 
модулей системы и их расстановки в помещениях.

Заметным стал также проект, включавший поставку ИБП 
суммарной мощностью 3 МВт для пяти региональных подраз-
делений «Ростелекома». Заказчик всесторонне тестировал 
предложенное нами оборудование. Процесс занял около двух 
месяцев. В итоге он был полностью удовлетворен результатами 
нашей работы, а Минкомсвязи РФ выдал нам сертификат на эту 
линейку ИБП.

Из проектов, которые для нашей компании стали значимы-
ми в плане проверки профессионализма специалистов, назову 
оснащение под ключ источниками бесперебойного питания 
систем освещения и кондиционирования стадиона «РЖД Аре-
на», поставку систем бесперебойного питания для томографов 
в Салехардскую республиканскую больницу, защиту систем 
электропитания освещения подъездных путей к Крымскому 
мосту. Все эти проекты были успешно реализованы.

Нестандартные ситуации встречаются и там, где их не ожи-
даешь. Например, на подмосковном заводе пластиковых окон 
не нашлось места для блоков ИБП в электрощитовой. Наши ин-
женеры предложили разместить их в специальных защитных ко-
робах прямо в зале, где расположены производственные линии.

Мы всегда находим оптимальные решения поставленных 
перед нами задач, что позволяет непрерывно расширять пул 
дилеров и заказчиков.

Сотрудничество с дилерами в приоритете перед прямы-
ми поставками конечным потребителям?

Ставку на построение дилерской модели продаж мы сдела-
ли с самого начала деятельности компании. Последовательным 
ее развитием занимаемся и сегодня.

Главное для нас — потребности и интересы дилеров. Мы 
честны с ними на всех этапах сотрудничества. Разработали 
и реализуем обширную складскую программу, позволяющую 
обеспечить широкий ассортимент и оперативность поставок, 
то есть реализовывать проекты, где решения требуются здесь 
и сейчас. В складскую программу входят модели различных 
линеек мощностью от 300 до 600 кВт. В ней также представлен 
богатый набор изделий, обеспечивающих дополнительные оп-
ции: модули мониторинга, зарядные устройства, байпасные 
щиты, кабели, устройства защиты и др.

Компания также предлагает услуги сервисного обслужи-
вания ИБП и аренды. Они востребованы?

Они пользуются хорошим спросом. Мы проанализировали 
ситуацию и поняли, что если хотим занять освобождающуюся 
нишу покидающих наш рынок европейских вендоров, то долж-
ны предложить не только сопоставимый по качеству продукт, 
но и соответствующего уровня сервис. Как итог — наша сер-
висная программа с различными уровнями SLA.

Первый сервисный контракт мы подписали в рамках проек-
та в башне «Меркурий», о котором я рассказывал выше. Там из-
начально было запроектировано европейское оборудование, 
поставки которого оказались, можно сказать, невозможными. 
Мы предложили свое техническое решение и сервис к нему.

Сейчас линейка сервисных контрактов включает в себя 
пять вариантов глубины SLA: от простого технического обслу-
живания до объемного пакета, в котором регламентировано 
время восстановления работоспособности системы или от-
дельной ее части, оговорено постоянное наличие запасных 
частей на площадке заказчика и другие нюансы.

Сдача ИБП в аренду как направление деятельности так-
же возникла в связи с уходом европейских производителей 
с российского рынка. Поставленная ими техника нуждается 
в обслуживании и ремонте.

Аренда бывает необходима, когда, например, отказывает 
действующее оборудование, а оперативное его восстановле-
ние или замена в силу тех или иных причин невозможны. По-
ка оборудование остается неработоспособным, его заменяют 
арендованным. Арендуют ИБП также организаторы различных 
мероприятий, в которых используется техника, требующая бес-
перебойного питания.

Какое место занимает компания на российском рынке?
Согласно отчету одного уважаемого агентства, компания 

HIDEN по итогам трех кварталов 2023 г. входит в топ-5 произво-
дителей трехфазных систем на российском рынке.

Ситуацию на  рынке для  нашей компании оцениваю 
как весьма позитивную. ИБП — продукт, потребность в котором 
в силу трансформации процессов в нашей жизни со временем 
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лишь возрастает. Сложно представить сервер или томограф 
без источника бесперебойного питания. Потребность в этих 
устройствах увеличивается во всех сферах.

Уход европейских производителей привел к увеличению 
спроса на альтернативные варианты азиатских производите-
лей. Не столь давно крупные интеграторы относились к обору-
дованию азиатского производства с легким пренебрежением. 
Нежелание работать с такими продуктами мотивировали тем, 
что их заказчики признают только европейское качество. Се-
годня мы реализуем масштабные проекты с рядом интеграто-
ров федерального уровня, и нам совместно удалось донести 
до заказчиков, что азиатские производственные площадки уже 
давно выдают продукт мирового уровня.

Представленность нашей компании увеличивается во всех 
секторах рынка. Обороты бизнеса ИБП ежегодно удваиваются. 
Уходящий 2023 г. не стал исключением.

За счет чего удается добиваться столь впечатляющих 
результатов?

За счет разумной организации бизнес-процессов и пред-
ложения рынку востребованной продукции. В  глобальном 
смысле наши решения по защите электропитания позволяют 
обеспечить непрерывную работу любых систем и производств, 
оптимизировать операционные и капитальные затраты на со-
держание энергетической инфраструктуры. Широкий диапазон 
мощностей выпускаемых нами устройств дает возможность 
организовать защиту электропитания как отдельных узлов, так 
и целых предприятий.

Линейка Hiden Expert отличается повышенной надежно-
стью, о чем свидетельствует увеличенный срок гарантии: три 
года на однофазные изделия, четыре — на трехфазные.

К преимуществам нашей продукции отнесу также широкий 
ассортимент опций, которыми мы сопровождаем выпускае-
мые системы. Это модули зарядных устройств, модули конфи-
гурации входной и выходной фазности, усиленные средства 
мониторинга.

Если говорить о наших устройствах в целом, то могу сме-
ло констатировать, что они ни в чем не уступают европейским 
аналогам, а по некоторым показателям даже превосходят их. 
При этом стоят гораздо дешевле.

Модель вендора, по которой работает ваша компания, 
тоже дает определенные преимущества на рынке?

Эта модель позволяет полностью сосредоточиться 
на  управлении торговой маркой, продвижении продукции 
и услуг, предоставлении сервисной поддержки. Заказы на про-
изводство ИБП размещаем на пяти ведущих китайских заво-
дах. Наша компания, являясь владельцем бренда HIDEN, сама 
формирует свою товарную матрицу, составляя подробное ТЗ 
на каждое изделие.

Мы обсуждали возможность открытия производства в Рос-
сии, но пришли к выводу, что в нынешних реалиях это не даст 
никаких преференций и будет идти вразрез с политикой компа-
нии. Свою миссию видим в том, чтобы оперативно обеспечивать 
потребности широкого круга потребителей. Смена локации 
производства никак не поспособствует решению этой задачи.

Главная проблема российских производителей — дефи-
цит или полное отсутствие отечественных комплектующих. Так 
называемые российские ИБП — это почти всегда устройства, 
собранные из импортных узлов и компонентов. Мы встречали 
и слегка измененные изделия HIDEN с чужим шильдиком, кото-
рые производитель называл собственной продукцией.

Конечно, в России есть компании, которые действитель-
но выпускают оборудование, по своим качественным характе-
ристикам сопоставимое с нашим. Но оно в силу объективных 
и субъективных причин дороже нашего, что тоже свидетель-
ствует не в пользу решения о смене места нахождения про-
изводства.

Тем не менее мы считаем себя российской компанией, по-
тому что работаем в интересах отечественного потребителя, 
предлагая ему качественную и разнообразную продукцию, ис-
пользуем российский менеджмент.

Каким видите будущее компании? Что в планах по ее раз-
витию?

Планы достаточно масштабные. Они продиктованы пер-
спективами развития сфер использования ИБП, которые, на наш 
взгляд, весьма благоприятны. Потребители этих устройств все 
чаще приходят к выводу, что появившиеся на рынке модели 
вполне способны заменить продукцию ушедших европейских 
брендов. Поэтому нет смысла приобретать их по затратным 
схемам через длинные цепочки перекупщиков, если за гораздо 
меньшие деньги можно купить столь же качественный продукт 
напрямую у другого производителя.

В ближайшие два года мы намерены занять не менее 10 % 
российского рынка продаж систем бесперебойного питания, 
а потом начнем двигаться к показателю 15 %. С целью реше-
ния этих задач наращиваем технические компетенции сотруд-
ников, оптимизируем бизнес-процессы, увеличиваем объемы 
продуктового портфеля, фокусируемся на развитии складской 
программы, расширении ассортимента, изучаем и анализируем 
смежные рынки.

Уходящий 2023 г. был для нас достаточно продуктивным 
в плане структурирования и реформирования бизнеса. Поя-
вились новые дилеры и заказчики, получили дальнейшее раз-
витие отделы инжиниринга и продаж, создан отдел по работе 
с интеграторами федерального уровня. Уверен, что все стоящие 
перед нами задачи решим в запланированные сроки.

В ближайшие два года мы намерены занять 
не менее 10 % российского рынка продаж 
систем бесперебойного питания, а потом 
начнем двигаться к показателю 15 %.
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У компании три главных направления работы: проекти-
рование, монтаж, обслуживание инженерных систем. 
Как распределяются эти виды услуг по востребованно-
сти среди заказчиков?

На первое место, наверное, нужно поставить проектиро-
вание. Это объясняется тем, что некоторые компании проек-
тируют с прицелом на будущее, что называется, в стол. Кроме 
того, кто‑то заказывает проекты, а монтаж осуществляют сво-
ими силами.

На втором месте — монтажные работы. В эту группу кли-
ентов входят предприятия, заказывающие полный комплекс 
услуг — от проектирования необходимого оборудования до его 
ввода в эксплуатацию.

А вот обслуживание эксплуатируемых инженерных систем 
по количеству заказов стоит далеко на третьем месте. Хотя мы 
предлагаем такие услуги для любых систем, а не только для тех, 
что проектировали и монтировали сами.

В чем причина малого спроса на обслуживание инженер-
ных систем? Аварий‑то на них немало.

С крупными предприятиями ситуация понятна: там обслу-
живание осуществляет служба главного энергетика. У них нет 
необходимости искать исполнителей на стороне.

Во всех других случаях главными причинами считаю не-
понимание важности этого процесса и необоснованную эко-
номию, порой граничащую с жадностью.

На самом деле обслуживание стоит не столь уж дорого, 
зато позволяет быть уверенным в том, что эксплуатируемое 
оборудование не приведет к аварии, а то и к гибели людей.

Какие работы по обслуживанию выполняет ваша компа-
ния?

Мы выполняем все регламентные работы, описанные 
в нормативных документах. В составе компании работает соб-
ственная электротехническая лаборатория, сотрудники кото-
рой имеют в своем распоряжении все необходимое оборудова-
ние для проведения большого спектра измерений и испытаний. 
Выезд к клиентам осуществляем в любое удобное для них вре-
мя. Постоянным заказчикам делаем выгодные ценовые пред-
ложения.

Одним из главных видов исследований является измере-
ние сопротивления изоляции и переходные сопротивления 
в системе заземления. Эта процедура позволяет установить, 
насколько защищены от короткого замыкания силовые линии, 

электрооборудование, электропроводка, нет ли угрозы пора-
жения электротоком человека.

Отмечу, что в соответствии с законом мы проводим ис-
пытания при условии, что электросети монтировала другая 
организация. Для испытаний сети, которую монтировала наша 
компания, нужно приглашать другую лабораторию.

К сожалению, владельцы недвижимости недооценивают 
необходимость таких измерений. Например, юридическая ком-
пания снимает новый офис, нанимает бригаду, которая выпол-
няет ремонтные работы, в том числе монтирует электропровод-
ку. Юристы не могут определить, правильно ли электрики все 
сделали. Верное решение — пригласить сотрудников электро-
технической лаборатории. Итогом их работы станет техниче-
ский отчет, имеющий юридическую силу при выяснении причин 
аварийной ситуации в системе электроснабжения помещения, 
если таковая случится. Технические отчеты мы оформляем в со-
ответствии с требованиями надзорных инстанций.

В каких случаях измерения, выполняемые сертифициро-
ванной электротехнической лабораторией, обязательны?

Электрические сети являются объектами повышенной 
опасности. Аварии на них приводят к пожарам, выходу из строя 
дорогостоящего оборудования, нанесению вреда здоровью 
и жизни людей. Поэтому контролирующие органы требуют регу-
лярного предоставления технических отчетов по проведению 
испытаний сопротивления изоляции. Эти испытания необходи-
мо проводить на таких объектах, как здания и сооружения про-
мышленного назначения, помещения с массовым скоплением 
людей: торговые, развлекательные, офисные центры, спортив-
ные комплексы, медицинские и учебные учреждения.

ЭНЕРГОТЕХМОНТАЖ
ПРОЕКТИРОВАНИЕ, МОНТАЖ  
И ОБСЛУЖИВАНИЕ ИНЖЕНЕРНЫХ СИСТЕМ
Московская компания «Энерготехмонтаж» уже более 10 лет специализируется на разработке и монтаже систем элек-
троснабжения, вентиляции, теплоснабжения, видеонаблюдения, контроля доступа, охранно-пожарной сигнализации, 
телефонии, структурированных кабельных сетей. Среди ее клиентов — сеть розничных магазинов «Магнит», горно-ме-
таллургический холдинг «Металлоинвест», ПАО «Сбербанк, ПАО СК «Росгосстрах», гостиничный оператор Courtyard by 
Marriott, другие именитые бренды. О деятельности компании рассказывает ее соучредитель и бессменный руководитель 
Дмитрий Савченко.

Мы выполняем все регламентные работы, 
описанные в нормативных документах.
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Вам когда‑либо предлагали подписать отчет, не соответ-
ствующий действительности?

Компания работает более 10 лет, всякое бывало. Но мы 
никогда не шли навстречу таким просителям. Дорожим своей 
репутацией и понимаем, что «помогая» так одним, можем под-
ставить других. Сейчас, я думаю, подобные обращения вообще 
невозможны. Нас знают на рынке как ответственных партнеров, 
профессионалов высокого класса и просто порядочных людей. 
Если кто‑то и захочет получить липовый документ, обратится 
точно не к нам. К сожалению, еще есть организации, готовые 
оказать подобную «услугу». Желаю им не стать фигурантами 
уголовных дел о трагических исходах, которые становятся след-
ствием аварий на инженерных коммуникациях.

Какие проблемы чаще всего выявляете в ходе обслужи-
вания?

Если оставить в стороне крупные промышленные пред-
приятия, то главная проблема — низкие квалификация и ответ-
ственность кадров, обеспечивающих присмотр за коммуника-
циями. То они что‑то не доделают, то не знают, как что‑то сделать. 
В сфере ЖКХ уже всем знакомы незаменимые специалисты 
из стран ближнего зарубежья, путающие фазу с нулем. При-
чем в Москве дела обстоят более-менее хорошо. В регионах 
намного хуже.

Вы также оказываете услуги телеинспекции, энергоауди-
та. Они востребованы?

Не скажу, что за этими услугами выстроились очереди. 
К ним обращаются в случае большой нужды.

Телеинспекция  — метод диагностики состояния вну-
тренней поверхности вентканалов, труб, шахт, скважин, ка-
нализационных систем с помощью фото- и видеосъемки. Его 
эффективность не вызывает сомнений, стоимость считается 
оптимальной.

Телеинспекция позволяет осуществлять ремонт инженер-
ной магистрали с минимальными затратами, одновременно 
увеличивая срок эксплуатации всей системы. Мы оказываем 
эти услуги в полном объеме.

Энергоаудит — комплексное обследование. Работы вы-
полняются 2–3 месяца. Эту услугу предприятия заказывают, 
когда видят непомерные траты на энергообеспечение, хотят 
понять, почему расходы так велики и как их можно сократить. 
По результатам обследования выдаем рекомендации по эко-
номии средств. Вспомнился случай, когда в многоэтажном ад-
министративном здании фиксировался большой расход воды. 
Оказалось, что подтекали краны, но в масштабах здания это 
приводило перерасходу воды в сотню кубометров в год.

Вернемся к проектированию. Этот этап можно назвать 
первоосновой надежной работы инженерных коммуни-
каций?

От качества проекта надежность систем зависит напрямую. 
Качество, в свою очередь, обеспечивается скрупулезным сле-
дованием установленным стандартам и нормативам, а также 
профессионализмом проектировщиков.

Я видел немало проектной документации, не соответству-
ющей действующим требованиям. С такими ситуациями мы 
сталкиваемся при монтаже систем, спроектированных дру-
гими исполнителями. Например, общеизвестно, что трубы во-
доснабжения не должны идти выше электрического кабеля. 
Но в ином проекте они проложены именно так. Приходится 
на ходу корректировать документ, выполнять некие обходные 
маневры, что приводит к удорожанию работ. Поэтому при вы-

боре проектировщика рекомендую обращать внимание на его 
бэкграунд, почитать отзывы прежних клиентов. Ну и конечно, 
смотреть на цены. Если они сильно ниже среднерыночных, 
то что‑то здесь не так.

Мы проектируем наружные и внутренние сети электро-
снабжения, подвода воды, отопления, канализации, вентиля-
ции, пожарной сигнализации, систем видеонаблюдения. Разра-
батываем инженерные коммуникации для структурированных 
кабельных сетей, современных АТС. Каждый из этих видов ком-
муникаций имеет свою специфику и требует от проектантов 
соответствующих компетенций. Важное отличие наших специ-
алистов в том, что они не только теоретически знакомы с про-
изводством монтажных работ, но и сами выполняли их. Они — 
инженеры-практики, знают нюансы, которые прямо и косвенно 
влияют на качество монтажа. Они не допустят ошибок, которы-
ми нередко грешат «теоретики».

Среди наших постоянных клиентов — розничная сеть «Маг-
нит» Москвы и Московской области. Эта сеть ежемесячно от-
крывает десятки новых магазинов. Мы уже более двух лет про-
ектируем для нее инженерные коммуникации, архитектурную 
и конструктивную части. Это говорит о том, что нам доверяют, 
в нашем профессионализме уверены.

Проектированием для нужд высотного строительства 
занимаетесь?

В проектировании систем для высотных зданий участво-
вали несколько раз. В настоящее время эти работы застройщи-
ки отдают крупным проектным организациям, так как сфера 
для России новая. Для нее разработаны ГОСТы и требования, 
которые мы активно изучаем, так как они заметно отличаются 
от нормативных документов, применяемых в обычном стро-
ительстве. Однако практического опыта у проектировщиков 
и строителей пока мало, что порождает дополнительные труд-
ности и определенную неизведанность в условиях работы. 
Не исключено, что со временем это направление станет весо-
мым сегментом строительного рынка, и мы начнем получать 
заказы от строителей и эксплуатантов высоток.

Однако лично я не назову себя сторонником высотного 
строительства, особенно жилищного. С точки зрения экономии 
земли, возможно, оно себя и оправдывает. Но, с другой стороны, 
территорию Новой Москвы можно застроить пятиэтажками 
и переселить в них всех нуждающихся москвичей. Места хватит.

Жить на  сороковом этаже, может быть, и  комфортно, 
но при аварийных ситуациях в инженерных системах такая 
высота станет проблемной. Пешком туда далеко не каждый 
человек поднимется, воду без мощных насосов не доставишь. 
А как эвакуировать жильцов верхних этажей в случае пожара? 
Даже если пожарные депо обзаведутся высотными лестницами, 
спуститься по ним со стометровой высоты тот еще квест, допу-
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стим, для пенсионеров. Кроме того, обслуживание высотных 
домов довольно затратно.

Непосредственно надежность инженерных систем опре-
деляет качество их монтажа. Какими компетенциями 
обладают ваши монтажники?

Компетентно проведенный монтаж — фундамент, на ко-
тором зиждется надежность коммуникаций. Наши инженер-
но-технические работники имеют все необходимые допуски 
для выполнения работ. Монтируют внешние и внутренние ком-
муникационные сети и системы в коммерческих, обществен-
ных, жилых зданиях, на промышленных объектах.

В работе строго следуют требованиям контролирующих 
инстанций и нормативных документов в сфере безопасности 
и последовательности выполнения монтажа. Учитывают раз-
личные факторы и нюансы, влияющие на эксплуатацию сетей 
и коммуникаций. Например, обеспечивают их защиту от погод-
ных воздействий, умышленной порчи.

Работы выполняем комплексно. Скажем, при монтаже си-
стемы водоснабжения здания не только установим ее внутрен-
ние элементы, но и при необходимости осуществим прокладку 
наружного водопровода, пробурим и оборудуем скважину.

Используем только сертифицированные материалы и ком-
плектующие, которые также обеспечивают надежность и дол-
говечность систем.

За время своего существования компания успешно вы-
полнила десятки сложных и объемных монтажных проектов. 
Заказчики остались довольны.

К вопросу о материалах и комплектующих. Раньше нема-
лая их доля поступала в Россию из‑за рубежа. Где их при-
обретаете сейчас?

С уходом ряда европейских производителей некоторые 
изделия действительно стали дефицитными, другие вообще 
исчезли из продажи. Пришлось искать других поставщиков, 
в ряде проектов менять монтажные решения.

В целом же санкции на деятельности нашей компании от-
разились в том, что изменились планы у некоторых наших за-
казчиков — действующих и потенциальных. Реагируя на это, мы 
тоже внесли коррективы в свои планы по развитию и текущей 
деятельности. Некоторые ранее запланированные мероприя-
тия отложили до лучших времен.

У вас большой коллектив?
Коллектив невелик, но все наши сотрудники — специали-

сты, владеющие необходимыми компетенциями. Костяк состав-

ляют проектировщики и инженерно-технические работники, 
есть несколько грамотных монтажников.

Если нужны дополнительные специалисты на реализацию 
масштабного проекта, нанимаем их по договору. Так же поступа-
ем в случае получения заказа на маловостребованные услуги. 
Например, услуга по оценке прорывных рисков предприятия 
требуется крайне редко. Иметь в штате профессионала по это-
му профилю невыгодно. Он ничего другого не умеет делать 
и не сможет даже окупить свою зарплату. Поэтому таких специ-
алистов привлекаем к временному сотрудничеству.

В одном из интервью вы говорили, что намерены все-
рьез заняться специализированными системами авто-
матизации. Эти планы тоже отложены?

Мы разрабатываем такие системы. Однако в настоящее 
время заказов на них немного. Это нестандартные и в каждом 
случае эксклюзивные решения, которые не могут иметь мас-
сового спроса.

Следует также учесть, что ситуация с элементной базой 
также ухудшилась. Например, сузился выбор контроллеров, 
имеющиеся на рынке модели подорожали. Это приводит к удо-
рожанию работ.

Несколько радует то, что  российские производители 
предлагают свои изделия, причем они порой не  хуже им-
портных. Хочется надеяться, что процесс импортозамеще-
ния станет реальным подспорьем в развитии отечественной 
экономики.

В чем главные преимущества вашей компании?
Если честно, я не знаю правильный ответ на этот вопрос. На-

ша компания известна на рынке как надежный партнер, ответ-
ственно подходящий к реализации проектов любого масштаба 
и сложности, будь то система водоснабжения небольшого по-
мещения или разработка комплексной системы коммуникаций 
крупного предприятия. Но можно ли это считать преимуще-
ством? Ведь так работают многие компании.

Поэтому отвечу так: мы просто хорошо делаем свое дело, 
поэтому нам доверяют. Завершили проект, заказчику понра-
вилось. Он рассказал об этом кому‑то из своих коллег. Тот тоже 
размещает у нас заказ. Это очень важно, когда твой труд оце-
нивают по достоинству.
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Предлагаю начать беседу с произ-
водственной деятельности компа-
нии. Расскажите о системах экра-
нирования кабеля, которые вы 
изготавливаете.

Данная система решает две задачи. 
Во-первых, позволяет надежно крепить 
внутри шкафа кабели сечением 6–38 мм2. 
Она снимает с них натяжение и гаранти-
рует, что при нештатных ситуациях кабель 
не повредит дорогостоящее оборудова-
ние, размещенное в шкафу. Во-вторых, 
обеспечивает защиту кабеля от электро-
магнитных помех путем его экраниро-
вания, способствуя устойчивой работе 
оборудования. Состоит эта система из ка-
бельных зажимов, ЭМС-экранирующих за-
жимов и комбинированной шины.

Комбинированная шина  — наша 
собственная разработка. Она обеспечи-
вает установку кабельных и ЭМС-экрани-
рующих зажимов в любом месте по всей 
длине рейки или  непосредственно 
на монтажной панели, позволяет вести 
монтаж в вертикальной и горизонталь-
ной плоскостях.

Почему пришлось разрабатывать 
монтажную шину? На рынке нет та-
ких изделий?

До введения масштабных санкций 
со стороны Запада эти шины привозили 
из Германии. Там их производит компа-
ния Rittal, в российском представитель-
стве которой мне пришлось в свое время 
поработать. Сейчас поставки прекраще-
ны, в Китае такие шины тоже не делают. 
Российские производители пытаются 
штамповать их из оцинкованной стали, 
но надежность обеспечиваемых ими сое-
динений при нормативном сроке эксплу-
атации электрошкафа в 25 лет вызывает 
большие сомнения. Причина сомнений 
кроется в том, что цинк и медь в оплетке 
кабеля образуют гальваническую пару. 
Для недопущения подобного мы в ЭМС-

экранирующих зажимах используем оло-
во. За основу взяли ритталовскую алюми-
ниевую шину, немного видоизменили ее, 
просчитали по‑новому ребра жесткости, 
подобрали более прочный сплав алю-
миния, выдерживающий нагрузки вы-
ше, чем сталь, покрыли его антикорро-
зийным и электропроводным составом, 
соответствующим российскому ГОСТу. 
Это покрытие сохраняет электропрово-
дность шины на всем протяжении срока 
ее эксплуатации при любом типе кабе-
лей. Мы полностью уверены в качестве 
и надежности этих изделий.

На сегодня наша компания — един-
ственный производитель, предлагаю-
щий полный комплекс систем крепления 
и экранирования кабеля. Более полного 
спектра подобной продукции в России 
больше ни у кого нет. При этом наши це-
ны ниже среднерыночных.

Ежемесячно выпускаем 30–40 тыс. 
штук кабельных зажимов, примерно 
столько ЭМС-зажимов и  около 2  тыс. 
штук комбинированных шин. Поставки 
осуществляем на предприятия Москвы, 
Санкт-Петербурга, Екатеринбурга, Но-
восибирска и  других городов России. 
Получили информацию, что наши шины 
планируется поставлять на ряд атомных 
станций, в том числе строящихся в стра-
нах с тропическим климатом.

Перейдем к дистрибьюторству. Какие 
изделия компании ESB предлагаете?

Основная продукция  — промыш-
ленные сварные шкафы серии ВРУ-pro. 
Высота — 2000 мм, ширина — 800 мм, 
глубина — 600 или 800 мм. Эти шкафы 
используются для монтажа устройств ре-
лейной защиты, АСУ ТП, серверов и то-
му подобных систем. Предлагаем также 

сборные шкафы ВРУ-std, ГPЩ-std, ЩMП-
std, ЩЭ-std, ЩО-70.

Изделия молодой и динамично разви-
вающейся компании ESB из Йошкар-Олы 
отличает полное соответствие норматив-
ным требованиям и бюджетные цены.

Наша совместная работа началась 
с того, что в апреле 2022 г. мы с коллега-
ми пришли к руководителям компании 
ESB и предложили им сотрудничество: 
мы понимаем, что нужно рынку, и зна-
ем, что у вас есть технологические воз-
можности для реализации наших идей. 
Давайте попробуем работать вместе. 
Через полгода совместными усилиями 
мы доработали уже имеющуюся линейку 
шкафов серии ВРУ-pro. На сегодня шка-
фы этой серии являются лидерами наших 
продаж среди корпусного оборудования.

Ваша компания работает меньше 
двух лет, но уже достигла значимых 
результатов. Понятно, что на них 
вы не остановитесь. Каковы планы 
по развитию предприятия?

В  планах  — разработка линей-
ки специальных кабельных зажимов 
для стальных лотков. Их в России прак-
тически никто не  производит. Без  со-
мнения, эти изделия найдут своего по-
требителя. Также в  2024  г. планируем 
запустить производство оборудования 
для поддержания микроклимата внутри 
промышленных шкафов: обогревателей, 
вентиляторов, вентиляционных решеток. 
Уверен, что все планы будут реализованы.

АК ЭНЕРГО
СИСТЕМЫ ЗАЩИТЫ ЭЛЕКТРООБОРУДОВАНИЯ 
И ЭЛЕКТРОШКАФЫ РАЗЛИЧНОГО НАЗНАЧЕНИЯ
Чебоксарская компания «АК Энерго» успешно сочетает два вида деятельности. Изготавливает системы крепления элек-
трокабелей и их защиты от электромагнитных помех, а также представляет продукцию отечественного бренда ESB. О дея-
тельности предприятия нашему изданию рассказал соучредитель и генеральный директор «АК Энерго» Андрей Адаксин.
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Как молодая компания смогла 
за столь короткое время занять свое 
место на рынке?

Начинали мы заниматься разработ-
ками и производством в сфере комплек-
тации и автоматизации систем еще в Но-
восибирске. Мой личный опыт в  этой 
сфере насчитывает более 20  лет. Мое 
базовое образование связано с такими 
специальностями, как «техника и физи-
ка низких температур» и «автоматизация 
оборудования», и все специалисты, кото-
рые составляют основу нашей команды, 
также имеют серьезную инженерно-тех-
ническую подготовку.

Постепенно мы начали участвовать 
в проектах за пределами Новосибирска. 
Два года назад зарегистрировали компа-
нию в Москве, чтобы заказчикам из сто-
личного региона было удобнее с нами 
работать. Возможно, поэтому многие вос-
принимают нас как молодую компанию, 
хотя, если посмотреть на  портфолио, 
становится понятно, что в своей сфере 
мы уже вполне состоявшиеся професси-
оналы, ведь в общей сложности с 2015 г. 
нашей командой было реализовано бо-
лее 4 тыс. проектов.

Какая продукция предприятия се-
годня наиболее востребована?

Наибольшим спросом традиционно 
пользуются шкафы управления и авто-
матики, которые мы не только собираем 
на собственном производстве, но и про-
граммируем исходя из конкретных задач 
по дальнейшему использованию обору-
дования. Вся изготовленная продукция 
проходит тестирование в сборочном цехе, 
а в контроллеры загружается специали-
зированное программное обеспечение.

На предприятии имеется обширная 
база наработанных схем, алгоритмов 
и программ, а наши программисты обла-
дают достаточным опытом, чтобы разра-
ботать и реализовать практически любое 
ПО, в том числе по индивидуальным за-
казам. Диспетчеризация SCADA, которую 
мы также помогаем настроить, позволяет 
оперативно обрабатывать данные и уско-
рять процессы и способствует снижению 
влияния человеческого фактора на про-
изводство.

Перечислите услуги, которые «Ампе-
рика» оказывает инжиниринговым 
компаниям.

Наши специалисты выполняют рабо-
ты по автоматизации систем насосного 
оборудования (раздел АСУТП), вентиля-
ции и кондиционирования (раздел АОВ) 
и  других технологических процессов 
(раздел АТХ). Помимо этого, мы оказы-
ваем услуги по проектированию инже-
нерных систем, разделов автоматики, 
осуществляем монтажные и пусконала-
дочные работы.

В  последнее время все большую 
популярность набирает направление 
по проектированию и монтажу систем 
«умный дом» под ключ. Данные системы 
предназначены для управления обору-
дованием жилища, обеспечивают безо-
пасность, комфорт и уют, позволяют эко-
номить время и ресурсы.

Для  промышленных предприятий 
и инжиниринговых компаний осущест-
вляем поставку продукции по  всей 
России от г. Калининграда до г. Петро-
павловск-Камчатский. Есть техническая 
поддержка и  выездные ПНР-бригады 

для настройки и запуска наших шкафов 
управления и автоматизации. Мы подби-
раем оптимальные решения под бюджет 
заказчика и изготавливаем оборудова-
ние из различных сертифицированных 
комплектующих.

Назовите несколько наиболее круп-
ных заказчиков «Амперики».

Продукция и  услуги нашего пред-
приятия ориентированы в  основном 
на инжиниринговые компании, занима-
ющиеся поставками насосного и прак-
тически любого оборудования, в состав 
которого входят электрические двига-
тели, требующие настройки автоматики. 
Мы сотрудничаем с ними, а они, в свою 
очередь, часто являются подрядчиками 
таких крупных компаний, как ПАО «Транс-
нефть», АО «Минерально-химическая 
компания ЕвроХим», ГК «Аэропорты ре-
гионов», ПАО «Сбербанк», ПАО «Лукойл», 
Международный аэропорт Шереметьево, 
многочисленные торговые и бизнес-цен-
тры, горно-обогатительные комбинаты, 
нефтедобывающие предприятия и т. д.

Что нового планируете привнести 
в работу компании?

Мы будем развиваться в направле-
нии импортозамещения востребован-
ной в нашей сфере продукции, нехватка 
которой в последнее время ощущается 
участниками российского рынка. Есть 
планы по  внедрению нового техниче-
ского решения в области автоматизации 
оборудования для тех предприятий, ко-
торые так же, как и мы, предлагают свои 
услуги инжиниринговым компаниям: мы 
собираемся вывести на рынок готовый 
к использованию инновационный про-
дукт, сделанный на основе контроллера 
с модулем расширения и ПО собствен-
ной разработки. Также мы расширя-
ем наш сервисный 
отдел и  планируем 
расширить возмож-
ности по цифровиза-
ции инженерных си-
стем на строительных 
объектах.

АМПЕРИКА
АВТОМАТИЗАЦИЯ И ЦИФРОВИЗАЦИЯ ИНЖЕНЕРНЫХ СИСТЕМ

Имя «Амперика» появилось на рынке в 2015 г. в г. Новосибирске. Компания оказывает полный спектр услуг по автомати-
зации инженерных систем от проектирования до запуска на объекте с дальнейшим сервисным обслуживанием и заре-
комендовала себя в качестве надежного партнера. В Москве и Новосибирске у «Амперики» расположены сборочные цеха 
по изготовлению щитов управления и автоматизации. Генеральный директор Дмитрий Рерих рассказал в интервью, какие 
услуги для инжиниринговых фирм оказывает и в каком направлении развивается предприятие.
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Когда вы начали заниматься автома-
тизацией оборудования и как выш-
ли на этот рынок?

История компании началась в 2013 г., 
когда команда профессионалов в сфере 
автоматизации промышленных объектов 
и сборки щитового электрооборудова-
ния решила организовать собственную 
фирму. За  время работы предприятия 
мы смогли собрать коллектив опытных 
программистов, сервисных инженеров, 
технических специалистов, проектиров-
щиков и электромонтажников. Благодаря 
энтузиазму и преданности своему делу 
нам удалось с нуля организовать произ-
водственный цикл, начиная от этапа про-
ведения проектно-изыскательских работ 
и заканчивая сдачей готовых объектов 
в эксплуатацию.

Какие виды электрощитового обору-
дования выпускает ваша компания?

Ассортимент продукции, выпуска-
емый на  нашем производстве, очень 
широк. Мы изготавливаем высококаче-
ственное оборудование любой степени 
сложности по индивидуальным проек-
там: главные распределительные щи-

ты (ГРЩ), вводно-распределительные 
устройства (ВРУ), щиты и  пункты рас-
пределительные силовые (ЩРН, ЩРС, 
ПР), щиты осветительные, ящики силовые 
и осветительные, щиты и ящики управле-
ния и автоматики (ЩУ), низковольтные 
комплектные устройства (НКУ) номи-
нальным током до 6300А.

Расскажите о вашем производстве. 
Какие технологии и оборудование 
на нем используются?

Заводские площади «Би-Эм-Си Ин-
жиниринг» занимают порядка 2 тыс. м2. 
В нашем распоряжении имеются высо-
котехнологичные станки металлообра-
ботки (шиногибы, шинорезы, дыроколы), 
автоматические станки для снятия изоля-
ции, кримперы, лазерные граверы и мно-
гое другое современное оборудование, 
позволяющее выпускать качественные 
электротехнические изделия.

Как повлияла внешняя ситуация 
на работу предприятия, в частности, 
на приобретение комплектующих 
для выпускаемой продукции?

Безусловно, уход с российского рын-
ка основных зарубежных производите-
лей электрооборудования и комплекту-
ющих повлиял на текущую деятельность 
компании. Однако, имея богатый опыт 
применения комплектующих различных 
иностранных и  отечественных марок, 
нам удалось в сжатые сроки произвести 
импортозамещение выпавшей из  сло-
жившейся системы поставок номенкла-
туры электрооборудования.

Инженеры нашей компании доста-
точно оперативно проработали возмож-
ность внедрения изделий, производство 
которых сегодня успешно локализовано 
на территории РФ: в Санкт-Петербурге, 
Курске и многих других городах. Сегод-
ня мы переключились на работу с таки-
ми марками, как EKF, ОВЕН, ВЕСПЕР, ИЭК, 
КЭАЗ, DKC, DEKraft. С  этими произво-
дителями мы были знакомы и раньше, 
с  кем‑то  у  нас уже сложились прямые 
контракты и поставки, но их доля в на-

шем портфеле была гораздо ниже до вве-
дения санкционного режима. Сейчас мы 
делаем упор на работу именно с отече-
ственными компаниями. Таким образом, 
каких‑то критических изменений в теку-
щей деятельности предприятия не про-
изошло, и нам не пришлось кардинально 
перестраивать работу.

Ваша компания предоставляет 
полный комплекс услуг по автомати-
зации технологических процессов. 
Что в него входит?

Мы предоставляем весь спектр ус-
луг по  АСУ ТП: проведение проектно-
изыскательских работ, проектирование, 
разработку программного обеспечения 
для программно-логических контрол-
леров и автоматизированных рабочих 
мест для диспетчерского, операторско-
го, инженерного и  технологического 
персонала (SCADA-систем), разработку 
и изготовление систем автоматизации 
под  ключ, монтажные работы произ-
веденного оборудования, проведение 
пусконаладочных работ, сервисное об-
служивание.

Для предприятий из каких сфер 
деятельности вы выполняли работы 
по автоматизации? Расскажите о ре-
ализованных проектах.

Мы производили комплексную по-
ставку, монтаж, программирование и пу-

БИ-ЭМ-СИ ИНЖИНИРИНГ
ПОЛНЫЙ КОМПЛЕКС УСЛУГ ПО АВТОМАТИЗАЦИИ 
ТЕХНОЛОГИЧЕСКИХ ПРОЦЕССОВ
Компания «Би-Эм-Си Инжиниринг» 10 лет работает на российском рынке. В ее портфолио множество успешно реализо-
ванных проектов по АСУ ТП в различных отраслях промышленности. На собственном производстве выпускается каче-
ственное электрощитовое оборудование, отвечающее всем современным требованиям. Директор Алексей Мудрецов 
в своем интервью поделился секретами успешного развития компании, а также рассказал, как предприятию удалось 
заместить комплектующие ушедших с рынка западных производителей и как внешняя ситуация повлияла на его работу.
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сконаладочные работы систем автомати-
ческого управления технологическими 
процессами для  различных компаний 
из  таких отраслей промышленности, 
как нефтяная и газовая, ракетно-косми-
ческая, забор, очистка и распределение 
воды, транспортная, пищевая, оборон-
ная, атомная, строительная, энергетиче-
ская. По  инфраструктурным проектам 
работаем с метрополитенами, строитель-
но-монтажными управлениями, занима-
ющимися дорожным строительством. 
В  г.  Королеве нашими специалистами 
была реализована система автоматики 
административного здания ракетостро-
ительного завода, мы принимали участие 
в автоматизации АО «ГКНПЦ им. М. В. Хру-
ничева», строительстве космодрома Вос-
точный и многих других значимых про-
мышленных объектах.

Какова география поставок вашего 
оборудования? В каких регионах 
России вы сегодня работаете?

За более чем 10‑летний опыт дея-
тельности нашего предприятия террито-
рия поставок произведенного «Би-Эм-Си 
Инжиниринг» оборудования охватывает 
практически всю нашу страну. К примеру, 
мы успешно сдали проект по автоматиза-
ции на люберецких очистных сооружени-
ях АО «Мосводоканал», на Камчатке (пос. 
Пахачи) автоматизировали рыбообраба-
тывающий завод, в Калининграде стан-
ция водоподготовки была полностью 
запущена нашими силами.

С  введением санкционного режи-
ма, направленного против России, пра-
вительство нашей страны все больше 
внимания уделяет развитию регионов, 
что  стимулирует рост производства 
на предприятиях, работающих в сфере 
услуг, строительства инфраструктурных 
объектов, объектов энергетики и многих 
других. Практически каждому из них на-
ша компания готова предложить обору-
дование, отвечающее всем современным 
требованиям.

Как сегодня развивается сегмент 
рынка автоматизации технологи-
ческих процессов? За счет чего вам 
удается на нем успешно конкуриро-
вать?

Вслед за развитием IT-рынка в нашей 
стране, хоть и с некоторым опозданием, 
начал свое развитие и рынок промыш-
ленной автоматизации. Руководители 
предприятий стали осознавать, что при-
менение автоматизированных систем 
управления технологическими процес-
сами сокращает издержки на  произ-
водстве, повышает отказоустойчивость 
оборудования и  практически полно-
стью нивелирует человеческий фактор. 
Применение данных систем повышает 
производительность, энергоэффектив-
ность, снижает простой оборудования 
из‑за поломок, что способствует умень-
шению себестоимости выпускаемой про-
дукции и повышает конкурентоспособ-
ность на рынке.

Используя комплексный подход 
в работе с заказчиками, мы можем вне-
дрять автоматизированные системы 
управления на любом этапе выполнения 
работ, начиная с проектирования систем 
автоматизации и заканчивая гарантий-
ным и  послегарантийным сервисным 
обслуживанием установленного или по-
ставляемого оборудования. Благодаря 
применению уникального программного 
обеспечения, разработанного специали-
стами нашего предприятия, нам удалось 
существенно сократить сроки проекти-
рования, производства, монтажа и про-
ведения пусконаладочных работ.

Расскажите про коллектив «Би-Эм-
Си Инжиниринг». Какие специалисты 
у вас работают?

Штатная численность компании 
на сегодняшний день составляет более 
60 человек. В  производственном под-
разделении задействовано порядка 20 
сотрудников, которые непосредственно 
собирают электрощитовое оборудова-
ние. Мы гибко подходим к каждому зака-
зу и при необходимости можем привлечь 

дополнительное количество специали-
стов, необходимое для выполнения ка-
кого‑либо проекта.

Наша команда также состоит из высо-
коквалифицированных инженеров. Боль-
шинство из них — выпускники известных 
инженерных школ, таких как МИФИ, МГТУ 
им. Баумана, Университет науки и техно-
логий МИСИС. На базе нашего предпри-
ятия студенты МИФИ и РГУТИС проходят 
производственную практику: у  нас за-
ключен договор с  электротехнически-
ми кафедрами этих учебных заведений. 
Я  являюсь председателем дипломной 
экзаменационной комиссии и по мере 
возможности отслеживаю перспектив-
ные кадры. Ребята до сдачи квалифика-
ционного экзамена знакомятся с нашим 
производством и, когда они заканчивают 
обучение, возвращаются на предприятие 
как полноценные сотрудники.

Какой вектор развития сегодня 
задан в компании? Есть ли планы 
по освоению новых направлений 
деятельности?

В первую очередь сегодня планиру-
ем расширить ассортимент продукции, 
выпускаемой на  нашем производстве. 
У нас имеется выделенная лаборатория 
на базе Института интеллектуальных ки-
бернетических систем МИФИ, где проис-
ходит разработка и тестирование новых 
программных продуктов.

Также планируем развивать выпуск 
новых видов оборудования для энерге-
тических предприятий. Хотим попробо-
вать свои силы в  отраслях, связанных 
с энергогенерацией и возобновляемыми 
источниками электроэнергии. Не секрет, 
что сегодня электромобили начинают за-
хватывать рынок, и для них необходимы 
зарядные станции и электрогенерация. 
Электроэнергию для них надо вырабо-
тать, произвести, преобразовать, пере-
дать и распределить. Поэтому мы пла-
нируем уже в  следующем году начать 
выпускать программный продукт и про-
дукцию, которая будет обеспечивать дан-
ные потребности на российском рынке.
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Известно, что в Китае несколько 
производителей могут выпускать 
внешне совершенно одинаковую 
продукцию, отличающуюся лишь 
внутренними характеристиками. 
По каким параметрам выбирали 
там партнеров?

Действительно, китайские изделия, 
изготовленные на  разных предприя-
тиях, визуально могут быть абсолютно 
идентичны. Отличия обнаруживаются 
либо при  пристрастном изучении об-
разцов, либо в  ходе их  эксплуатации. 
Различия обусловлены использованием 
разных материалов, технологий, внесе-
нием в конструктив неких упрощающих 
решений. В результате два одинаковых 
с виду изделия различаются функциона-
лом, надежностью, долговечностью, воз-
можностями работы в сложных условиях 
и так далее.

Мы знали об этом, когда отправля-
лись в Китай на поиски изготовителей ка-
чественной продукции. Имея за плечами 
богатый опыт сотрудничества с европей-
скими производителями, хорошо пони-
мали, что нам нужно искать. Побывали 
на нескольких заводах, сравнили их про-
дукцию и выбрали компанию Wuxi Komay 
Electri Equipment. Сегодня поставляем 
на российский рынок весь ассортимент 
шинопроводов, которые она выпускает.

Komay — современный высокотех-
нологичный завод, продукция которого 
известна не только в Китае, но и за его 
пределами. Качество сопоставимо с ка-
чеством изделий европейских произво-
дителей, а  по  некоторым показателям 
даже превосходит его. При этом цены 
значительно ниже тех, по которым ана-
логичную европейскую продукцию сей-
час можно приобрести в России. Наша 

компания комплексно работает с клиен-
тами: проводим консультации, поставки, 
монтаж, гарантийное обслуживание.

Какие шинопроводы бренда Komay 
поставляете в Россию?

Предлагаем широкий спектр ши-
нопроводов для  подачи электропита-
ния на передвижные грузоподъемные 
устройства различного назначения. 
В каталоге представлены троллейные, 
монотроллейные, открытые, гибкие 
бесшовные, радиусные шинопроводы. 
Поставляем кабельные тележки.

Изделия имеют сертификаты систем 
ISO9001, ISO14001, FSC, SA8000. Могут экс-
плуатироваться в температурном диапа-
зоне от –50 до +80 °С.

Разрабатываем и внедряем совре-
менные комплексные решения, кото-
рые экономят деньги предприятиям, 
позволяют эффективно использовать 
производственные площади, повышают 
надежность электроснабжения. Выпу-
скаем шинопроводы разных габаритов 
по  индивидуальным заказам. Беремся 
за сложные случаи, перестраиваем тех-
нику на заводе, чтобы изготовить нети-
пичные детали. Для реализации особо 
сложных проектов приезжают техниче-
ские специалисты предприятия-изгото-
вителя.

Расскажите о каждом виде продук-
ции более подробно. Каковы глав-
ные характеристики троллейного 
шинопровода?

Троллейный шинопровод служит 
для  бесперебойной подачи питания 

на приводы узлов кранового оборудо-
вания. Представляет собой комплект 
токопроводящих и монтажных элемен-
тов, по которым подается напряжение 
на токосъемник, подключенный к элек-
троприводу грузоподъемного механиз-
ма. В качестве проводника используется 
медная шина. Она сводит к минимуму па-
дение напряжения, что положительно от-
ражается на эксплуатации крана в слож-
ных условиях.

Крановые троллеи в  зависимости 
от модификации рассчитаны на макси-
мальную силу тока от 35 до 240 А и мак-
симальное напряжение 600 V.  Корпус 
изготавливается в  трех исполнениях. 
Стандартный рассчитан на эксплуатацию 
устройства при температуре окружаю-
щей среды в диапазоне от –30 до +70 °С, 
высокотемпературный  — от  –20 
до +115 °С, низкотемпературный — от –40 
до +80 °С.

Каково назначение монотроллейно-
го шинопровода?

Монотроллейный шинопровод 
предназначен для  обеспечения элек-
троэнергией механизмов подвижного 
состава. Монотроллейные шинопрово-
ды — полный аналог шинопровода, кото-
рый производит французская компания 
Conductix Wampfler. Они легко монтиру-
ются, используются как внутри, так и сна-
ружи помещений, не боятся ни дождя, 
ни снега, ни обледенения.

ВЕСТОНН
ШИНОПРОВОДЫ ДЛЯ ПЕРЕДВИЖНЫХ 
ГРУЗОПОДЪЕМНЫХ УСТРОЙСТВ ВСЕХ ТИПОВ
«ВЕСТОНН» поставляет на российский рынок троллейные и монотроллейные шинопроводы, мобильные системы электро-
снабжения и комплектующие, изготовленные на известном китайском заводе Komay. Будучи эксклюзивным дистрибьюто-
ром производителя, компания специализируется на разработке и внедрении комплексных проектов с использованием его 
продукции. Подробно о деятельности предприятия нашему изданию рассказал генеральный директор Владислав Мазитов.

Komay — современный 
высокотехнологичный завод, 
продукция которого известна 
не только в Китае, но и за его 
пределами.
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Линейка алюминиевых монотрол-
лейных шинопроводов рассчитана на но-
минальные токи 150, 250–300, 320–1250, 
230–800, 1250–3000 А. Медные изделия 
работают при токах до 5000 А.

Что собой представляет бесшовный 
шинопровод?

Гибкий бесшовный шинопровод — 
единый, не  разделенный на  элементы 
изолированный проводник. Он отлично 
работает на радиусных участках крано-
вого пути, не требуя специальной под-
готовки шинопровода.

Чтобы удовлетворить потребности 
быстро развивающегося рынка авто-
матизации производства, специалисты 
компании Komay разработали систему 
бесшовного контактного шинопровода 
серии KM. Эта серия отличается беспе-
ребойной работой на высоких скоростях, 
низким уровнем шума. Рассчитана на то-
ки от 50 до 140 А.

Также в производстве имеются от-
крытые шинопроводы. Это аналог 
немецкой марки Vahle?

Да, точно такие  же изделия выпу-
скает компания Vahle. Это шинные ма-
гистрали, проложенные по изоляторам 
без защитных коробов. В них использу-
ется стальная рейка с медной головкой. 
Стальное основание дает механическую 
прочность. Надежный контакт между 
шинами и  токосъемниками обеспечи-
вает безопасную эксплуатацию. Мед-
ный проводник практически не  изна-
шивается. Шины выпускаются на  токи 
до 1500 А. Для использования во влаж-
ной среде рекомендуются полностью 
медные рельсы.

Такие шинопроводы используют ме-
таллургические и сталелитейные заво-
ды, перевалочные и портовые компании, 
верфи, коксохимические заводы, пред-
приятия цементной промышленности.

О  высоком качестве нашей про-
дукции красноречиво свидетельствует 
успешная реализация проекта по прод-
лению линии электроснабжения подвиж-
ного электрооборудования на  одном 
из предприятий, на котором было уста-
новлено дорогостоящее и эффективное 
оборудование Vahle. Мы поставили изде-
лия, изготовленные по заданным инди-
видуальным параметрам. Они были 
идеально состыкованы с  устрой-
ствами именитого европейского 
производителя. Результатом 
успеха стало совместное эф-
фективное сотрудничество 
с  производителем и  заказ-
чиком.

Какую иную продукцию, помимо 
шинопроводов, предлагаете россий-
ским потребителям?

Поставляем широкий ассортимент 
кабельных тележек. Это надежные сред-
ства для перемещения кабелей и прово-
дов, гарантирующие безопасность, эф-
фективность систем энергоснабжения 
передвижных механизмов.

Предлагаем тележки для движения 
по С-образной шине, используемые при 
поддержке и подаче кабеля к маломощ-
ным потребителям типа талей и кран-ба-
лок. Есть тележки из  уголковой стали 
и тросовые тележки. Обе модели пред-
назначены для перемещения легких мо-
бильных устройств электропитания. Они 
отличаются быстрой установкой, низкой 
стоимостью, длительным сроком службы.

Двутавровые тележки используются 
для питания крановых балок. Они приме-
няются при перемещениях электроснаб-
жающего оборудования по изогнутой ду-
ге. Расстояние между колесами можно 
регулировать.

Новое поколение продукции компа-
нии «ВЕСТОНН» — тележка с двутавро-
вой балкой средней грузоподъемности. 
Она широко используется во всем мире.

В каталоге ваших поставок есть так-
же тельферы и тали. Какие модифи-
кации присутствуют?

Поставляем несколько видов такой 
продукции, соответствующей мировым 
стандартам. Цепная таль HSZ-A620 име-
ет стальную раму и корпус редуктора, 
что позволяет использовать ее в слож-
ных условиях строительства и техниче-
ского обслуживания. Грузовая цепь этой 
тали изготовлена из легированной стали 
марки 80.

Цепная таль HSZ-A816 оснащена 
коваными крючками с  широким гор-
лом сверху и снизу, кото-
рые предназначены 

для медленного сгибания, чтобы пред-
упредить о перегрузках.

Электрическая цепная мини-таль — 
это лебедка сверхнизкого типа, использу-
емая в условиях ограниченного рабочего 
пространства.

Электрическая цепная таль ITA ST — 
новейшая разработка нашей компании. 
Она компактна, прочна, обладает высо-
кими пыле- и водонепроницаемыми ха-
рактеристиками.

Подъемники ITA SHA7 и  ITA SHA-8 
европейского типа имеют усовершен-
ствованную конструкцию, легкий вес, 
безопасны, удобны в эксплуатации, со-
ответствуют международным стандар-
там DIN и FEM.

Поставляем широкий ассортимент 
частотных преобразователей для крано-
вых заводов. На складе в Москве всегда 
в  наличии преобразователи SJZQ-200 
с  диапазоном мощности 0,4–500 кВт, 
SJZQ-200m мощностью 0,4–7,5 кВт, DELIXI 
CH-600 мощностью 0,4–15 кВт и другие.

Широкий ассортимент высококаче-
ственной продукции от проверенно-
го производителя — одно из весо-
мых преимуществ любой торговой 
компании. Но важны и другие. Како-
вы они для вашего предприятия?

«ВЕСТОНН» — клиентоориентиро-
ванная компания. Мы делаем все для то-
го, чтобы заказчикам было комфортно 
с нами работать. Неформальный слоган 
в компании «Мы не хотим продать один 
раз». Поэтому всегда выстраиваем с кли-
ентами долгосрочные отношения.

Регулярно пополняем запасы 
на складах в Москве, чтобы максималь-
но оперативно — в день оплаты — от-
гружать заказанные товары. Отправляем 
товар и в выходные, чтобы производство 
клиента не простаивало. Держим фикси-
рованными цены вне зависимости от из-
менений курса валют. Предоставляем га-
рантию на продукцию от двух лет. Сроки 
исполнения индивидуальных заказов 
также минимальны, чему способству-
ет отработанная до мелочей логистика 
поставок со складов китайского произ-
водителя. Кроме того, предлагаем авиа-
доставку срочных грузов в течение семи 
календарных дней.

Надеюсь, российские партнеры ком-
пании по достоинству оценивают ее ра-
боту.
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Андрей, насколько нам известно, 
завод «Ангстрем» специализирует-
ся на инжиниринге и производстве 
профессионального электротехни-
ческого оборудования и цифровых 
электролабораторий. Как ваше 
предприятие пришло к разработке 
лаборатории для испытания СИЗ?

Наше предприятие известно в  от-
расли более 30 лет. Мы ежедневно вза-
имодействуем с энергетиками ведущих 
предприятий и знаем, насколько важно 
обеспечение высокого уровня безопас-
ности сотрудников при  работе с  уста-
новками и на энергообъектах. Многие 
наши заказчики ранее уточняли, мо-
жет ли наше предприятие производить 
оборудование для испытания СИЗ. Сна-
чала мы откладывали эту тему — были 
сосредоточены на разработках электро
лабораторий и  электротехнического 
оборудования. Но на каждой профиль-
ной конференции эта тема вновь воз-
никала. Наши инженеры стали изучать 
проблематику: проводили собственное 
исследование, дополнительно обща-
лись с энергетиками. Это исследование 
заняло несколько лет. Первый прототип 
установки для испытания СИЗ мы пред-
ставили в  прошлом году на  выставке 
«Электрические сети». Он привлек мно-
го внимания. Но и мы поняли, что работы 
еще много. И погрузились в разработки 
еще на год. Создавая свою лабораторию, 
мы понимали, что это шанс для нашей ко-
манды повлиять на индустрию, внести 
в нее большой вклад.

Поделитесь, пожалуйста, выводами, 
к которым вы пришли в процессе 
разработок, совершенствуя свой 
продукт.

Во-первых, все процессы в установ-
ках по испытанию СИЗ должны быть ав-
томатизированы. Контроль наполнения 
водой испытательного резервуара, по-
гружение средств индивидуальной защи-
ты и т. д. занимают много времени. Если 
эти процессы будут автоматизированы, 
то  снизятся сроки проведения работ 
и трудозатраты. Что и было реализова-
но в нашей разработке.

Специалистам вашего предприятия 
удалось этого добиться?

Да, удалось. К тому же, если во вре-
мя испытаний один образец, например, 
перчатка, выйдет из строя, — наша уста-
новка продолжает испытания. То есть об-
разец, не прошедший испытания, не от-
меняет испытания для всех остальных. 
Автоматизация процессов и программ-
ный контроль позволят исключить фаль-
сификации результатов испытаний. Это 
больше не к вопросу нечестности. Это 
к  вопросу исключения человеческого 
фактора.

Известно, что у многих компаний 
нет возможности отстроить отдель-
ное помещение под лабораторию. 
Учтен ли этот момент в разработке 
завода «Ангстрем»?

Да, очень важно предусмотреть ва-
риант установки с минимальными строи-
тельными работами. И разместить обору-
дование независимо от размера и формы 

помещения. Мы работали с габаритами 
первого прототипа, искали пути реше-
ния и  смогли разработать установку 
таких размеров, чтобы ее можно было 
занести в стандартный дверной проем. 
В процессе закрытия этой задачи возник 
еще  один актуальный выход: возмож-
ность создания лаборатории контей-
нерного типа. Это позволит не готовить 
отдельное помещение, а иметь готовую 
установку. Ее привезут на трале и устано-
вят туда, куда нужно. Еще один момент, 
который мы проработали, — свободная 
компоновка. Очень важно иметь возмож-
ность выбирать комплектацию лабора-
тории для испытаний СИЗ в зависимости 
от  уже имеющего оборудования и  по-
требностей компании. Иначе получится 
двойной расход денежных средств. Ведь 
у многих предприятий частично стоит не-
обходимое оборудование. Пусть не со-
всем новое, но рабочее. Поэтому ниче-
го не помешает расширять функционал 
в процессе эксплуатации лаборатории 
за счет приобретения дополнительных 
новых модулей. В случае выхода из строя 
в связи с физическим износом нужно ме-
нять только один модуль, а не всю лабо-
раторию.

Когда выйдет серийный образец?
По нашим планам в 2024 г. Отмечу, 

весь цикл — от разработки до изготов-
ления деталей и узлов, сборки опытно-
го образца и разработки программного 
обеспечения, осуществлен в рамках од-
ного предприятия — завода «Ангстрем». 
На наших собственных производствен-
ных площадях в г. Ярославле.

ЗАВОД «АНГСТРЕМ»
НОВАЦИОННАЯ РАЗРАБОТКА ЯРОСЛАВСКОГО ПРЕДПРИЯТИЯ — 
ЦИФРОВАЯ ЛАБОРАТОРИЯ ДЛЯ ИСПЫТАНИЯ СИЗ
С 5 по 8 декабря 2023 г. в «Экспоцентре» прошла крупнейшая Международная выставка и форум «Безопасность и охра-
на труда». Множество отечественных и иностранных производителей продемонстрировали свои новационные разра-
ботки, предназначенные для обеспечения безопасности и охраны труда. Ярославский завод «Ангстрем» представил 
на «БИОТ-2023» цифровую лабораторию для испытания СИЗ. Редакция «Бизнес столицы» встретилась с Андреем Дубро-
вым, генеральным директором завода «Ангстрем», и узнала подробности.
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Компания производит три группы 
электрических соединителей. Рас-
скажите о них. Начнем с группы ШК, 
ШЩ как самой востребованной.

Серия ШК, ШЩ  — это штыревые 
(штекерные) четырехконтактные сое-
динители, рассчитанные на номиналь-
ные токи 15, 25, 40, 60, 100 А. Они пред-
назначены для соединения отдельных 
участков гибкого силового четырех-
жильного кабеля между собой, а  так-
же с передвижными и стационарными 
источниками и приемниками электро
энергии в цепях постоянного и перемен-
ного тока частотой 50 Гц при напряжении 
до 400 В. Изготавливаются в климатиче-
ском исполнении УХЛ1 в соответствии 
с ТУ 3424‑001‑58960963‑2007. Соедините-
ли этой серии отличаются способностью 
выдерживать большие механические на-
грузки. Их корпуса изготовлены из проч-
ного алюминиевого сплава и покрыты 
антикоррозийной полимерной краской. 
Они отлично работают в жарком и хо-
лодном климате, показывают высокую 
устойчивость к ультрафиолетовому излу-
чению. Хорошо переносят и электриче-
ские перегрузки. Например, соединитель 

на 60 А может длительно выдержи-
вать токи до 150 А.

Разъемы ШК, ШЩ 
применяются в  стан-
циях управ ления 

в  нефтедобывающей 
отрасли, в  металлур-

гии  — для  подключения 
пековых тележек, на речном транспор-
те — для подачи электропитания на суда 
от береговых источников электроэнер-
гии, в авиации — на аэродромном обору-
довании. В строительной отрасли через 
них подключают передвижные подъем-
ные электрические краны и другое мо-
бильное энергоемкое оборудование.

Какие изделия входят во вторую 
группу?

Эту группу составляют штепсель-
ные трехфазные соединители ИЭ9901А-I 
и однофазные ИЭ9902А-II. Они предна-
значены для подключения вибраторов, 
ручных и  переносных электрических 

машин, других силовых потребителей 
электрической энергии к сетям частотой 
50 Гц и источникам тока частотой 200 Гц. 
Данные соединители были разработаны 
на ярославском заводе «Красный маяк». 
Около 10 лет назад мы выкупили у этого 
предприятия линию по их изготовлению 
и производим их сами.

Что представляет собой третья  
группа?

В  нее входят соединители серии 
РК-ВК. Они предназначены для быстро-
го сочленения отрезков кабельной сети, 
элементов стационарных и передвиж-
ных электроустановок между собой 
и с источниками питания напряжением 
до  660 В  переменного тока частотой 
до 400 Гц и напряжением до 400 В по-
стоянного тока. Мы выпускаем четы-
рехконтактные соединители этой серии 
на 63 А. Кроме того, предлагаем изделия 
других производителей: кабельные и па-
нельные, одноконтактные — на токи 250, 
400 А, четырехконтактные — на токи 16, 
25, 40 А, пятиконтактные — на токи 16, 
32, 63, 160 А.

Соединители РК-ВК долговечны (сте-
пень защиты IP67). Используются в основ-

ном на передвижных устройствах типа 
автомобилей КУНГ.

В ближайшее время запускаем про-
изводство четвертой серии — соедини-
телей для автоприцепов ПС-300. Опытная 
партия уже изготовлена и неплохо себя 
зарекомендовала.

Почему было принято решение 
о выпуске соединителей ПС-300? 
Китайской продукции этого типа 
не хватает?

Их производят и российские пред-
приятия. Однако возьму на себя смелость 
утверждать, что  наши изделия лучше 
других российских и ничем не уступают 
по  качеству китайским аналогам. Они 
прочны, долговечны, функциональны, 
могут эксплуатироваться в  сложных 
климатических условиях. Цены будут 
соизмеримы со стоимостью китайских 
образцов.

Какие факторы помогают вашей 
компании прочно удерживать ры-
ночные позиции более 20 лет?

Мы оперативно реагируем на  все 
заявки. Нередко заказ отгружаем даже 
раньше договорных сроков. Стараемся 
идти навстречу клиенту во всех вопро-
сах, связанных с выбором и поставками 
нужных изделий. Например, предлагаем 
соединители и других производителей.

Кстати, в  каталоге компании 
представлены не  только разъемы, но 
и  устройства автоматики и  защиты, 
электромагнитные реле, разделитель-
ные трансформаторы, осветительные 
приборы, многие другие электротехни-
ческие устройства.

Что касается непосредственно на-
шей продукции, то мы постоянно рабо-
таем над улучшением ее качества. На-
пример, латунные контакты никелируем, 
тем самым значительно повышая срок 
их эксплуатации.

Ну и конечно, поддерживаем связь 
с заказчиками, интересуемся их мнением 
о наших изделиях, при необходимости 
вносим коррективы в конструктив.

Мы намерены и далее расти и разви-
ваться. Уверен, у нас все получится.

ЗАВОД «ЭЛЕКТРОРАЗЪЕМ»
ПРОИЗВОДСТВО ПРОМЫШЛЕННЫХ ЭЛЕКТРИЧЕСКИХ СОЕДИНИТЕЛЕЙ

Продукция нижегородской компании «Завод «Электроразъем» хорошо известна специалистам, работающим с электротех-
ническим оборудованием на различных производствах. Ее изделия отличают надежность, долговечность и способность 
функционировать в самых жестких условиях. О деятельности предприятия, которое давно уже стало брендом, рассказы-
вает генеральный директор Михаил Бубнов.

Соединители РК-ВК 
долговечны (степень 
защиты IP67).
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Любой бизнес начинается с идеи. Ка-
кая идея лежала в основе создания 
компании «ИЦ Энергетики»?

Компания основана летом 2014  г. 
К идее ее создания привело осознание 
того, что бизнес сплошь и рядом испы-
тывает серьезные трудности на  этапе 
подключения своих объектов к  сетям 
внешнего электроснабжения.

Я долгое время проработал в сфере 
энергетики и неоднократно сталкивался 
с ситуациями, когда нужные и значимые 
проекты сходили на нет из‑за объектив-
ных и субъективных сложностей техноло-
гического присоединения к инженерным 
сетям. Поэтому мы и решили создать ком-
панию, которая оказывала бы весь спектр 
услуг, связанных с обеспечением электро-
снабжения промышленных предприятий 
и коммерческих компаний. Чтобы бизнес 
лишь ставил задачу, а мы находили и реа-
лизовывали ее решение, сдавая заказчи-
ку готовый к работе объект.

Как эта концепция выглядит на прак-
тике?

Допустим, некая IT-компания хочет 
построить ЦОД в конкретном регионе. 
Для электроснабжения ЦОД необходима 
подстанция соответствующей мощности. 
Компания обращается к нам. Мы полу-
чаем необходимые данные по объекту 
и  приступаем к  работе по  подготовке 
контракта. Этому этапу уделяем особое 
внимание. Проведем экспертизу суще-
ствующей проектной документации 

при  ее наличии, исследуем альтерна-
тивные решения с целью удешевления 
процесса строительства, получения 
выгодного тарифа на  электроснабже-
ние, обеспечения оптимальных затрат 
по дальнейшей эксплуатации объекта.

Подбираем подходящую локацию 
для строительства с учетом максималь-
ной выгодности технологического при-
соединения к сетям электроснабжения. 
Оформляем земельные отношения, рас-
считываем стоимость технологического 
присоединения, получаем технические 
условия на  подключение, выполняем 
проектные работы, строим, производим 
и монтируем нужное оборудование, вво-
дим объект в эксплуатацию. Если заказ-
чик пожелает, возьмем объект на сервис-
ное обслуживание.

То есть вы не только монтируете обо-
рудование, но и производите его?

Организовать собственное произ-
водство нас побудило желание создать 
для заказчиков максимально комфорт-
ные условия сотрудничества с нами. Да-
же в деталях, которые, на первый взгляд, 
не являются определяющими. Например, 
была такая ситуация, когда застройщик 
попросил покрасить модуль подстан-
ции в  его фирменный цвет. Мы обра-
щаемся к производителю, а он заявля-
ет, что в этот цвет покрасить не может, 
и предлагает другие цвета.

Если же говорить о самом оборудо-
вании, то собственное производство по-

зволяет быть уверенным в его качестве, 
контролировать сроки поставок, пред-
лагать разумную цену, эффективно осу-
ществлять гарантийное и постгарантий-
ное сопровождение, оперативно вносить 
изменения в оборудование в процессе 
строительства объекта.

Сегодня компания конструирует 
и производит широкую линейку обору-
дования класса 0,4–35 кВ включитель-
но. В каталоге представлены комплект-
ные трансформаторные подстанции 
(КТП), модульные подстанции в корпусе 
«сэндвич», бетонные подстанции, ком-
плектно-распределительные устрой-
ства (КРУ), пункты коммерческого учета 
электроэнергии (ПКУ), камеры сборные 
одностороннего обслуживания (ячейки 
КСО), шкафы распределительные низкого 
напряжения (ЩРНН), реклоузеры и дру-
гие устройства.

При этом мы используем не только 
типовые решения. Одно из наших весо-
мых преимуществ — собственный кон-
структорский отдел, способный реали-
зовать любое техническое требование 
заказчика. Мы сильны там, где требуется 
сложное нестандартное оборудование, 
которое не  купишь на  заводе. Работа 
на таких объектах приносит нам наиболь-
шее удовлетворение. Кстати, особой кон-
куренции там не испытываем.

Кроме того, у нас сильная релейная 
служба, которая занимается пусконалад-
кой сложных объектов, перевооружени-
ем старых подстанций. Эксплуатационная 

ИНЖЕНЕРНЫЙ ЦЕНТР 
ЭНЕРГЕТИКИ
СТРОИТЕЛЬСТВО ЭНЕРГООБЪЕКТОВ  
ПОД КЛЮЧ ВО ВСЕХ РЕГИОНАХ РОССИИ
Тульский «Инженерный Центр Энергетики» оказывает полный комплекс услуг по организации внешнего электроснабжения 
предприятий различных сфер деятельности. Компания проектирует, строит, обслуживает, модернизирует энергообъекты 
классов 10–35 кВ, 110 кВ и выше, сопровождает технологическое присоединение к электросетям, помогает выйти на ОРЭМ 
России. О ее деятельности рассказывает соучредитель и генеральный директор Мурад Адсаламов.

18 ЭНЕРГЕТИКА. ЭЛЕКТРОТЕХНИКА. ПРИБОРОСТРОЕНИЕ 



ЭНЕРГЕТИКА. ЭЛЕКТРОТЕХНИКА. 
ПРИБОРОСТРОЕНИЕ 

служба осуществляет гарантийное и пост-
гарантийное обслуживание, консультиру-
ет партнеров по вопросам монтажа и экс-
плуатации электротехнических устройств.

Если уж заговорили о преимуще-
ствах, то каковы другие важные 
отличия вашей компании?

Миссия компании — делать электро-
энергию для бизнеса доступнее. Реализу-
ем ее через предоставление комплекса 
услуг по организации электроснабжения 
предприятий, начиная от подбора пло-
щадок для строительства и заканчивая 
обслуживанием готовых объектов. Стро-
им свою работу так, чтобы заказчикам 
было максимально комфортно с  нами 
сотрудничать. Какие бы проблемы не воз-
никли в  ходе реализации проекта, мы 
их решаем внутри компании, а заказчики 
порой и не догадываются о том, что эти 
сложности были. Такой подход позволяет 
получать стабильно высокие результаты, 
что свидетельствует о большой эффек-
тивности нашей деятельности.

Также отмечу наш богатый опыт ра-
боты. За девять лет присутствия на рынке 
компания реализовала более 300 проек-
тов, в том числе 90 комплексных, включа-
ющих в себя проектирование, поставку, 
монтаж оборудования. Бизнес нам дове-
ряет.

Какие реализованные проекты счи-
таете наиболее значимыми?

Таких проектов много. Повторюсь, 
мы работаем по техническим заданиям 
заказчиков, поэтому каждый проект — 
проверка наших компетенций, нашего 
профессионализма. Мы с честью выдер-
живаем эти экзамены.

Назову три проекта. Во Владимире 
возводили ПС 110 / 20 кВ, выполнив ком-

плекс строительно-монтажных и пуско-
наладочных работ с  поставкой обору-
дования собственного производства. 
Подстанция предназначалась для элек-
троснабжения дата-центра компании фе-
дерального уровня. Проект запомнился 
сжатыми сроками реализации в 10 ме-
сяцев, осведомленностью представите-
лей заказчика о новациях в сфере энер-
гетического оборудования, широтой 
кругозора, желанием получить продукт, 
с  которым будет комфортно работать 
специалистам, его обслуживающим. По-
следнее для нас ценно, так как мы всегда 
работаем в первую очередь для людей. 
Сейчас строим подстанцию для ЦОД этой 
компании в Калуге.

В Орле проектировали и строили ПС 
220 / 10 кВ «Керама» с ВЛ 220 кВ для ООО 
«Керама Марацци». Туда тоже поставляли 
и монтировали оборудование собствен-
ного производства.

Этот проект считаю значимым пото-
му, что в результате его реализации была 
снижена себестоимость продукции, вы-
пускаемой предприятием, за счет пред-
ложенного нами оптимизированного ва-
рианта технологического подключения 
к электросетям. Кроме того, мы повысили 
надежность электроснабжения предпри-
ятия, значительно уменьшив риски ава-
рийного оборудования непрерывного 
цикла. Его охлаждение приводит к вы-
воду из строя оборудования, стоимость 
которого исчисляется десятками милли-
онов рублей.

Работы на ПС «Сталь» 220 / 35 / 10 кВ, 
которую мы возводили для комбината 
«Тулачерметсталь» в Туле, запомнились 
тем, что он входит в десятку крупнейших 
металлургических предприятий России 
и является имиджевой компанией реги-
она. На нем работают свыше 7 тыс. чело-
век. Мы подключились уже в процессе 
строительства. Предыдущий подрядчик 
плохо справился с поставленными зада-
чами. Наши специалисты практически 
заново спроектировали исполнитель-
ные схемы, выполнили монтаж и пуско-
наладку. При этом они оптимизировали 
весомую долю затрат, которые ожидали 
предприятие в будущем.

Вы работаете с крупнейшими ком-
паниями России. Можно называть 
вас предприятием федерального 
уровня?

У  нас действительно немало кон-
трактов с  заказчиками, деятельность 
которых простирается на  многие рос-
сийские регионы. Работаем с  сотовы-
ми операторами «МТС» и  «Мегафон». 
Для «Мегафона» модернизируем объек-
ты в разных федеральных округах Рос-
сии.

Проектировали ЦОД для Wildberries 
в Электростали, сейчас строим внешние 
сети для  нового ЦОД этой компании 
в  Дубне Московской области. В  этом 
смысле нас, наверное, можно назвать 
компанией федерального уровня.

В каких направлениях собираетесь 
развивать компанию в обозримом 
будущем?

В  первую очередь продолжим со-
вершенствовать предлагаемый нами 
комплекс услуг по обеспечению бизне-
са электроснабжением. Будем оттачивать 
внутренние бизнес-процессы, чтобы все 
работы выполнять в кратчайшие сроки, 
качественно и с максимальным комфор-
том для заказчика.

Занимаемся разработкой и тестиро-
ванием зарядных станций для электро-
мобилей. В 2024 г. планируем запустить 
в производство линейку таких станций. 
В этой сфере немало неопределенностей 
и явных проблем, но нас всегда привле-
кала работа над сложными задачами.

Также анализируем возможности 
выхода на рынок в качестве строителей 
центров обработки данных под ключ. Это 
направление требует серьезной подго-
товки и проработки деталей, но тем оно 
нам и интересно.

В компании трудится сильная коман-
да профессиональных инженеров, спо-
собных находить нестандартные реше-
ния. Мы открыты для оригинальных идей, 
нам нравится иметь дело с людьми, мыс-
лящими креативно. Работаем, чтобы вне-
сти посильный вклад в будущее России.
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Какие взрывозащищенные изделия 
присутствуют в каталоге компании 
сегодня?

Компания выпускает сварные одно-
объемные и двухобъемные шкафы АСУ 
ТП, в том числе с повышенной теплоот-
дачей, сварные и литые пульты управле-
ния, силовые и многопиновые разъемы 
BJ и BJD, элементы управления и индика-
ции, клеммные коробки, предназначен-
ные для использования в опасных зонах, 
где возможны взрывы газа, пара, пыли, 
других субстанций.

Собственное конструкторское бю-
ро позволяет производить продукцию 
с соблюдением всех нормативных тре-
бований, предъявляемых к  взрывоза-
щищенному оборудованию, и при этом 
учитывать пожелания конкретного за-
казчика по  габаритным размерам, ко-
личеству элементов управления и  ин-
дикации. Наши специалисты всегда 
предлагают клиентам сбалансированные 
решения, без излишеств и избыточности, 
увеличивающих стоимость заказа. Еже-
годный инспекционный контроль со сто-
роны контролирующих органов в полной 
мере подтверждает наши компетенции.

Вышеуказанную продукцию выпу-
скаем с 2015 г. На сегодня у нас несколь-
ко тысяч завершенных сделок. В нынеш-
них непростых экономических условиях 
компания не теряет темпы производства, 
а по некоторым позициям увеличивает их.

Вся продукция сертифицирована. 
Комплектующие, закупаемые на сторо-
не, также имеют самостоятельные сер-
тификаты.

Комплектующие исполь-
зуете импортные 
или отечествен
ные?

И те, и другие. 
При этом не упуска-
ем из виду тот факт, 
что  продукция ев-
ропейских произво-
дителей, ушедших с рос-
сийского рынка, теперь 
поставляется через цепоч-

ки посредников и поэтому значительно 
подорожала. Чтобы не перекладывать 
удорожание на плечи клиентов, пред-
лагаем комплектующие отечественного 
производства. Наши инженеры регуляр-
но посещают учебные и информацион-
ные площадки российских производи-
телей, чтобы быть в курсе происходящих 
изменений в номенклатуре их изделий. 
Отмечу, что российская продукция впол-
не конкурентоспособна. Кроме того, она 
дает возможность сэкономить на сервис-
ном обслуживании эксплуатируемого 
оборудования.

Если же заказчик настаивает на при-
менении импортных элементов, всегда 
пойдем ему навстречу, но предупредим 
о минусах такого решения.

Каковы производственные возмож-
ности предприятия?

Компания располагает тремя тех-
нологическими площадками в Ижевске. 
В состав производства входят механи-
ческий участок, оснащенный станками 
с ЧПУ, линия порошковой покраски, сбо-
рочный участок, ОТК, сервисная служба. 
Таким образом, мы имеем производство 
полного цикла.

Средний срок исполнения зака-
зов  — 15 дней. В  среднем выпускаем 
130–140 шкафов, но при необходимости 
без особого напряжения можем увели-
чить это количество до 200 штук.

Продукцию поставляем на предпри-
ятия всех регионов России, в том числе 
северных в соответствующем климати-
ческом исполнении. Были также постав-
ки в Белоруссию и Казахстан.

В компании работают 58 сотрудни-
ков. Руководство уделяет осо-

бое внимание профессио-
нальному росту каждого 

члена коллектива. Мы 
отдаем себе отчет 

в  том, что  именно 
благодаря труду 
всех сотрудников 

предприятие успеш-
но добивается постав-

ленных целей.

Каковы планы по развитию компа-
нии?

В планах расширение номенклатуры 
изделий, увеличение производительно-
сти, снижение издержек с целью сдержи-
вания роста цен на конечную продукцию.

Одна из  главных задач  — органи-
зация собственного производства всех 
необходимых комплектующих. Рань-
ше такую задачу в числе приоритетных 
не рассматривали, полагая, что элемент-
ная база нужного качества и приемлемой 
стоимости будет на рынке всегда. Жизнь 
внесла коррективы в эти представления.

В частности, мы закупаем на стороне 
кабельные вводы. Так как не всегда удов-
летворены этой продукцией, решили 
создать собственное производство. Оно 
должно заработать в I квартале 2024 г. 
Техническая документация уже готова. 
Сейчас делаем образцы для направления 
в испытательную лабораторию.

Есть планы по  выводу продукции 
на  рынки стран постсоветского про-
странства. Однако те из них, что не состо-
ят в Таможенном союзе, имеют весьма 
специфичные национальные техниче-
ские регламенты на ввоз изделий, подоб-
ных нашим. Будем изучать эти требова-
ния, чтобы соответствовать им.

Миссию компании видим в том, что-
бы вносить посильный вклад в развитие 
отечественной промышленности, спо-
собствовать достижению нашими пар-
тнерами высоких экономических резуль-
татов при использовании наименьших 
ресурсов и издержек.

ИЖСПЕЦПРОММАШ
ВЗРЫВОЗАЩИЩЕННОЕ ЭЛЕКТРООБОРУДОВАНИЕ 
ПО ЗАКАЗАМ КЛИЕНТОВ
Взрывозащищенные изделия производства компании «ИжСпецПромМаш» используют предприятия нефтяной, газовой, 
химической и других отраслей промышленности в России и за ее пределами. За восемь лет работы реализовано уже бо-
лее 3 тыс. проектов по индивидуальным ТЗ заказчиков. Об ассортименте продукции и ее характеристиках рассказывает 
управляющий партнер Вадим Лапшин.
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Компания Chenzhu, которая явля-
ется в Китае ведущим производителем 
промышленного контрольно-измери-
тельного оборудования, была основана 
на базе Шанхайского института прибо-
ростроения для автоматизации техноло-
гических процессов (SIPAI) и уже более 
20 лет выпускает надежные системы за-
щиты. Многолетний опыт, высокопрофес-
сиональный коллектив разработчиков, 
полный производственный цикл позво-
ляют предприятию выпускать продукцию 
с учетом всех пожеланий заказчиков, вы-
сокого качества и в короткие сроки. Обо-
рудование Chenzhu находит применение 
на объектах нефтехимической и химиче-
ской отраслей, газовой промышленно-
сти, энергетики и металлургии, на водо-
очистных сооружениях, в фармацевтике, 
робототехнике, машиностроении и т. д.

Руководство Chenzhu понимает, 
что  внедрение инновационных реше-
ний стимулирует рост предприятия 
и повышает его конкурентоспособность. 
Именно поэтому компания активно ин-
вестирует в исследования и разработки. 
Более 10 % выручки от продаж ежегодно 
вкладывается в НИОКР. Научно-исследо-
вательской деятельностью занимаются 
25 % сотрудников Chenzhu. Производ-
ственная лаборатория Chenzhu была 
аккредитована международной органи-
зацией по сертификации TÜV Rheinland 
в 2020 г. и китайской национальной служ-
бой по аккредитации CNAS в 2022 г.

Разработку решений для функцио-
нальной безопасности команда Chenzhu 

начала в  2004  г., а  первый сертификат 
SIL на внутреннем рынке Китая от TÜV 
Rheinland был получен в 2011 г. В насто-
ящее время более 45 % производимых 
продуктов ориентированы на функци-
ональную безопасность. Кроме того, 
компания участвовала в  разработке 
национальных стандартов. В частности, 
один из внутренних стандартов Chenzhu 
по реле безопасности был принят в каче-
стве основного стандарта и восполнил 
пробел в национальных стандартах Ки-
тая на такие продукты.

Понимая, что сроки важны для бес-
перебойной цепочки поставок, компания 
оптимизировала свой производствен-
ный процесс, сделав его максимально 
эффективным. В заводских цехах «умной 
фабрики» Chenzhu установлено оборудо-
вание ведущих брендов: линии Panasonic 
NPM SMT, устройства для радиевой рез-
ки печатных плат, сварочные роботы, 
роботы-дозаторы, линии нанесения по-
крытий PVA и Mycronic. Оснащенность 
современным оборудованием, цифро-
визация и большой опыт рабочего пер-
сонала позволяют выпускать на заводе 
Chenzhu до 3 млн изделий в год. При этом 
наряду с эффективностью производства 
на заводе выполняется строгий контроль 
качества продукции. Он охватывает все 
этапы производства, начиная от матери-
алов и заканчивая готовыми изделиями. 
Данные поступают в автоматизирован-
ную систему мониторинга, благодаря 
чему не только гарантируется высокое 

качество продукции, но и повышается 
общий уровень обслуживания клиентов. 
Ведь каждое изделие имеет уникальный 
идентификационный номер, по которому 
компания может отследить все данные 
о производстве конкретного продукта.

Работа складов тоже автоматизиро-
вана. Применяется визуализация, JIT-под-
готовка хранения, подразумевающая 
тщательную спланированность во вре-
мени, осуществляется минимизация 
складских запасов. Цифровизация рабо-
ты складов позволяет значительно уско-
рить и оптимизировать логистику.

Продукция Chenzhu имеет серти-
фикаты соответствия EAC, IECEx, ATEX, 
TÜV Rheinland и NEPSI, что гарантирует 
ее безопасность и надежность при экс-
плуатации. Важно отметить, что барьеры 
искробезопасности, реле безопасности, 
преобразователи сигнала, УЗИП и другие 
изделия фирмы составляют полноцен-
ную конкуренцию американ-
ским и европейским 
брендам, не уступая 
им в  надежности 
и  качестве сборки. 
Устройства Chenzhu 
способны бесшовно 
заменить элемен-
ты систем безопас-
ности из  ЕС, США 
и  Японии, покупка 
которых осложнена 
санкциями.

В России официальным дистрибью-
тором бренда Chenzhu является компа-
ния «Магистраль» из г. Набережные Чел-
ны, с  обособленным подразделением 
и складом готовой продукции в г. Челя-
бинске и представительствами в РФ, ко-
торая занимает лидирующее положение 
на российском рынке в области поставок 
защитных устройств для систем автома-
тизации (АСУ ТП). Специалисты пред-
приятия окажут заказчикам поддержку 
по любым техническим и коммерческим 
вопросам.

МАГИСТРАЛЬ
ОФИЦИАЛЬНЫЙ ДИСТРИБЬЮТОР  
CHENZHU В РОССИИ И СНГ
Обеспечение безопасности — одна из приоритетных задач для предприятий самых разных отраслей промышленности: 
нефтехимической, химической, машиностроения и многих других. В условиях современного производства безопасность 
невозможна без надежного функционирования автоматизированных систем, которые должны быть максимально за-
щищены от аварийных ситуаций с помощью барьеров искробезопасности, реле безопасности, УЗИП, систем удаленного 
ввода / вывода и других технических решений. Большую линейку устройств, предназначенных для защиты автоматизиро-
ванных систем, выпускает китайский производитель Shanghai Chenzhu Instrument Co., Ltd., более известный по названию 
своего бренда Chenzhu («Ченжу»).
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Почему компания специализируется 
на производстве именно тороидаль-
ных трансформаторов?

В основу ее деятельности изначаль-
но была положена идея изготовления 
трансформаторов по индивидуальным 
заказам. Между тем производство торо-
идальных трансформаторов является 
более гибким в сравнении с выпуском 
изделий на  других типах сердечников 
и позволяет без особой перенастройки 
оборудования выдавать мелкие серии 
и единичные экземпляры с отличающи-
мися характеристиками и параметрами.

Вот сегодня мы приступили к  вы-
полнению заказа № 8002. Это означа-
ет, что уже сделали 8001 заказ, каждый 
из которых уникален по сути.

Кроме того, тороидальные транс-
форматоры имеют стабильную и  ши-
рокую востребованность. Они исполь-
зуются в  промышленных и  бытовых 
устройствах радиоэлектронной ап-
паратуры, аппаратуре средств связи, 
электронно-вычислительных машинах, 
в медицинской технике. Работают при ча-
стоте питающей сети — 50 или 400 Гц.

Стандартные тороидальные магни-
топроводы изготавливаем из электротех-
нической стали толщиной 0,30–0,35 мм 
марок Э3405–3408 по ГОСТ 24011–80.

Выполняем намотку трансформа-
торов и  дросселей на  тороидальных 
сердечниках из ферритов, нанокристал-
лических, аморфных сплавов и других 
материалов в  соответствии с  техни-
ческим заданием заказчика. Диаметр 
провода — от 0,063 мм, минимальный 
внутренний диаметр катушки после на-
мотки — 2,5 мм.

Предлагаемые типоразмеры магни-
топроводов обеспечивают габаритную 
мощность от 2,3 до 10 кВт.

Помимо тороидальных трансфор-
маторов, вы выпускаете и другие 
изделия. Расскажите какие.

Разрабатываем и  производим вы-
сокочастотные и импульсные трансфор-
маторы, дроссели, автотрансформаторы, 
трансформаторы на ферритовых кольце-
вых сердечниках.

В каталоге продукции присутству-
ют изделия рядовой намотки на прямо-
угольных, круглых каркасах либо бес-
каркасные. В бескаркасных устройствах 
витки провода крепим с помощью про-
клейки, пропитки лаком. Также приме-
няем самосшивающуюся пленку ППС 
или самосклеивающийся провод ПЭТВД, 
которые после термообработки обеспе-
чивают монолитность катушки.

Пользуются спросом трансформа-
торы для питания высококачественных 
усилителей мощности звуковой частоты 
классов Hi-Fi, Hi-En, так как оказывают 
важное влияние на качество звучания.

Производим также блоки питания 
систем управления подсветкой фасадов 
зданий, элементов ландшафта, где ис-
пользуются галогенные и светодиодные 
лампы с номинальным напряжением пи-
тания 12 В постоянного или переменного 
тока.

Учитываем, что  при  работе транс-
форматоров в условиях широкого диа-
пазона температур, высокой влажности, 
воздействия агрессивных сред необхо-
дима герметизация. Защищаем изделия 
полиуретановым компаундом.

Изготавливаем катушки индуктив-
ности, широко используемые в цифро-
вых и  аналоговых схемах. Отдельную 
позицию в каталоге занимают катушки 
индуктивности и ВЧ-дроссели рядовой 
намотки на  каркасах, бескаркасные 
и на тороидальных сердечниках, изго-
тавливаемые по ТЗ заказчика.

Продукцию вашей компании зака-
зывают предприятия самых разных 

сфер деятельности. Никому не отка-
зываете?

Принимаем любые заказы. Принесут 
старый трансформатор и попросят его 
отремонтировать — возьмемся. Скажут, 
что  нужен полный аналог экземпляра 
полувекового возраста — сделаем. Если 
нужно изготовить несколько десятков 
или даже сотен его копий — пожалуйста.

К нам приходят даже энтузиасты-ме-
ломаны, ищущие идеальную чистоту зву-
ка. Они часто экспериментируют со зву-
козаписывающей аппаратурой, в  том 
числе и с трансформаторами. Приносят 
свои провода, просят намотать их неким 
особым способом. Понятно, что завод, 
выпускающий трансформаторы и катуш-
ки серийно, такой заказ не примет. А мы 
беремся. Узнав об этом, однажды к нам 
обратились представители студии зву-
козаписи известного артиста с просьбой 
сделать развязывающие трансформато-
ры. Этот заказ мы тоже выполнили.

Я знаю, что среди ваших заказчиков 
есть промышленные предприятия, 
научные и учебные заведения. При-
меры приведете?

Таких заказчиков тоже много. Напри-
мер, наши изделия приобретает компа-
ния, изготавливающая шкафы управления 
для проекта БАМ-2, который реализует 
РЖД. Их используют ивановская компа-
ния «Нейрософт», занимающаяся произ-
водством медицинского оборудования, 
завод «Метровагонмаш» в Мытищах.

Среди наших потребителей  — 
учебные и  научные учреждения: МГУ 
им. Ломоносова, МГТУ им. Баумана, На-
циональный исследовательский техно-

МИРСО МАРИЯ
ПРОИЗВОДСТВО ТОРОИДАЛЬНЫХ ТРАНСФОРМАТОРОВ ПОД ЗАКАЗ

История компании «Мирсо Мария» уходит корнями в теперь уже далекий 1993 г., когда рушились привычные устои, люди 
массово теряли работу и искали новые пути в жизни. Инженер московского завода «Криптон» Владимир Егоров, заявив, 
что и дальше намерен заниматься тем, что нравится, открыл собственное производство трансформаторов. Сейчас ком-
панию возглавляет его сын — Константин-Владимир Юсупов. Он подробно рассказал нашему изданию о том, как живет 
и развивается предприятие, являющееся ровесником новой России.
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логический университет «МИСИС», Все-
российский научно-исследовательский 
институт физико-технических и радио-
технических измерений.

Нашу продукцию используют НИИ-
Часпром  — ведущее предприятие РФ 
по  проектированию, разработке и  по-
ставке систем единого времени высокой 
точности, электромеханический завод 
«Звезда», завод «Прожектор», завод «Звез-
дочка» в Северодвинске и многие другие.

Трансформаторы нашего произ-
водства применяются в оборудовании 
освещения взлетно-посадочных полос 
военных аэродромов и осветительных 
системах башен Московского Кремля. 
Мы поставляли их в Беларусь и Казах-
стан. Всего за годы существования компа-
нии произведено свыше 2 млн изделий.

Получается, что в среднем каждый 
месяц вы выпускаете их несколько 
тысяч штук?

Ежемесячно выпускаем свыше 
10 тыс. изделий. В иные месяцы минув-
шего года количество изготовленных 
экземпляров достигало 15–18  тыс. шт. 
Столь широкий разброс объясняется 
индивидуальными особенностями зака-
зов. В одном может быть много изделий 
с небольшим количеством витков намот-
ки, в другом — силовой трансформатор 
на 10 кВт, изготовление которого требует 
времени.

Для выпуска таких объемов требует-
ся соответствующее производство. 
Какое оно у вас?

У  нас две производственные пло-
щадки — в г. Москве и г. Шацке Рязанской 
области. В столице находится опытное 
производство, где происходит отработка 
новых заказов и формирование полно-
ценного ТЗ. В Шацке оперативно испол-
няем серийные заказы, передавая туда 
наработки с опытного участка.

Так как  предприятие создавалось 
в 1993 г., большая часть оборудования — 
станки, сделанные в советские времена. 
Однако они до сих пор работают вполне 
надежно. Европейского оборудования 
практически нет.

Используемые станки позволяют 
выполнять намотку проводами диаме-
тром от 0,063 до 3,15 и шиной до 3,55 х 
5 мм. Станки рядовой намотки могут ра-
ботать с проводами диаметром от 0,05 
до  3,15  мм. Вертикально-втягивающие 
станки производят намотку на сердеч-
никах с малым внутренним диаметром 
проводами диаметром до 2,24 мм. Про-
цесс изолирования магнитопроводов 
и обмоток автоматизирован.

Отмечу также наш высокопрофес-
сиональный коллектив. В  штате  — 55 
человек. Многие сотрудники работают 
на предприятии по 20 лет и более. Они 
имеют колоссальный опыт, что позволя-
ет оперативно выпускать качественную 
продукцию даже в сложных условиях.

Производительность советских 
станков вас устраивает?

Понятно, что  эти станки работают 
медленнее, чем современные. Поэтому 
сейчас приобретаем китайское скорост-
ное оборудование для рядовой намот-
ки. По  цене оно более конкурентное, 
чем изготовленное в России, но более 
сложное в настройке и управлении. От-
личия примерно такие же, как при езде 
на автомобилях с механической и авто-
матической коробками передач. Когда 
едешь на механике, можешь контроли-
ровать параметры движения. На автома-
тике такой контроль практически невоз-
можен. В советском станке также можно 
подрегулировать скорость, подправить 
шаг и за счет этого улучшить качество 
намотки. В китайском станке это сделать 
весьма затруднительно.

Российский рынок производства 
трансформаторов жестко конкурен-
тен? Как себя на нем ощущаете?

Места хватает всем отечествен-
ным производителям, которых вряд ли 
наберется более двух десятков. Много 
узкоспециализированных. Если к  ним 
приходят заявки, которые они не могут 
исполнить, то советуют заказчику обра-
титься на  другое предприятие. Так  же 
поступаем и мы.

С точки зрения физических харак-
теристик отличия в продукции разных 
производителей вряд ли удастся найти, 
потому что все применяют одни и те же 
материалы: сталь, провод, изоляцию. Раз-
личия могут быть в материалах пропит-
ки: одни используют составы подешевле, 
другие подороже. Но в целом колоссаль-
ной разницы нет.

В  последнюю пару лет явно про-
слеживается тенденция перехода с им-
портной продукции на российскую. Из-
делия из КНР тоже не всех устраивают 
из‑за сложной логистики и сроков по-
ставок. Исключение составляют разве 
что ферриты — китайские стоят дешевле 
российских.

Наша компания на рынке чувствует 
себя вполне уверенно. Мы наработали 
достаточно большой пул постоянных кли-
ентов. Наша продукция востребована, ее 
хорошо знают. Тем не менее на предсто-
ящий 2024 г. мы ставим перед собой за-
дачи по привлечению новых заказчиков, 
расширению производства, повышению 
производительности труда, что, на мой 
взгляд, позволит быть более уверенными 
в завтрашнем дне.
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Расскажите об истории основания 
компании.

Все началось с создания в г. Борови-
чи филиала Новгородского завода радио-
технических изделий (основан 22 ноября 
1965 г.), он задумывался как поставщик 
высокотехнологичных электромагнит-
ных компонентов для аэрокосмической 
и судостроительной промышленности 
Министерства обороны СССР. В 1966 г. 
завод выпустил свою первую продук-
цию — высокочастотный дроссель, а за-
тем серию импульсных трансформаторов 
и линии задержки. 21 июня 1972 г. Боро-
вичский филиал Новгородского транс-
форматорного завода был преобразован 
в самостоятельное предприятие «Завод 
«Горизонт».

Начиная с  создания в  1978  г. 
специального конструкторско-техно-
логического бюро (СКТБ) с  опытным 
производством специалисты завода 
в тесном сотрудничестве с московским 
ЦНИИчермет им. И. П. Бардина и калуж-
ским ВНИИМЭТ приступили к  прове-
дению научных исследований и разра-
боткам принципиально нового сырья 
для  производства электронных ком-
понентов из аморфных магнитомягких 

сплавов (АММС). И уже в 1981 г. был начат 
серийный выпуск микротрансформато-
ров, а затем и других изделий на основе 
АММС, заменяющих традиционный пер-
маллой.

Сотрудничество с различными про-
фильными министерствами и научно-ис-
следовательскими институтами привело 
к постепенному накоплению на заводе 
огромного научного потенциала. Этот 
интеллектуальный багаж и  позволил 
«Горизонту» продолжить свое развитие 
в начале 1990‑х гг. Тогда же завод был 
приватизирован и переименован в ОАО 
«МСТАТОР».

В 1993 г. руководство предприятия 
наладило деловые контакты с Южной Ко-
реей, что позволило расширить произ-
водимый ассортимент продукции и при-
влечь иностранные инвестиции. Важную 
роль сыграл тот факт, что в то время на-
учная база «МСТАТОР» функционировала 
и разрабатывала не только новые виды 
продукции в соответствии с требовани-
ями иностранного рынка (в том числе 
аналоги изделий передовых зарубежных 
фирм Hitachi (Япония), Vacuumschmelze, 
Magnetec (Германия), но  и  новое уни-
кальное оборудование. Все это позволи-
ло поднять производительность труда, 
улучшить качество выпускаемой про-
дукции, снизить издержки производства, 
и как результат — успешно конкуриро-
вать сегодня на рынке.

Что входит в ассортимент выпускае-
мой продукции?

ПАО «МСТАТОР» сегодня обладает 
уникальными технологиями, позволяю-
щими выпускать самую тонкую (16±2 мкм) 
аморфную ленту в РФ, дающую возмож-
ность для производства тороидальных 
магнитопроводов от  3  мм до  200  мм 
по  внешнему диаметру. Широкий ди-
апазон по  магнитной проницаемости 
(от 210 до 300 тыс.) и индукции насыщения 
(от 0,55 до 1,4 Тл). Подобные материалы 
позволяют компонентам проявлять ста-
бильные электромагнитные характери-
стики в широком температурном диапа-
зоне от –60 °С до +300 °С с минимальным 
отклонением. Продукция предприятия 
успешно конкурирует с изделиями ве-
дущих мировых производителей  — 
Vacuumschmelze, Magnetec, Hitachi и др.

Для получения достоверных данных 
измерений особое значение имеет нами 
разработанное оборудование — магни-
тоизмерительная установка «В-Н анали-
затор MS-03», предназначенная для из-
мерения электромагнитных параметров 
динамической петли гистерезиса магни-
топроводов и образцов магнитомягких 
материалов при частотах от 10 Гц до 1 МГц 
в исследовательском и производствен-
ном (экспресс) режимах. Установка вклю-
чена в ГосРеестр средств измерений РФ.

МСТАТОР
АМОРФНЫЕ И НАНОКРИСТАЛЛИЧЕСКИЕ 
МАГНИТОМЯГКИЕ МАТЕРИАЛЫ ДЛЯ ПРИМЕНЕНИЯ 
В РАЗЛИЧНЫХ ОТРАСЛЯХ
ПАО «МСТАТОР» было образовано 28 декабря 1992 г. на базе «Завода «Горизонт». Завод стал первым предприятием бывшего 
СССР, который взамен пермаллоев освоил применение аморфных и нанокристаллических материалов в магнитопроводах 
для микротрансформаторов. В 1990‑е гг., благодаря открытому доступу к передовому зарубежному опыту и собственной 
научно-технической базе, руководство предприятия наладило деловые контакты с иностранными компаниями из Азии 
и Европы — это позволило значительно расширить технологические возможности предприятия. Была разработана 
линейка аморфных и нанокристаллических лент, на их основе налажен серийный выпуск широкой номенклатуры маг-
нитопроводов. О выпускаемой продукции, новых разработках и планах по развитию компании рассказала технический 
директор Любовь Даньшина, которая работает на предприятии с 1977 г.

Аморфные  
и нанокристаллические  
ленты АМАГ для магнитопроводов

Намотка проводом на миниатюрные 
аморфные магнитопроводы

Продукция предприятия 
успешно конкурирует 
с изделиями ведущих 
мировых производителей — 
Vacuumschmelze, Magnetec, 
Hitachi и др.
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Применение аморфных и нанокри-
сталлических материалов позволяет улуч-
шить функциональные характеристики, 
повысить КПД, расширить температурный 
диапазон, решить проблемы ЭМС, повы-
сить надежность, снизить габариты и мас-
су, повысить точность. С ассортиментом 
выпускаемой продукции можно ознако-
миться на нашем сайте www.mstator.ru.

Кто главные потребители выпускае-
мых изделий?

Особое внимание уделяется потреб-
ностям электротехнической и электрон-
ной промышленности страны. Прежде 
всего наши изделия пользуются спросом 
у компаний, которые специализируются 
на производстве импульсных источников 
питания, радиосвязной и радиопереда-
ющей РЭА, инверторов, AC / DC и DC / DC 
преобразователей, трансформаторов, 
устройств защитного отключения (УЗО), 
солнечных генераторов, электроизме-
рительной техники (трансформаторах 
тока, электронных счетчиках электро-
энергии), фильтров электромагнитных 
помех (для переключаемых источников 
питания и инверторных приводов), за-
рядных устройств и др.

Производственные мощности распо-
ложены в г. Боровичи Новгородской 
области. Сколько человек там рабо-
тают? Какой вклад вносит предприя-
тие в развитие города?

На заводе работают более трехсот 
человек. Предприятие постоянно уча-
ствует в различных социальных програм-
мах, которые проходят в Новгородской 
области и г. Боровичи. Для повышения 
технической грамотности среди подрас-

тающего поколения и увеличения инте-
реса к точным наукам руководство ПАО 
«МСТАТОР» организовывает обзорные 
экскурсии для школьников и студентов, 
оказывает материальную поддержку сту-
дентам, желающим освоить требуемую 
для завода техническую специальность.

В 2021 г. на территории предприятия 
в новых и оборудованных помещениях 
разместился Центр технического твор-
чества «АртТех», где собирается инициа-
тивная молодежь г. Боровичи для занятий 
программированием, робототехникой, 
схемотехникой, конструированием. 
Наибольший энтузиазм проявился в по-
знании технологий беспилотных ле-
тательных аппаратов (БПЛА). В  центре 
«АртТех» проводится подготовка специ-
алистов в программах симуляции поле-
тов и на прототипах дронов собственной 
сборки. Их деятельность активно поддер-
живается руководством предприятия.

Так же стоит отметить помощь, ока-
зываемую футбольному клубу «МСТАТОР» 
в  проведении футбольных турниров 
и воспитании юного поколения футбо-
листов.

Что в планах у предприятия? Какие 
направления намерены развивать?

Недавно ПАО «МСТАТОР» расширило 
серию магнитопроводов MSTN для мощ-
ных силовых трансформаторов. Обладая 
индукцией насыщения 1,2 Тл, минималь-
ными потерями (за счет использования 
тонкой ленты и специально оптимизи-
рованного отжига), высокой предельной 
температурой (180 °С), падающей зависи-
мостью потерь от температуры, высокой 
магнитной проницаемостью, эти магни-
топроводы становятся незаменимыми 

в мощных силовых преобразователях, 
зарядных станциях электромобилей, сва-
рочных инверторах, в железнодорожном 
и  городском транспорте, в  солнечных 
и ветряных преобразователях и т. п.

Быстро растут объемы потребления 
нанокристаллических магнитопроводов 
серии MSFN для трансформаторов тока 
высокой точности в оборудовании с ши-
роким диапазоном измеряемых токов 
от 1 А до 400 А, там, где требуется быстро 
замерить минимальный ток за десятые 
доли миллиампера.

Также на основе серии магнитопро-
водов MSFN разрабатывается линейка 
синфазных дросселей (дросселей по-
давления ЭМП) с  использованием на-
нокристаллического материала АМАГ 
200С. Данные изделия успешно решают 
задачу импортозамещения лучших миро-
вых продуктов от Wurth и Magnetec, обе-
спечивают высокий уровень подавления 
помех в широком диапазоне частот (в т. ч. 
используются в фильтрах ЭМС с расши-
ренным диапазоном от 9 кГц до 100 МГц) 
и характеризуются малыми габаритны-
ми размерами и  весом. Мы намерены 
и дальше развивать это направление.

Другой новый продукт — дифферен-
циальные и выходные дроссели для пе-
чатного монтажа серий «ДФ» и «ДВ», кото-
рые выполнены на основе тороидальных 
нанокристаллических магнитопрово-
дов серии MSCN. Среди преимуществ 
дифференциальных дросселей: низкая 
проницаемость магнитопровода (210), 
высокая индукция насыщения (1,05 Тл), 
высокий уровень смещения постоянным 
током (до 35 Э), малая емкость обмотки, 
широкий частотный диапазон (до сотен 
МГц), широкий температурный диапазон 
(от –60 °С до +155 °С), а также низкое рас-
сеяние потока и отсутствие помех благо-
даря отсутствию зазоров.

Предприятие намерено продолжить 
расширение производимой номенкла-
туры электромагнитных компонентов 
для удовлетворения потребностей на-
ших клиентов, неизменно сохраняя 
при этом традиционно высокое качество 
выпускаемой продукции.

Аморфные магнитопроводы 
и нанокристаллические синфазные дроссели

Магнитопроводы для миниатюрных 
источников питания

Магнитопроводы для силовой  
электроники

Применение аморфных и нанокристаллических материалов 
позволяет улучшить функциональные характеристики, 
повысить КПД, расширить температурный диапазон, решить 
проблемы ЭМС, повысить надежность, снизить габариты 
и массу, повысить точность.
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Никита, ваша компания является 
одним из крупных производителей 
электротехнических корпусов в Чу-
вашской Республике и входит в чис-
ло сильнейших предприятий этого 
профиля в России. Сколько времени 
понадобилось, чтобы занять столь 
прочные позиции на рынке?

Наша компания была организована 
летом 2016 г. и начала свой путь со сборки 
электротехнических корпусов на сторон-
них комплектующих других производи-
телей. Постепенно развиваясь и закупая 
оборудование, уже к 2020 г. мы освоили 
полный цикл производства.

Весомую помощь в  становлении 
предприятия оказал национальный 
проект по поддержке малого и среднего 
предпринимательства в Чувашии «Мой 
бизнес». Мы обращались туда за консуль-
тациями и получили дешевый займ на по-
купку оборудования для  пенозаливки 
уплотнителя по технологии гаскетинга, 
дополнительного гибочного пресса, 
а также второго лазерного станка.

Наша компания также вошла в Инно-
вационный территориальный электро-
технический кластер Чувашской Респу-
блики (ИнТэк), что позволило нам в самом 
начале деятельности принимать участие 
в  выставках и  различных программах 
поддержки. Сейчас производственные 
мощности позволяют ежемесячно изго-
тавливать порядка 300 напольных и 500 
навесных шкафов.

Каков ассортимент выпускаемой 
продукции?

Он достаточно широк как по назна-
чению, так и по типоразмерам корпусов.

Основным видом продукции явля-
ются шкафы для щитов НКУ, телекомму-
никационного оборудования и систем 
бесперебойного питания.

Подробные характеристики выпу-
скаемых корпусов и аксессуаров к ним 
представлены в каталоге на сайте ком-
пании.

Наша продукция полностью серти-
фицирована и отвечает самым высоким 
требованиям к условиям установки и экс-

плуатации, что позволяет использовать 
их  в  различных сферах деятельности. 
Главными направлениями поставок явля-
ются предприятия нефтегазовой отрас-
ли, горнодобывающей промышленности, 
атомной энергетики.

Внутреннее пространство шкафов 
обеспечивает свободу при конфигури-
ровании устанавливаемого электрообо-
рудования, позволяет легко дополнять 
его новыми опциями. Секционирование 
выполнено с  помощью перегородок 
или ограждений в соответствии с тре-
бованиями ГОСТ Р 51321.1 2007.

Удерживать позиции на рынке по-
рой бывает труднее, чем занять их. 
Что помогает компании успешно 
работать в нынешних непростых 
условиях?

Главным капиталом считаем своих 
сотрудников. Заботимся о  том, чтобы 
каждый из них по мере своих сил и воз-
можностей развивался лично и в профес-
сиональном плане.

Руководители подразделений ком-
пании начинали у нас работать с рядовых 
должностей, они досконально знают тон-
кости производства, что прямым обра-
зом влияет на качество конечной продук-

ции. В целях улучшения качества также 
создаем разнообразные каналы обрат-
ной связи с заказчиками. Анализируем 
поступающую информацию, учитываем 
ее при организации производственных 
процессов.

В отношениях с клиентами на пер-
вое место ставим их потребности. Заказы 
стараемся исполнять в минимально воз-
можные сроки. Совместно с клиентами 
прорабатываем нюансы внутреннего со-
става требуемых шкафов, затем создаем 
3D-модели конструкций и отправляем 
их заказчику на согласование. По запросу 
предоставляем конструкторскую доку-
ментацию на силовую часть с указанием 
размещения оборудования. При необ-
ходимости оперативно внесем в проект 
изменения.

Что в планах по развитию компании?
Наша компания сейчас активно раз-

вивается. В связи с этим есть потребно-
сти по расширению не только станочного 
парка, но и производственных площа-
дей. Сейчас создаем новую производ-
ственную площадку. С ее вводом наши 
производственные площади увеличат-
ся до 1,5 тыс. м2. Кроме того, активно ве-
дем переговоры по аренде земельного 
участка площадью 8 тыс. м2. В перспекти-
ве планируем разместить там наше про-
изводство, увеличив его уже до 3 тыс. м2 
и более. Также намерены организовать 
склад для  хранения типовых изделий 
и комплектующих, чтобы ускорить вы-
полнение заказов. Я уверен, что все на-
меченные планы мы выполним в ближай-
шее время.

МЕКО
ПРОИЗВОДСТВО ЭЛЕКТРОТЕХНИЧЕСКИХ КОРПУСОВ 
РАЗЛИЧНОГО НАЗНАЧЕНИЯ
Компания «МЕКО» специализируется на разработке и производстве электротехнических корпусов различного назначения, 
в том числе климатического исполнения. В каталоге представлены напольные и навесные шкафы, шкафы с выдвижными 
блоками, термошкафы, батарейные, телекоммуникационные и другие модули. «Мы можем изготовить любой шкаф в со-
ответствии с техническим заданием заказчика», — говорит генеральный директор предприятия Никита Ямутов.
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Какие именно изделия ООО «НПП 
«ЭЛЕКТРОМАШ» предлагает покупа-
телям?

Предприятие производит изоляци-
онно-поддерживающие конструкции 
(ИПК): траверсы для воздушной линии 
напряжением 6–10 кВ, кронштейны 
для  продольного электроснабжения 
6–10 кВ, кронштейны для линий радио
связи и  волоконно-оптических линий 
связи (ВОЛС), консоли для трамвайных 
и троллейбусных линий. Мы также зани-
маемся разработкой и  изготовлением 
ИПК под индивидуальный проект.

В чем преимущества вашего обору-
дования перед аналогами?

Траверсы выполнены из полимер-
ного композитного материала (ПКМ) 
и являются комплексными электроме-
ханическими поддерживающими кон-
струкциями, обладающими требуемой 
механической и электрической прочно-
стью. Существует ряд факторов, за счет 
которых использование траверсов 
из ПКМ является экономически выгод-
ным по сравнению с их металлическими 
и деревянными аналогами. Данные изде-
лия не имеют изоляторов, так как выпол-
нены из изоляционного материала; элек-
трические характеристики в несколько 
раз превосходят показатели стеклянных 
и фарфоровых изоляторов; повышенная 
надежность и малая обслуживаемость 

за счет уменьшения элементов конструк-
ции; продукты выполнены из негорючего 
материала, не взрывоопасны, не токсич-
ны, в условиях эксплуатации не оказы-
вают вредного воздействия на человека 
и окружающую среду. Кроме того, тра-
версы не  подвержены коррозии, заг-
ниванию, биологическим разрушени-
ям, являются антивандальными. Срок 
их функционирования без технического 
обслуживания — не менее 50 лет, а экс-
плуатационные затраты ниже по срав-
нению с  металлическими траверсами 
с изоляторами за счет меньшей массы, 
способов монтажа, обслуживания и ди-
агностики.

Преимущества полимерных ком-
позитных траверсов подтверждены 
теоретическими исследованиями, ква-
лификационными испытаниями и опыт-
но-промышленной эксплуатацией. Изоля-
ционно-поддерживающие конструкции 
производства ООО «НПП «ЭЛЕКТРОМАШ» 
доказали свою работоспособность и яв-
ляются перспективными для применения 
на воздушной линии электропередачи 
напряжением 6–10 кВ.

Все изоляционно-поддерживаю-
щие конструкции, выпускаемые нашим 
предприятием, имеют товарный знак — 
БОРЭЛ.

Расскажите о вашем производстве.
Наши производственные мощности 

находятся в г. Екатеринбурге. В основ-
ном выпускаемые изоляционно-под-
держивающие конструкции установлены 
в Уральском регионе, но также имеются 

участки с нашей продукцией в Красно-
дарском крае и в Тбилиси — на объек-
тах «Грузинских железных дорог». Мы 
заинтересованы в развитии межрегио-
нальных и межгосударственных связей. 
Готовы принимать активное участие в на-
учно-технических конференциях и опыт-
но-промышленной эксплуатации.

В каких отраслях промышленности 
используется ваша продукция?

Как уже было отмечено выше, это 
объекты энергетики (ВЛ 6–10 кВ), желез-
нодорожной инфраструктуры, объекты 
воздушной линии и контактной сети про-
мышленных предприятий напряжением 
до  10 кВ, а  также объекты городского 
электрического транспорта.

Какие специалисты работают 
на предприятии?

Штат укомплектован квалифици-
рованными сотрудниками, в том числе 
учеными, которые имеют степени кан-
дидатов и докторов наук, что позволяет 
выпускать надежную и высококачествен-
ную продукцию. Наши специалисты ре-
гулярно проходят курсы повышения 
квалификации и  внимательно следят 
за развитием отрасли, чтобы своевре-
менно внедрять инновационные реше-
ния для изготовления изделий.

Что в планах компании?
Главное достижение предприя-

тия — качество выпускаемой продукции 
и доверие наших партнеров. Ежегодно 
специалисты ООО «НПП «ЭЛЕКТРОМАШ» 
производят новые виды товаров, совер-
шенствуют уже готовые изделия, а также 
исследуют и разрабатывают индивиду-
альные проекты. Мы намерены и дальше 
расширять ассортимент наших изделий, 
чтобы соответствовать ожиданиям заказ-
чиков и следовать тенденциям россий-
ского рынка.

НПП «ЭЛЕКТРОМАШ»
ТРАВЕРСЫ ИЗ ПОЛИМЕРНЫХ  
КОМПОЗИТНЫХ МАТЕРИАЛОВ ДЛЯ ВЛ 6–10 кВ
ООО «НПП «ЭЛЕКТРОМАШ» (г. Екатеринбург) специализируется на разработке и производ-
стве электротехнического оборудования, питающего промышленные объекты, желез-
нодорожный и городской электрический транспорт и его инфраструктуру. Выпускаемые 
на предприятии изделия являются российским продуктом, который полностью отвечает 
требованиям импортозамещения. Для производства используются инновационные науч-
но-технические решения, за счет которых улучшаются функциональные, потребительские 
и стоимостные показатели товаров. О линейке производимой продукции и ее конкурент-
ных преимуществах рассказал директор предприятия, д.т.н., профессор, действительный 
член АЭН Российской Федерации Борис Аржанников.

Все изоляционно-
поддерживающие 
конструкции, выпускаемые 
нашим предприятием, имеют 
товарный знак — БОРЭЛ.
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Как к вам пришла идея заняться 
импортозамещением электрообору-
дования?

В 2015 г. мы организовали компанию 
для производства и продажи электротех-
нических шкафов и вторичного обору-
дования и  долгое время развивались 
именно в этом направлении. Но текущая 
ситуация внесла свои коррективы в наши 
планы. Когда в 2022 г. с российского рын-
ка ушел немецкий производитель испы-
тательных блоков FAME Phoenix Contact, 
традиционно пользующихся наибольшей 
популярностью у отечественных заказчи-
ков, стоимость этих изделий поднялась 
в разы из‑за сильно усложнившихся ло-
гистических маршрутов.

Испытательные блоки — это стра-
тегически важная для  отечественной 
промышленности продукция. Изделия 
применяются для коммутации электри-
ческих цепей переменного тока и  на-
пряжения в схемах устройств релейной 
защиты, автоматики и  измерительных 
приборов.

Это оборудование производилось 
западными компаниями в большом ко-
личестве для нужд российской промыш-
ленности, а в странах СНГ закупали его 
довольно мало по причине гораздо бо-
лее низкого спроса. Вместе с начавшими-
ся логистическими проблемами у зару-

бежных изготовителей стали подходить 
к окончанию сроки действия российских 
сертификатов соответствия продукции. 
У двух основных компаний из Германии, 
ранее производивших испытательные 
блоки для российского рынка, эти сро-
ки закачиваются в 2024 г. Если ситуация 
не изменится, реализовывать свои това-
ры на нашем рынке немецкие компании 
уже не смогут.

Проанализировав ситуацию, сфор-
мировавшуюся в данном сегменте рын-
ка, мы увидели, что потребности отече-
ственных предприятий в испытательных 
блоках только растут, а  возможности 
поставок зарубежного оборудования 

сокращаются до минимума, поэтому мы 
решили заняться импортозамещением 
испытательных блоков, не уступающих 
в надежности и доступных по цене, соб-
ственными силами.

Расскажите, как проходил процесс 
импортозамещения?

Прежде чем наладить выпуск испы-
тательных блоков, аналогичных по сво-
им параметрам и качеству импортным, 
нам пришлось существенно вложиться 
в технологические разработки и за до-
вольно сжатый временной отрезок 
фактически пройти весь тот путь, на ко-
торый немецкие коллеги в свое время 
при запуске производства этой продук-
ции в России затратили несколько лет. 
Мы инвестировали в НИОКР значитель-
ное количество денежных средств. Зада-
ча была поставлена достаточно сложная 
и, не имея гарантий положительного ре-
зультата, мы все же пошли на большие 
риски.

Но, как говорится, успех сопутству-
ет смелым, и уже менее чем через год 
после начала разработок мы прошли 
все испытания, получили сертификат 
соответствия ТР ТС и начали поставлять 
продукцию российским потребителям. 
Внешний вид изделий и габаритные раз-
меры нам удалось сохранить идентичны-
ми немецким прототипам. То же самое 

НПП «ЭПРОМ»
ИСПЫТАТЕЛЬНЫЕ БЛОКИ СЕРИИ ЭП —  
СТРАТЕГИЧЕСКИ ВАЖНОЕ ЭЛЕКТРООБОРУДОВАНИЕ
Научно-производственное предприятие «ЭПРОМ» после ухода с российского рынка западных производителей в корот-
кие сроки смогло заместить важную для отечественной промышленности номенклатуру — испытательные блоки серии 
ЭП. Генеральный директор компании Алексей Маков рассказал в интервью о том, почему сейчас так важно вкладываться 
в разработку импортозамещающей продукции с применением современных технологий и как, благодаря этой стратегии, 
предприятию удалось добиться такого позитивного результата.

Испытательные блоки — 
это стратегически важная 
для отечественной 
промышленности продукция. 
Изделия применяются 
для коммутации 
электрических цепей 
переменного тока 
и напряжения в схемах 
устройств релейной защиты, 
автоматики и измерительных 
приборов.
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можно сказать и о качестве наших испы-
тательных блоков. При этом по цене они 
оказались в 2–3 раза дешевле импорт-
ных, и мы планируем сделать их еще бо-
лее доступными для отечественных по-
требителей.

Как организовано ваше производ-
ство? Удалось ли вам его полностью 
локализовать?

Поскольку испытательный блок — 
это достаточно сложное изделие, которое 
должно точно соответствовать всем заяв-
ленным характеристикам, комплектую-
щие из металла и пластика пока что нам 
отливают на заводах в дружественных 
странах. Запустить их изготовление в ко-
роткие сроки на российских предприяти-
ях оказалось затруднительно, но мы про-
должаем работать над решением и этой 
задачи. Сборку узлов и приемо-сдаточ-
ные испытания мы проводим самостоя-
тельно уже сейчас на производственных 
площадях в Москве.

Предприятия каких отраслей яв-
ляются потребителями продукции 
НПП «ЭПРОМ»?

В основном наши заказчики — рос-
сийские производители шкафов релей-
ной защиты и автоматики (РЗиА), шкафов 
регистрации аварийных событий (РАС) 
и учета электрической энергии. Этот ры-
нок достаточно узкий и специализиро-
ванный, по всей стране насчитывается 
не более двадцати крупных и несколь-
ко десятков небольших предприятий. 
Кстати, руководство некоторых из них 
активно помогало нам на заключитель-
ных этапах разработки с определением 
конечных характеристик оборудования, 
поскольку они в первую очередь заинте-
ресованы в успешных результатах наше-
го импортозамещения.

В настоящее время мы уже практи-
чески со всеми ведущими заводами за-
ключаем контракты со сроком отгрузки, 
начиная с декабря 2023 г. В перспекти-
ве наша продукция может покрыть су-

ществующую потребность российского 
рынка, а также поставляться и приме-
няться в составе готовых шкафных изде-
лий на рынки в страны СНГ. Это практиче-
ски все собираемое типовое и нетиповое 
электротехническое оборудование 
для российской энергетической отрасли, 
кроме, пожалуй, того, которое выпускает-
ся специально под заказ для таких пред-
приятий, как Госкорпорация «Росатом», 
где применяются особые требования, 
под которые мы пока что не разработа-
ли номенклатуру.

Не возникает ли у вас сложностей 
с организацией доставки вашей про-
дукции в регионы?

Каких‑то логистических проблем мы 
не ощущаем. Комплектующие к нам по-
ступают авиа- и автотранспортом, а ос-
новные наши потребители находятся 
в европейской части России.

Сложности, и  причем существен-
ные, возникают у  поставщиков ино-
странного оборудования, которые по-
ка что  еще  продолжают завозить его 
по параллельному импорту. Во многом 
преимущество в стоимости нашего обо-
рудования объясняется отсутствием 
у нас аналогичных проблем. Также су-
щественным фактором для потребите-
ля при выборе нашей продукции явля-
ются гарантированные сроки поставок, 
чем  не  могут похвастаться компании, 
практикующие поставки по параллель-
ному импорту.

Каким образом достигается высокий 
уровень качества ваших изделий?

У  нас внедрена своя система кон-
троля качества. На производстве имеет-
ся специализированное оборудование 
для испытаний, с помощью которого от-
слеживаются технические характеристи-
ки испытательных блоков. Также прове-

ряется внешний вид и качество упаковки, 
на которую наносится защитная наклей-
ка, гарантирующая, что  товар прошел 
контроль качества и  может поступать 
на реализацию. Мы установили срок экс-
плуатации 25 лет на все испытательные 
блоки серии ЭП и предоставляем гаран-
тию производителя в течение трех лет.

Где и как можно заказать вашу про-
дукцию?

Н а   н а ш е м  н о в о м  с а й т е 
epromelectro.ru представлена вся но-
менклатура испытательных блоков се-
рии «ЭП» НПП «ЭПРОМ» и их комплекту-
ющих: базовые блоки, рабочие, тестовые 
и холостые крышки. Ознакомиться с под-
робными характеристиками и выбрать 
подходящие модели оборудования мож-
но, посетив наш сайт.

В каком направлении вы планируете 
развитие НПП «ЭПРОМ»?

Как я уже упоминал, в первую оче-
редь наши основные усилия направле-
ны на  наращивание выпуска готовой 
продукции для  формирования товар-
ных остатков на складах. Далее в наших 
планах стоит задача по завершению пол-
ной локализации производства на пло-
щадках в Москве и Московской области. 
По сути, мы планируем построить пол-
ноценный завод. Самостоятельно будем 
закупать такое сырье, как металл и пла-
стиковая крошка, и  отливать корпуса 
для наших блоков. Это поспособствует 
снижению себестоимости выпускаемых 
изделий и сокращению логистических 
издержек на поставки комплектующих.

Также мы собираемся продолжать 
расширять ассортимент выпускаемой 
клеммной продукции. Сегодня многое 
из  необходимой отечественным про-
мышленным предприятиям номенкла-
туры требует импортозамещения в дан-
ном сегменте: не хватает качественных 
клемм, маркировки, перемычек, тесто-
вых штекеров и т. д. Конечная цель, к ко-
торой мы стремимся, — заместить 100 % 
этих изделий на российском рынке.

В настоящее время мы 
уже практически со всеми 
ведущими заводами 
заключаем контракты 
со сроком отгрузки, 
начиная с декабря 2023 г. 
В перспективе наша 
продукция может покрыть 
существующую потребность 
российского рынка.

В наших планах стоит задача 
по завершению полной 
локализации производства 
на площадках в Москве 
и Московской области. 
По сути, мы планируем 
построить полноценный 
завод.
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Какая продукция представлена в ка-
талоге компании в настоящее время?

Компания производит электротех-
нические корпуса со степенью защиты 
IP55, IP66. В каталоге представлены шка-
фы для систем распределения и средств 
автоматизации. В  раздел компактных 
изделий входят клеммные коробки, 
пульты управления, кнопочные посты. 
Раздел малогабаритных корпусов вклю-
чает в себя шкафы управления, распреде-
лительные, навесные, напольные шкафы. 
В числе каркасных корпусов — шкафы 
автоматики, силовые и распределитель-
ные шкафы.

Предлагаем также аксессуары: мон-
тажные панели, рейки, цоколи, направ-
ляющие профили, винтовые опоры, вен-
тиляторы, терморегуляторы и  другие 
изделия.

У вас можно заказать корпуса с ин-
дивидуальными параметрами и ха-
рактеристиками?

Да, мы изготавливаем продукцию 
по индивидуальным заявкам клиентов. 

Это могут быть шкафы с нестандартны-
ми габаритами, с индивидуальными вы-
резами / отверстиями, а также комплек-
тующие для  продукции, которую мы 
производим. Можем скомплектовать не-
стандартные шкафы — двухстороннего 
обслуживания, с двухстворчатыми, глу-
хими и/или с обзорными дверями. Мно-
гие изделия изготавливаем в нескольких 
вариантах: панели потолочные глухие, 
с кабельным вводом, перфорированные, 
перфорированные с кабельным вводом, 
кабельный ввод с вводом / выводом ка-
беля сзади шкафа и по бокам. Произво-
димая продукция может быть окрашена 
в определенный цвет RAL.

Мы тщательно анализируем потреб-
ности наших покупателей, предлагаем 
новые решения и совершенствуем име-
ющиеся.

Каковы сроки исполнения индиви-
дуальных заказов?

На сегодняшний день средний срок 
исполнения заказов четыре-шесть не-
дель. Ранее укладывались в  две-три 
недели. Однако с конца прошлого года 
портфель заказов начал интенсивно ра-
сти, производственный цикл увеличил-
ся, поэтому расширяем складские запа-
сы и перестраиваем производственный 
цикл.

Как обеспечиваете качество выпу-
скаемой продукции?

Чтобы быть уверенными в качестве, 
мы организовали производство полного 
цикла, оснастили его современным обо-
рудованием, сформировали отдел техни-
ческого контроля.

Раскрой металла осуществляем 
на станке лазерной резки и на коорди-
натно-пробивном прессе. Сварочные ра-
боты выполняем полуавтоматическими 
и аргонодуговыми сварочными аппара-
тами, после чего обрабатываем поверх-
ности пассиваторами. Перед покраской 
производим фосфатирование. Красим из-
делия в двух камерах порошковой окра-
ски. Нанесение вспененного полиурета-

на позволяет производить продукцию 
со степенью защиты до IP 66.

Комплектующие приобретаем у про-
веренных партнеров. Климатическое 
оборудование везем из Китая, с тех же 
заводов, на которых производят евро-
пейские компании. Светильники для нас 
изготавливает НПП «Воронежский центр 
светотехники». Их мы, кстати, разрабаты-
вали вместе с инженерами этого центра.

Могу с уверенностью утверждать, 
что наша продукция ни в чем не уступа-
ет европейским образцам.

Какие предприятия приобретают 
ваши изделия?

Среди наших постоянных клиентов 
инженерная компания ООО «Прософт-
Системы», занимающаяся разработкой 
высокотехнологичных приборов и  си-
стем автоматизации для энергетической, 
нефтегазовой, металлургической отрас-
лей промышленности. Наши корпуса 
также приобретают ООО «АПС ЭНЕРГИЯ 
РУС», производящее системы беспере-
бойного энергоснабжения, дистрибью-
тор электронной и электротехнической 
продукции ООО «ГК «Технопарк-Авто-
матизация». Крупные заказы размещает 
ООО «УралТехИс», специализирующееся 
на разработке и производстве электрон-
ной техники для горнорудных предприя-
тий. Также поставляем шкафы для разме-
щения электрооборудования подъемных 
кранов.

Что в планах по развитию  
компании?

В  первую очередь намерены уве-
личить производственные мощности. 
С  этой целью докупаем необходимое 
оборудование, благо производствен-
ные площади позволяют его разместить. 
В перспективе планируем построить соб-
ственное производственно-офисное 
здание, что позволит более эффективно 
расходовать средства, которые сейчас 
отдаем за аренду помещений. Потенциал 
для реализации этих планов у компании 
есть. Уверен, у нас все получится.

ОКТАНТ-ЕКБ
ПРОИЗВОДСТВО ЭЛЕКТРОТЕХНИЧЕСКИХ КОРПУСОВ 
ЕВРОПЕЙСКОГО КАЧЕСТВА
Основатель и руководитель екатеринбургской компании ООО «Октант-ЕКБ» Вячеслав Дмитриев говорит, что уделять осо-
бое внимание качеству его научил один из партнеров, уже несколько лет приобретающий корпуса под торговой маркой 
«Октант-ЕКБ» для производства высокотехнологичных приборов и систем автоматизации. Недавно предприятие при-
ступило к производству аналогов некогда популярной в России линейки каркасов RITTAL (TS-8). О полном ассортименте 
изделий директор рассказал нашему изданию.
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Какие услуги вы оказываете и какое 
оборудование изготавливаете?

Одно из ключевых направлений на-
шей деятельности — производство под-
станций на моноблоках КРУЭ (комплект-
ное распределительное устройство 
с элегазовой изоляцией), а также на ячей-
ках КСО с вакуумными выключателями.

Также компания «Полис Энерго» 
разрабатывает и производит комплект-
ные трансформаторные подстанции 
и  электрощитовое оборудование. Мы 
предлагаем полный комплекс электро-
технических решений для промышлен-
ных предприятий под ключ: разработку 
проекта, производство оборудования, 
монтаж, включающий в себя пусконала-
дочные работы, сдачу-приемку в окон-
чательном виде.

Кто ваши заказчики? Для каких отрас-
лей промышленности вы работаете?

Это крупные промышленные компа-
нии и индустриальные парки, электро-
сетевые, генерирующие и строительные 
организации, предприятия нефтегазо-
вого комплекса, логистические и инжи-
ниринговые фирмы. Среди них можно 
назвать АО «ОХК «Уралхим», АО «Метро-
вагонмаш», Московскую шерстопрядиль-
ную фабрику, машиностроительный за-
вод «Тонар».

Также мы поставляем оборудование 
на  объекты энергогенерации, напри-
мер, для  группы компаний «Интертех
электро», являющейся одним из лидеров 
рынка по строительству таких объектов 
в  России. Один из  наших постоянных 
заказчиков  — АО «Воскресенские ми-
неральные удобрения», подразделение 
«Уралхима», у которого достаточно объ-
емное электрохозяйство, и они плано-
мерно занимаются его реконструкцией, 
а мы в этом деле им успешно помогаем.

Как происходит работа специали-
стов «Полис Энерго» на объекте?

Заказчиком ставится конкретная за-
дача: например, есть старая подстанция, 
которую надо заменить на новую, и мы 
должны предложить оптимальные тех-
нические решения. Наши специалисты 
осуществляют выезд на место, смотрят, 
как лучше добиться поставленной це-
ли, готовят предложение. Как правило, 
после этого заказчик формирует техни-
ческое задание и проводит конкурсные 
процедуры.

Конечно, не всегда нам удается выи-
грать, но могу сказать, что довольно часто 
мы побеждаем. В этом случае мы осущест-
вляем подготовку проектной документа-
ции на основе тех решений, которые изна-
чально были предложены. Параллельно 
с проектом прорабатываем процесс про-
изводства конкретного оборудования — 
трансформаторных подстанций, РТП, рас-
пределительных устройств и т. д.

После изготовления, если необходи-
ма установка оборудования, приступаем 
к монтажу: самостоятельно реализуем 
строительную часть проекта, включая 
подготовку котлована и  фундамента, 
осуществляем внутренний и  внешний 
монтаж, производим прокладку и под-
ключение кабельных линий, пускона-
ладочные работы и сдаем результат за-
казчику с  оформлением необходимой 
документации.

Какими конкурентными преимуще-
ствами обладает ваша компания?

Совместно с  нашими партнерами 
мы были одними из первых, кто на рос-
сийском рынке освоил производство мо-
ноблоков КРУЭ. Если принимать во вни-

мание в  первую очередь технический 
аспект, то именно эти блоки с элегазовой 
изоляцией намного более функциональ-
ны, чем достаточно распространенные 
в нашей стране шнайдеровские RM6.

Другое наше преимущество, кото-
рое можно определить как тактическое, 
состоит в  том, что  мы берем объекты 
под ключ, полностью замыкая на себя 
поставку того оборудования, преимуще-
ства которого мы хорошо знаем и умеем 
реализовать. Сегодня мы можем поста-
вить на  объект любой микропроцес-
сорный блок, любую защиту от  самой 
простой до самой сложной и при этом 
организовать тот необходимый функцио-
нал, который требуется на производстве, 
вплоть до телемеханики, АСКУ и т. д.

В каком направлении вы видите 
дальнейшее развитие предприятия?

Мы хотим развиваться как EPCM-ком-
пания (в  формате предложения ком-
плексных решений), когда полностью 
удовлетворяются технические потреб-
ности строящегося объекта. Второе на-
правление — это разработка новых мо-
ноблоков без  применения элегазовой 
изоляции. При  выбросах в  атмосферу 
элегаз наносит гораздо больший вред, 
чем углекислый газ. Поэтому мы бы хо-
тели создать продукт в таких же габарит-
ных размерах, но с вакуумной изоляцией. 
Сейчас реализованных решений в этом 
направлении нет ни в России, ни в мире. 
Мы ведем такие разработки и уже по-
давали заявку на конкурс «Энергопро-
рыв-2023», но до победы нам еще пред-
стоит пройти долгий путь.

ПОЛИС ЭНЕРГО
ПРОИЗВОДСТВО И МОНТАЖ 
ТРАНСФОРМАТОРНЫХ ПОДСТАНЦИЙ
На отечественном рынке ООО «Полис Энерго» было одним из первопроходцев по созданию и монтажу трансформатор-
ных подстанций на базе моноблоков КРУЭ. С директором компании Алексеем Калининым мы поговорили о технических 
особенностях производства этого вида оборудования и перспективах дальнейшего развития данного сегмента электро-
технической отрасли.

Мы предлагаем полный 
комплекс электротехнических 
решений для промышленных 
предприятий под ключ.
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Какие изделия предлагаете рынку?
Компания выпускает широкий ас-

сортимент НКУ — от щитка освещения 
до цифровой подстанции. В каталоге про-
дукции присутствуют блочные комплект-
ные РУ, комплектные трансформаторные 
подстанции, системы оперативного по-
стоянного тока, вводно-распределитель-
ные устройства, устройства автоматиче-
ского включения резерва, щиты КИПиА, 
пульты управления, установки компен-
сации реактивной мощности. Изготавли-
ваемые нами устройства могут эксплу-
атироваться в условиях запыленности, 
загазованности, вибраций, широкого 
температурного диапазона.

В  ходе реализации мероприятий 
по импортозамещению мы освоили вы-
пуск и предлагаем заказчикам востре-
бованное устройство — модуль диод-
ной развязки. Изделие предназначено 
для обеспечения бесперебойной рабо-
ты оборудования систем автоматизации. 
Оно позволяет организовать подключе-
ние двух источников электропитания 
на общую нагрузку в цепях постоянного 
тока с номинальным напряжением от 12 
до 24 В.

Компания специализируется на раз-
работке нестандартного оборудо-
вания. То есть работаете не только 
на склад, но и по техническим зада-
ниям заказчиков?

Компания «Промэлтех» не работает 
на склад. Мы всегда работаем под заказ. 
А складские запасы формируем из ком-
плектующих для оперативного выпуска 
наиболее востребованной продукции. 
Например, можем изготовить НКУ любой 
сложности на токи до 6300 А по черте-
жам заказчика.

Кроме того, предлагаем услуги про-
ектирования систем электроснабжения 
промышленных предприятий и зданий, 
систем автоматизации технологических 
процессов, пожарной и охранной сигна-
лизации. Услуга проектирования включа-
ет в себя предварительное обследование 
объекта, помощь в написании ТЗ, выпол-
нение комплекса работ по договору, со-
гласование проекта в надзорных органах.

Компания имеет давние партнер-
ские отношения с рядом проектных ин-
ститутов, что позволяет выполнять про-
ектные работы оперативно и с высоким 
качеством. По желанию заказчика смон-

тируем спроектированную систему, вы-
полним пусконаладочные работы.

У нас действует зарегистрированная 
электротехническая лаборатория с пра-
вом выполнения испытаний и измерений 
электрооборудования (электроустано-
вок) напряжением до и выше 1000 В. Ее 
услуги также востребованы.

Услуги сервисного обслуживания 
предоставляете?

В плане оказания услуг по сервисно-
му обслуживанию наша компания вполне 
конкурентоспособна. Берем на обслужи-
вание дизель-генераторные установки, 
шкафы АВР для обеспечения беспере-

ПРОМЭЛТЕХ
ПРОЕКТИРОВАНИЕ И ПРОИЗВОДСТВО  
НЕСТАНДАРТНОГО ЭЛЕКТРОТЕХНИЧЕСКОГО ОБОРУДОВАНИЯ
Компания «Промэлтех» специализируется на разработке и изготовлении широкого спектра современной электротехни-
ческой продукции. Предприятие, начинавшее деятельность как филиал санкт-петербургского завода ПО «Элтехника», 
сохранило и приумножило богатый опыт оперативного выпуска нестандартных НКУ для металлургической, энергетиче-
ской, химической, машиностроительной и других отраслей промышленности. Об ассортименте продукции и ее характе-
ристиках рассказывает заместитель директора компании Светлана Исупова.
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бойного питания центров обработки дан-
ных (ЦОД) и другие подобные объекты. 
Составляем регламенты обслуживания, 
согласовываем с заказчиками графики 
регламентных работ. По их итогам мо-
жем дать рекомендации по модерниза-
ции. По  желанию заказчика проведем 
эти мероприятия собственными силами.

Какие из реализованных проектов 
считаете наиболее значимыми?

За более чем 20‑летний период рабо-
ты мы успешно реализовали сотни про-
ектов различной сложности. Среди наи-
более ответственных за последние годы 
назову поставку продукции «Промэлтех» 
для электроподстанции нового завода 
одного из крупных заказчиков. Там из-
начально были запро-
ектированы изделия 
из  комплектующих 
западных производи-
телей, но ситуация из-
менилась. Мы успешно 
справились с задачей 
импортозамещения — 
изготовили все прак-
тически полностью 
на  российской эле-
ментной базе.

К наиболее масштабным проектам 
отнесу работы по автоматизации масло-
хозяйства, а также системы электроснаб-
жения, вентиляции и отопления в одной 
из компаний Санкт-Петербурга, участие 
в разработке системы управления непре-
рывной разливкой стали для Новолипец-
кого металлургического комбината, 
внедрение полномасштабной АСУ 
ТП совместно с московской компа-
нией «Интеравтоматика» на Рефтин-
ской ГРЭС.

Выполняли также разработку, 
изготовление, поставку и монтаж 
электрооборудования для  авто-
матизации учета расхода энерго-
ресурсов на Шекснинском трубо-
профильном заводе. В результате 
у предприятия теперь есть возмож-
ность в реальном времени получать 
информацию об энергозатратах.

А еще мы гордимся тем, что получи-
ли Свидетельство о признании Россий-
ского речного регистра.

В каких показателях правильнее 
оценить производственные возмож-
ности вашей компании?

Компания располагает всем необхо-
димым технологическим оборудовани-
ем, специализированным инструментом, 
складскими помещениями для  произ-
водства и хранения серийной и нестан-
дартной продукции. У  нас работают 
высококвалифицированные инженеры 
и электромонтажники. Они регулярно 
проходят обучение и повышают уровень 
профессионализма в сертифицирован-
ных учебных центрах России.

Однако мы не ставим во главу угла 
количественные показатели работы. Бе-
рем тот объем заказов, который можем 
освоить без ущерба качеству.

Заказы исполняем так, чтобы на объ-
ект поступало работоспособное обору-
дование, а не набор узлов и проводов, 
которые еще нужно заставить правильно 
функционировать. Это одно из весомых 
преимуществ компании, за что ее особо 
ценят клиенты. Нас выбирают для сотруд-
ничества крупные промышленные пред-
приятия, располагающие собственными 
сервисными службами.

Продукцию «Промэлтех» знают в са-
мых разных регионах России и даже за ее 
пределами. Мы осуществляли постав-
ки в Якутск и Санкт-Петербург, Москву 
и Волгоград. Партнеры отгружали наши 
изделия в Грузию, Аргентину, Бирму.

По федеральным меркам наша ком-
пания — небольшое предприятие. Если 
считать объемы производства в неких 
условных единицах, то получится около 
1500 штук в  год. Реальное количество 
изделий зависит от их сложности. Также 
следует учесть, что мы изготавливаем не-
стандартное оборудование по заказам 
предприятий разных отраслей промыш-
ленности, что увеличивает время про-
изводства.

Важным фактором поступательно-
го развития компании стало ее участие 
в  федеральной программе «Произво-
дительность РФ», куда мы попали в чис-
ле первых десяти предприятий Воло-
годской области. Этот проект дал нам 
возможность проанализировать свои 
бизнес-процессы, выстроить политику 
бережливого производства, управления 
качеством. В настоящее время руковод-
ство предприятия получает текущую ин-
формацию в режиме реального времени 
и оперативно принимает нужные реше-
ния. Мы признательны организаторам 
проекта за то, что получили возможность 
по‑новому оценить деятельность компа-
нии и сделать ее эффективнее.

Компания занимает достаточ-
но прочное положение на рынке. 
Что в планах по ее развитию?

В регионе хороший инвестиционный 
климат, предприятия различных отрас-
лей показывают рост. Наша продукция 
востребована. Мы планируем развивать 
свое производство. Для этого уже сейчас 
набираем персонал, обновляем обору-
дование, анализируем потенциальные 
рынки сбыта наших изделий.

От лица руководства и коллектива 
компании «Промэлтех» поздравляю всех 
наших партнеров с наступившим Новым 
годом. Желаю им процветания и дина-
мичного развития!

В ходе реализации 
мероприятий 
по импортозамещению мы 
освоили выпуск и предлагаем 
заказчикам востребованное 
устройство — модуль 
диодной развязки.
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Как начиналась деятельность «РИКА 
Групп», с чем вы выходили на рынок?

Когда в  2019  г. мы организовали 
компанию, то планировали заниматься 
только реализацией кабельно-проводни-
ковой продукции завода «Москабель», 
дистрибьюторами которого мы являемся, 
и ряда других заводов-производителей. 
Но со временем решили наладить сбор-
ку специальных кабельных муфт на своей 
территории и занялись разработкой не-
обходимой конструкторской документа-
ции и технических условий для организа-
ции полноценного производства.

Закупая комплектующие у  раз-
личных поставщиков, мы столкнулись 
с  серьезной проблемой  — продукция 
не всегда соответствовала стандартам ка-
чества, поэтому было принято решение 
наладить свое производство. Площадку 
для развертывания мощностей выбра-
ли в Рязани, где мы к этому времени уже 
освоили сборку. Были приобретены экс-
трузионные линии, термопластавтоматы, 
клеевые машины, и мы начали самосто-
ятельно делать термоусадку, перчатки, 
изоляторы и др. Сегодня своими силами 
закрываем уже порядка 100 % всего необ-
ходимого объема комплектующих.

Чем занимается ваше предприятие 
сегодня? Что производите и какие 
услуги оказываете?

Основу нашего ассортимента тра-
диционно составляют кабельные муф-
ты как стандартной номенклатуры, так 
и проектной разработки с изготовлени-
ем по индивидуальным заказам. Мы ста-
раемся отталкиваться от потребностей 
клиентов, подбираем необходимый со-
став оборудования, чтобы это была сразу 
готовая кабельная линия, осуществляем 

пусконаладочные работы и выполняем 
поставку под ключ.

Второе направление — это арматура 
контактной сети. Мы являемся держате-
лями патента на  самонесущий изоли-
рованный трос и развиваем направле-
ние по  изготовлению комплектующих 
для подвеса этого троса. Третье направ-
ление — интеграция: недавно мы стали 
дистрибьюторами китайского завода-из-
готовителя перекачивающих насосов.

Также сегодня мы много занимаем-
ся реинжинирингом оборудования, про-
изведенного ушедшими с нашего рынка 
иностранными производителями. Наши 
специалисты выезжают к  заказчикам, 
сканируют установленную у него техни-
ку, а затем мы подбираем аналоги, кото-
рые сами изготавливаем, включая всю но-
менклатуру запасных частей, полностью 
соответствующих по своим техническим 
характеристикам. Фактически мы занима-
емся полноценным импортозамещением 
перекачивающих насосов и  кабельных 
муфт и производим продукцию, анало-
гичную по качеству и другим характери-
стикам ушедших европейских брендов.

Как вам удается поддерживать вы-
сокий уровень качества?

Рынок термоусаживаемых изделий 
высококонкурентный, и сейчас многие 
поставщики привозят дешевые товары 
из стран Азии, на которые в процессе экс-
плуатации у потребителя возникает мно-
го нареканий. Мы на своем производстве 
контролируем качество выпускаемых из-
делий, ведь от надежности устанавлива-
емого у заказчика оборудования зависит 
дальнейшая работоспособность кабель-
ной линии. Мы всегда говорим нашим 
клиентам, что лучше один раз собрать 
линию надежно и не возвращаться к этим 
вопросам, чем потом регулярно тратить 
ресурсы на ее ремонт и перекладывание.

Какие компании заказывают вашу 
продукцию?

В  первую очередь нашими заказ-
чиками являются региональные и меж
региональные организации, входящие 

в ПАО «Россети», а также предприятия 
ПАО «Газпром» и различные нефтепере-
рабатывающие компании. В последнее 
время к нам стали обращаться добываю-
щие компании с заявками на кабельную 
продукцию для оснащения шахт.

Чем обеспечивается внедрение ин-
новаций в компании?

У  нас работает полноценный кон-
структорский отдел, который под руковод-
ством технического директора занимает-
ся разработкой и внедрением различных 
инноваций. Из достижений в этой сфере 
на сегодняшний день можно отметить та-
кие технические решения, как самонесу-
щий трос, кабельная муфта с радиометкой, 
муфта, совместимая с кабельной оптикой, 
подводный кабель и ряд других.

Что планируете развивать в работе 
предприятия?

Как я уже говорил, мы являемся дис-
трибьюторами китайского производи-
теля перекачивающих насосов и сейчас 
приняли решение самостоятельно раз-
вивать выпуск данного вида продукции 
путем его локализации в России. В насто-
ящее время мы подбираем подходящую 
площадку, планируется, что  это будет 
отдельное направление деятельности.

Недавно закупили новые станки с ЧПУ 
и теперь можем использовать их для про-
изводства комплектующих, применяю-
щихся в изготовлении различных видов 
кабельной и насосной продукции. Также 
в  рамках направления реинжиниринга 
планируем наладить изготовление свои-
ми силами запасных частей для насосов 
зарубежных марок, установленных на пло-
щадках наших заказчиков.

РИКА ГРУПП
РАЗРАБОТКА И ПРОИЗВОДСТВО 
ИННОВАЦИОННОЙ КАБЕЛЬНОЙ АРМАТУРЫ
Завод кабельных муфт «РИКА Групп» известен своими муфтами и аксессуарами, выпускаемыми под торговой маркой The 
MyFTA на собственной площадке в Рязани. Предприятие активно осваивает новые направления, в частности, производство 
и реинжиниринг насосного оборудования. Генеральный директор Ринат Галимов рассказал в интервью, какую продук-
цию они выпускают и какие инновационные решения внедряют, а также о планах компании по дальнейшему развитию.
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Ваша компания давно известна 
как поставщик широкого спектра 
высококачественных импортных 
электротехнических изделий и ком-
понентов. Что изменилось в этом 
секторе работы после введения мас-
штабных антироссийских санкций?

Компания сохранила возможность 
поставок качественного зарубежного 
оборудования, попавшего под санкции. 
Этот фактор — одно из наших весомых 
преимуществ. Мы позволяем нашим за-
казчикам экономить на закупках изде-
лий, которые в России не выпускаются. 
Связи с производителями не нарушены, 
каналы поставок налажены. Конечно, 
изменилась логистика. Однако карди-
нальных перемен в нашей деятельности 
не произошло.

В  каталоге по‑прежнему присут-
ствует продукция всемирно известных 
брендов: ABB, Finder, Schneider Electric, 
Siemens, Phoenix Contact, Omec Motors 
и других. Работаем и с российскими про-
изводителями.

Ассортимент достаточно широк. 
Предлагаем электродвигатели постоян-
ного и переменного тока, преобразова-
тели частоты, привод постоянного тока, 
защитное и коммутационное электро
оборудование, контрольно-измеритель-
ные приборы. Можем поставить практи-
чески любое оборудование европейских 
производителей для нужд предприятия 
заказчика.

Компания также выполняет инжи-
ниринговые услуги. Как развивается 
это направление деятельности?

Когда в 2012 г. мы создавали компа-
нию, изначально ставили цель сделать ее 
со временем производственным пред-
приятием. Дистрибуцию как  главное 
направление деятельности в тот пери-
од выбрали с целью заработать деньги 
на развитие. Сейчас в соответствии с пер-
воначальными планами смещаем акцент 
на инжиниринг и производство.

В настоящее время предоставляем 
полный комплекс инжиниринговых ус-
луг, включающий в себя предпроектные, 

проектные и конструкторские работы, 
производство, монтаж, пусконаладку 
и  ввод в  эксплуатацию поставленного 
оборудования, обучение персонала за-
казчика. Сейчас наша компания произво-
дит электротехническое оборудование 
и системы самого разного назначения: 
комплектные трансформаторные под-
станции, шкафы и  щиты управления, 
электротехническое оборудование 
для блочно-модульных зданий высокой 
заводской готовности. Работы и проекты 
выполняем под ключ.

Осуществляем гарантийное и пост-
гарантийное обслуживание, техподдерж-
ку и консультации наших клиентов.

Компании из каких сфер заказывают 
вашу продукцию?

Среди наших заказчиков  — пред-
приятия самых разных отраслей про-
мышленности. Например, мы активно 
работаем по поставкам и выполнению 
проектов для  бумагоделательной от-
расли в Карелии. К нам также обраща-
ются системные интеграторы, у которых 
теперь нет возможности купить про-
дукцию европейских производителей, 
сборщики электрощитового оборудо-
вания. Размещают заказы предприятия 
из сферы энергетики. В нынешнем году 
мы завершили обширный проект с пар-
тнерами на Карагандинской ТЭЦ. В Керчи 
запустили систему управления на газопе-
рекачивающей станции, которая подает 
газ в ДНР и ЛНР.

Одна из  самых перспективных от-
раслей для нас сегодня — судостроение. 
Поставляем туда оборудование, которое 
в России не производится, разрабатыва-
ем, собираем и монтируем системы элек-
троснабжения.

Какими принципами руководствуе-
тесь в работе с заказчиками?

Во главу угла ставим принципы от-
крытости, честности, порядочности в от-
ношениях с заказчиками и контрагента-
ми. По всем вопросам работы компании 
они могут напрямую обратиться ко мне 
как  к  генеральному директору через 
специальную форму на корпоративном 
сайте. Анализ таких сообщений помога-
ет улучшать качество предоставляемых 
услуг.

Чтобы сократить накладные расхо-
ды и тем самым снизить цену продукции 
и услуг для потребителей, еще в разгар 
пандемии коронавируса мы оптимизи-
ровали все бизнес-процессы. Используем 
форматы удаленной работы, аутсорсинга 
и так далее.

Каковы планы по развитию компа-
нии?

Сейчас смещаем приоритеты с тор-
говли на  оказание инжиниринговых 
и  сервисных услуг. В  нынешней ситу-
ации считаем это направление очень 
перспективным. В сфере производства 
и  обслуживания электротехнического 
оборудования ощущается острая не-
хватка технических специалистов. Рань-
ше российские компании, нуждающиеся 
в ремонте и обслуживании импортного 
оборудования, покупали требуемые ком-
поненты у дистрибьюторов, и сервисная 
служба предприятия их устанавливала. 
Сейчас дистрибьюторов нет, заказчики 
приходят к  нам. Поэтому мы намере-
ны серьезно развивать систему работы 
с  предприятиями в  рамках сервисных 
контрактов.

ТЕРРА ЭЛЕКТРО
ИНЖИНИРИНГ, ПРОИЗВОДСТВО И ПОСТАВКИ 
ЭЛЕКТРОТЕХНИЧЕСКОГО ОБОРУДОВАНИЯ
Санкт-петербургская компания «Терра Электро» более 10 лет специализируется на поставках электротехнических ком-
понентов и разработке инженерных решений в сфере энергетики, промышленной автоматизации, а также для целей 
модернизации различных видов производств. О деятельности предприятия рассказывает его основатель и генеральный 
директор Михаил Гугин.

В каталоге по‑прежнему 
присутствует продукция 
всемирно известных брендов: 
ABB, Finder, Schneider Electric, 
Siemens, Phoenix Contact, 
Omec Motors и других.
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Сфера автоматизации оборудова-
ния сегодня интенсивно развивает-
ся, этим направлением занимаются 
многие компании. Когда и с чего 
начинался ваш путь в этой сфере?

Отучившись, уже с высшим специ-
альным образованием, я начинал свою 
трудовую деятельность на позиции ря-
дового электрика. Прошло чуть более 
года, и меня пригласили на должность 
инженера-проектировщика на этом же 
предприятии, что называется, заметили. 
Получив необходимую практику, через 
несколько лет я ушел в свободное пла-
вание, основав собственную компанию. 
Имея за плечами опыт рабочего и инже-
нера, я пришел к пониманию, что сегодня 
на рынке АСУ ТП наиболее востребован 
полный комплекс услуг от разработки 
технического задания до выполнения пу-
сконаладочных работ под ключ. В начале 
своего пути наша компания в основном 
занималась автоматизацией пищевых 
производств в сферах пивоварения и мо-
локопереработки, а в настоящее время 
мы работаем с предприятиями из самых 
разных отраслей.

Из каких основных этапов состоят 
работы по проектированию АСУ ТП 
в вашей компании?

Мы начинаем разработку систем 
автоматизации не просто с подготовки 
шаблонного ТЗ. Как правило, у заказчика 
работают эксплуатанты оборудования, 
которые уже достаточно хорошо пред-
ставляют, какие результаты от решения 
задач по автоматизации они хотят полу-

чить. Наши специалисты просят их сфор-
мулировать свои пожелания, после чего 
уже переводят это в  формат техниче-
ского задания, проводится технический 
аудит предприятия или объекта, на ос-
новании которого и разрабатывается ТЗ.

Сегодня вполне реально настроить 
современное производство так, чтобы 
всеми процессами можно было управ-
лять с одного компьютера. Именно в этом 
направлении мы стремимся продвигать-
ся. В «С Автоматик» выделяют несколько 
основных этапов для достижения данной 
цели: проектирование автоматизирован-
ных систем управления, производство 
шкафов управления, разработка при-
кладного программного обеспечения 
для ПЛК и SCADA систем, поставка элек-
тротехнического оборудования и КИПиА, 
проведение монтажных, шефмонтажных 
и пусконаладочных работ, обучение пер-
сонала заказчика работе на поставлен-
ном оборудовании.

Все проектные работы мы произ-
водим согласно действующим ГОСТам. 
В  основном занимаемся разработкой 
разделов АТХ и ЭМ — это автоматизация 
технологических процессов и электро-
оборудование. Наши инженеры готовят 
функциональные, принципиальные схе-
мы, схемы внешних соединений, планы 
трасс, потоков и т. п. В некоторых случаях 
заказчики просят также подобрать необ-
ходимое технологическое оборудование: 
трубы, емкости, насосы и т. д.

Расскажите о вашем производстве. 
Электрощитовую продукцию каких 
модификаций вы собираете?

Наш сборочный цех состоит из не-
скольких участков. Первый — слесарный, 
где производится металлообработка 
корпусов. На втором происходит ком-
поновка и маркировка: устанавливаются 
реле, автоматические выключатели и так 
далее с наклейкой позиционных обозна-
чений. На третьем участке происходит 
обвязка проводами, где они маркируют-
ся и подключаются согласно электриче-
ской схеме.

На собственных производственных 
мощностях мы собираем щиты управле-
ния и автоматики и другие низковольт-
ные устройства (НКУ), силовые электро-
щиты всех модификаций с соблюдением 
требований ГОСТ и ТР ТС. В ассортимен-
те выпускаемой продукции присутству-
ют главные распределительные шка-
фы (ГРЩ), вводно-распределительные 
устройства (ВРУ), щиты автоматическо-
го включения резерва (АВР), шкафы рас-
пределительные (ШР, РЩ, ЩРС, ЩО, ОЩВ, 
ЩОА), щиты учета (ЩУ), щиты квартир-
ные, этажные (ЩК, ЩЭ), ящики силовые 
(ЯТП, ЯРП, ЯРВ) и др.

Электрощиты изготавливаются 
как по типовым проектам, так и по техни-
ческому заданию под конкретные зада-
чи с применением только сертифициро-
ванных комплектующих и инструментов. 

С АВТОМАТИК
АВТОМАТИЗАЦИЯ СИСТЕМ УПРАВЛЕНИЯ 
ТЕХНОЛОГИЧЕСКИМИ ПРОЦЕССАМИ
ООО «С Автоматик» — развивающаяся инжиниринго-производственная компания из г. Тамбова, располагающая штатом 
опытных и квалифицированных сотрудников. Понимание тенденций современного рынка АСУ ТП позволяет ее специали-
стам успешно реализовывать самые сложные и ответственные проекты. Директор предприятия Сергей Щеголев в своем 
интервью рассказал о предоставляемых услугах и ассортименте выпускаемой продукции, а также о сложностях импор-
тозамещения, которые сегодня возникают в процессе перехода на отечественные комплектующие.

Сегодня вполне реально 
настроить современное 
производство так, чтобы 
всеми процессами можно 
было управлять с одного 
компьютера. Именно в этом 
направлении мы стремимся 
продвигаться.
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На всю выпускаемую продукцию также 
имеются сертификаты и декларации со-
ответствия. Заказчику мы предоставляем 
принципиальные электрические схемы, 
внешний вид компоновки щита, специфи-
кации, паспорт и руководство.

За счет чего обеспечивается каче-
ство? Занимаетесь ли вы сервисным 
обслуживанием выпускаемого обо-
рудования?

После завершения сборки любая 
электрощитовая продукция попадает 
на участок ОТК, где специалисты отде-
ла проверяют качество сборки изделия 
в соответствии с картой тестирования. 
При этом обязательно подается рабочее 
напряжение и производится проверка 
в  рабочем состоянии. Далее инжене-
ры-программисты устанавливают ППО 
на контроллеры и проверяют его работо-
способность, а специальное оборудова-
ние имитирует входные и выходные сиг-
налы. В паспорте изделия проставляются 
необходимые отметки о прохождении 
ОТК, и продукция упаковывается. В ито-
ге заказчику поставляется полностью 
протестированное в условиях близких 
к реальной эксплуатации оборудование. 
Могу отметить, что за все время работы 
производственного подразделения мы 
не получили ни одной рекламации.

В этом году мы начали прорабаты-
вать направление по предоставлению 
сервисных услуг, в  первую очередь 
по сопровождению ППО — прикладно-
го программного обеспечения. Планиру-
ется, что наши инженеры-программисты 
удаленно в режиме 24 / 7 будут находить-
ся на связи с заказчиками и при возник-
новении неисправности или каких‑либо 
вопросов технического характера смо-
гут предоставить необходимую кон-
сультацию, а также дистанционно под-
ключиться к оборудованию и устранить 
проблему. Данная услуга стала особенно 
актуальна и востребована у клиентов по-
сле ухода с российского рынка западных 
компаний.

Как сегодня происходит импорто-
замещение в вашей сфере и где вы 
сейчас заказываете комплектующие 
для своего производства?

Не скрою, в первое время после вве-
дения режима санкций было достаточно 
проблематично искать замену оборудо-
ванию ушедших зарубежных брендов, 
поскольку наша промышленность не вы-
пускала всю необходимую номенклату-
ру, и нередко у нас возникали вопросы 
по качеству. Но через несколько меся-
цев частично возобновились поставки 
товаров европейских производителей, 
правда, уже через КНР с соответствую-
щим увеличением стоимости и сроков. 
Сегодня мы продолжаем использовать 
их в своей работе, хотя стараемся отда-
вать предпочтение отечественным мар-
кам, многие из которых активно повы-
шают качество выпускаемой продукции.

Преимущественно в каких отраслях 
работают ваши заказчики? Назовите 
несколько успешных проектов.

Начинали мы работать с предприя-
тиями пищевой отрасли, но сейчас уже 
выполняем проекты и в других сферах 
промышленности, например, в химиче-
ской. С точки зрения применяемых тех-
нологий производства разница, конечно, 
здесь есть, но для АСУ ТП практически 
не имеет значения сфера деятельности 
заказчика. Из успешных проектов могу 
выделить нашу работу по автоматизации 
систем управления на Архангельском фа-
нерном заводе, на Домодедовском пи-
воваренном заводе, на заводе «Амилко».

Какими специалистами укомплек-
тована ваша команда? Чем под-
тверждена и как поддерживается 
их квалификация?

В штате нашей компании имеются 
инженеры-проектировщики, специа-
лизирующиеся на  разработке именно 
систем автоматизации, инженеры-про-
граммисты, высококвалифицированные 
специалисты по сборке электрощитово-
го оборудования. К нам в команду регу-
лярно приходят молодые сотрудники и, 
что самое главное, остаются работать, 
а не уходят, получив опыт. Текучка ка-
дров в нашей компании минимальная. 
Коллективом своим мы очень гордимся, 
на предприятии у нас царит практически 
семейная атмосфера.

Недавно наш главный инженер 
проектов был отмечен на уровне адми-
нистрации г. Тамбова — награжден бла-
годарственным письмом. Наши специ-
алисты являются членами НОПРИЗ 
и входят в Национальный реестр специ-
алистов, что предполагает наличие опре-
деленного профессионального стажа, 
а также периодическое повышение сво-
ей квалификации.

Есть ли в планах предприятия раз-
витие новых направлений деятель-
ности, возможно, освоение новых 
технологий автоматизации или рас-
ширение ассортимента выпускае-
мой продукции?

Как я уже упомянул ранее, в самое 
ближайшее время мы планируем раз-
вить собственное сервисное направ-
ление, создав для  этого специальную 
службу. Сейчас мы закупаем свой лег-
ковой автопарк, необходимые инстру-
менты и  оборудование, чтобы наши 
специалисты помимо круглосуточных 
консультаций могли также осущест-
влять выезд на предприятия заказчика 
и  оперативно устранять любые сбои 
и неисправности, связанные с работой 
автоматизированных систем. Эта услуга 
сейчас очень востребована и актуальна 
в первую очередь для производств не-
прерывного цикла, которых достаточно 
много в химической, пищевой и других 
отраслях.
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Какие серии автоматических выклю-
чателей предлагаете?

На  данный момент выпускаем ав-
томатические выключатели серий А31 
и А37 промышленного назначения раз-
личных модификаций и  номиналов: 
А3120, А3130, А3140, А3710, А3720, А3770, 
А3730, А3780, А3790.

Все изделия сертифицированы, име-
ют соответствующие паспорта. Качество 
изделий соответствует ГОСТ Р 50030.2–
2010 и ГОСТ 9098–7.

Автоматические выключатели серий 
А31 и А37 широко применялись в СССР 
в 70–90‑х гг. прошлого века как очень на-
дежные устройства.

С  уверенностью могу сказать, что 
на сегодняшний день, кроме нас, данную 
продукцию в России никто не произво-
дит. Наш ассортимент практически полно-
стью закрывает потребности различных 
отраслей промышленности по номина-
лам и модификациям этих изделий.

В каких сферах применяются выпу-
скаемые вами изделия?

Устройства нашего производства 
используют в  основном предприятия 
военно-промышленного комплекса, 
железнодорожной, нефтедобывающей 
отраслей, металлургические предпри-
ятия. Выключатели также востребова-
ны в составе оборудования ГЭС и АЭС. 
В настоящее время возросло количество 
заказов из стран ближнего зарубежья. 
Мы хорошо знаем потребителей нашей 
продукции. Помогаем им подобрать 
выключатели с  учетом особенностей 
их деятельности. Осуществляем постав-
ки не  только российским заказчикам, 
но и в Монголию, Кубу, страны Африки. 
Одним из  самых значимых и  больших 

реализованных проектов была замена 
советских выключателей на  выключа-
тели серии А3770 нашего производства 
на монгольской железной дороге.

Работаете на склад или под заказ? 
Как можно приобрести вашу продук-
цию?

Используем оба варианта. На складе 
всегда поддерживаем самые востребо-
ванные позиции в необходимом коли-
честве для розничных клиентов, кото-
рые приобретают одно или несколько 
устройств.

Оптовые покупатели, как правило, 
необходимую им продукцию заказыва-
ют заранее. Среди клиентов из  числа 
оптовиков немалую долю составляют 
торговые посреднические организации, 
а также компании, специализирующиеся 
на монтаже и пусконаладке различного 
электротехнического оборудования.

Участвуем в  госзакупках, регла-
ментируемых Федеральными законами 
№ 44‑ФЗ и № 275‑ФЗ. Всем покупателям 
предоставляем услуги гарантийного 
и постгарантийного обслуживания. Га-
рантия на изделия — два года.

Чем объясняется востребованность 
устройств, разработанных более 
полувека назад?

Потребность в  нашей продукции 
не  только сохраняется, но  и  увеличи-
вается. Мы осознанно выбрали путь 
в пользу долговечности и надежности 
выключателей. Взяли за основу все самое 
лучшее, что было в советских аппаратах 
и точечно внедрили самую современную 
элементную базу. В итоге получили каче-
ственный современный продукт, не усту-

пающий по характеристикам лучшим об-
разцам советского производства. Многие 
экземпляры, выпущенные 30–40 лет на-
зад, только сейчас начинают требовать 
замены. Таким образом, поставляемая 
нами продукция, надеемся, прослужит 
предприятиям еще как минимум 40 лет.

В отличие от аналогичных моделей 
других производителей установка наших 
выключателей не требует внесения кон-
структивных изменений в оборудование, 
что избавляет потребителей от лишних 
затрат. Покупая наш аппарат, его устанав-
ливают на место прежнего.

Кроме того, мы поставляем к дей-
ствующему устройству отдельные сбо-
рочные единицы, например, электромаг-
нитные приводы, полупроводниковые, 
независимые и  нулевые расцепители. 
Чтобы ввести их в работу, нет необходи-
мости менять выключатель полностью. 
Таким образом потребитель при мини-
мальных затратах получает обновленный 
аппарат.

Вы с оптимизмом смотрите в бу-
дущее. Что в планах по развитию 
компании?

Выработанная стратегия разви-
тия предполагает, что со временем мы 
должны освоить выпуск максимально 
широкого ассортимента автоматических 
выключателей. В идеале — всех востре-
бованных промышленных моделей и мо-
дификаций.

Для решения этой задачи планиру-
ем модернизировать производство, об-
новлять линейку продукции, улучшать 
ее потребительские свойства, работать 
над созданием новых линеек, расширяя 
номенклатуру изделий для предприятий 
промышленного комплекса.

Внутренний потенциал для достиже-
ния этих целей у нас есть. Уверен, что мы 
сумеем реализовать намеченные планы.

ТПО «СЭТ»
НАДЕЖНЫЕ АВТОМАТИЧЕСКИЕ ВЫКЛЮЧАТЕЛИ 
ПРОМЫШЛЕННОГО НАЗНАЧЕНИЯ
Санкт-Петербургская компания «ТПО «СЭТ» производит автоматические вы-
ключатели, которые выпускали еще в СССР. О важных характеристиках этих 
устройств и причинах их востребованности в настоящее время нашему изданию 
рассказал учредитель предприятия Сергей Федосеев.
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Какие виды электроаппаратуры пред-
лагает компания в настоящее время?

Мы производим системы беспере-
бойного электропитания, вводно-рас-
пределительные устройства, главные 
распределительные щиты, устройства 
автоматического ввода резерва, то есть 
НКУ всех типов. Предлагаем к поставке 
цифровые системы активного управле-
ния, продлевающие срок службы акку-
муляторных батарей. В августе 2022 г. за-
патентовали электротехнический шкаф 
с наклонно-выдвижной монтажной пла-
той собственного производства.

Позиционируем себя как  инжи-
ниринговая компания, способная соб-
ственными ресурсами разрабатывать 
сложные, нетиповые электротехниче-
ские решения. Необходимый потенци-
ал и опыт для этого есть: весной 2023 г. 
компания отметила 10‑летний юбилей.

Производство каких из перечис-
ленных выше устройств является 
приоритетным направлением вашей 
деятельности?

К таким отнесу системы бесперебой-
ного электропитания (СБП) как наиболее 
сложный вид продукции. В их производ-
стве мы отталкиваемся от индивидуаль-
ных технических условий и требований 
заказчиков. Наибольший интерес пред-
ставляют системы для питания особой 
группы электроприемников 1‑й катего-
рии нагрузок. К  данной категории от-
носятся нагрузки, перерыв в  питании 
которых недопустим даже на время пере-
ключения АВР, то есть подразумевается 

безразрывное переключение нагрузок 
на резервный ввод. К таким нагрузкам 
относятся ЦОДы, линии химических, 
металлургических и иных производств, 
НПЗ и другие подобные объекты. Допол-
нительным требованием является и не-
обходимость интегрирования СБП в су-
ществующие на предприятии системы 
мониторинга, так как важно обеспечить 
передачу широкого спектра сигналов 
на верхний уровень и удаленного управ-
ления (диспетчеризация).

Какие комплектующие используе-
те при производстве — импортные 
или отечественные?

На сегодняшний день невозможно 
закрыть потребности в комплектующих 
с помощью продукции какого‑то одного 
вендора, поэтому используем то, что есть 
на рынке, отдавая приоритет российским 
производителям. В полной мере приме-
няем опыт взаимодействия с разными 
производителями контроллеров, защит-
ной и коммутационной аппаратуры. Явно 
выраженных приоритетов по отношению 
к определенным брендам у нас нет. По-
этому наши инженеры и конструкторы 
формируют грамотные и эффективные 
решения с использованием комплекту-
ющих, доступных в настоящий момент 
на рынке. Например, в 2022 г. мы нала-
дили производство станций управления 
электроприводами, которые полностью 
состоят из комплектующих российского 
производства.

Мы не потеряли рынок из‑за дефи-
цита, а то и полного отсутствия некото-

рых позиций элементной базы. Наоборот, 
в 2023 г. отметили рост выручки более 
чем на 35 %. Компания стала узнаваемой, 
многие заказчики теперь обращаются 
к нам напрямую. И это при том, что мы 
не рекламируем нашу продукцию. Упор 
всегда делаем на разработку решений 
не каких‑то общих задач, а именно тех, ко-
торые стоят перед конкретным заказчи-
ком с учетом особенностей его деятель-
ности, поэтому нам и доверяют. Поставки 
осуществляем во все регионы России.

Оказываем полный спектр услуг 
под  ключ: обследование на  объекте, 
проектирование, производство, монтаж, 
пусконаладочные работы, обучение пер-
сонала.

В каких отраслях используются ва-
ши изделия?

Производимое нашей компанией 
оборудование находит применение в не-
фтегазовой сфере, электроэнергетике, 
связи, на промышленных предприяти-
ях, в гражданском строительстве. Наши 
устройства используют такие предприя-
тия, как ПАО «Татнефть», ПАО «Сибур Хол-
динг», АО «Евросибэнерго», ПАО «Магни-
тогорский металлургический комбинат» 
и др.

Каким видите будущее компании?
В будущее смотрю вполне оптими-

стично. Отечественная промышленность 
интенсивно развивается, растет произ-
водство, непрерывно модернизируется, 
обновляется и расширяется парк элек-
тросетей нашей страны, растут требова-
ния по надежности и качеству электро-
снабжения, а значит, наши услуги будут 
востребованы.

ЭКСАВОЛЬТ
ПРОИЗВОДСТВО СИСТЕМ БЕСПЕРЕБОЙНОГО ЭЛЕКТРОПИТАНИЯ, НКУ

Казанская компания «ЭКСАВОЛЬТ» производит низковольтные комплектные устройства, шкафы управления, системы 
бесперебойного электропитания постоянного и переменного тока. В перечне продукции присутствуют также цифровые 
устройства для управления и контроля за аккумуляторными батареями. Об особенностях деятельности предприятия 
рассказывает его учредитель и генеральный директор Дмитрий Михайлов.
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Какие виды электрощитовых систем 
производит компания в настоящее 
время?

Ассортимент изделий достаточно 
широк. Производим устройства автома-
тического ввода резерва (АВР), исполь-
зуемые для переключения цепи на пи-
тание от резервных источников, делаем 
вводно-распределительные устройства 
(ВРУ), защищающие линии от  высоких 
токов при  замыканиях и  перегрузках. 
Предлагаем главные распределительные 
щиты (ГРЩ), предназначенные для при-
ема и раздачи электричества, этажные 
модульные распределительные устрой-
ства (УЭРМ), силовые щиты (ЩС), позво-
ляющие вести учет электроэнергии и ее 
распределения между потребителями.

В нашем каталоге также есть распре-
делительные пункты (РП), применяемые 
для распределения электричества без его 
трансформации, силовые распредели-
тельные шкафы (ШРС), которые защища-
ют отводящие линии, и конденсаторные 
установки, разгружающие электросети.

В работе используем современные 
производственные линии и инноваци-
онные технологии, 
позволяющие вы-
пускать продукцию, 
полностью соответ-
ствующую стандар-
там безопасности 
при оптимальном со-
четание цены и каче-
ства. Срок эксплуата-
ции изготовленного 
нами оборудования 
составляет не менее 
25 лет.

Работаете на склад или под заказ?
Оборудование изготавливаем толь-

ко по  заказам предприятий с  учетом 
их индивидуальных потребностей. В рам-
ках исполнения заказа помогаем выбрать 
наиболее оптимальный по составу и цене 
вариант системы, изделия собираем и от-
гружаем строго в оговоренные сроки.

Работаем в основном с конечными 
потребителями. Есть у нас и партнеры 

из числа торговых организаций, однако 
к созданию полноценной дилерской сети 
не стремимся, так как хорошо обеспече-
ны заказами со стороны производствен-
ных предприятий.

Вы не только производите электро-
щитовое оборудование, но и уста-
навливаете его?

Да, мы предоставляем такую услу-
гу. Отмечу, что возможностями для вы-
полнения монтажных и пусконаладоч-
ных работ обладает далеко не каждый 
поставщик. В нашей компании работают 
квалифицированные сотрудники, кото-
рые способны установить, наладить и за-
пустить оборудование любой сложности.

Проблем с поставками комплекту-
ющих в связи с антироссийскими 
санкциями не возникает?

Таких проблем у нас нет. Более того, 
в августе нынешнего года мы получили 
статус официального партнера компании 
DEKraft — ведущего производителя про-
дукции для электротехнической отрасли. 
Это сотрудничество станет дополнитель-
ной гарантией надежности, безопасно-
сти и эффективности производимого на-
ми оборудования. Оно также позволит 
увеличить ассортимент выпускаемой 
продукции.

Заказы принимаете из всех регионов?
Поставки осуществляем по всей Рос-

сии. Нашу продукцию знают и во Влади-
востоке, и в Калининграде. Однако наи-
большее количество заказов поступает 
от предприятий Москвы и Московской 
области. На столичном рынке электро-
щитового оборудования наша компания 
известна с 2014 г. и с тех пор имеет репу-
тацию надежного партнера.

Среди наших клиентов — крупные 
строительные организации, девелоперы, 
генподрядчики, субподрядчики. К нам 
также обращаются предприятия, выпол-
няющие техническое перевооружение 
своих производств.

Каждый клиент решает свои зада-
чи, каждому требуется оборудование 

со строго определенными характеристи-
ками, поэтому все исполняемые заказы 
индивидуальны.

Как организована работа по их ис-
полнению?

Работу начинаем с  выяснения по-
требностей заказчика. С этой целью про-
водим переговоры, организуем встречи 
с выездом на объект. Проверяем пред-
ставленную техническую документацию 
на электрическую часть, вносим в нее 
необходимые корректировки. Если до-
кументации нет, помогаем в ее состав-
лении.

По итогам этого этапа предлагаем 
клиенту наиболее оптимальные вариан-
ты решения его проблем. Затем следу-
ют изготовление и отгрузка заказанных 
изделий.

Каковы планы по развитию компа-
нии?

Планируем производить комплект-
ные трансформаторные подстанции. 
Мы их сейчас поставляем в единичных 
экземплярах, но  хотим организовать 
более масштабное производство, чтобы 
удовлетворять потребности заказчиков 
из разных сфер деятельности.

Для реализации этих планов необ-
ходимо расширить производственные 
площади, увеличить парк оборудования. 
Решением всех перечисленных задач 
начнем заниматься в самом ближайшем 
будущем.

ЭЛЕКТРОМОЛ
ПРОИЗВОДСТВО ЭЛЕКТРОЩИТОВОГО ОБОРУДОВАНИЯ 
ДЛЯ ПРОЕКТОВ ЛЮБОЙ СЛОЖНОСТИ
Компания «Электромол» специализируется на разработке, изготовлении, монтаже и обслуживании электрощитовых 
систем различного назначения. Предприятие оказывает широкий спектр услуг по проектированию и установке шкафов 
управления и автоматизации, а также иного оборудования, используемого в линиях электроснабжения зданий и соору-
жений. О деятельности организации рассказывает ее учредитель и генеральный директор Дмитрий Щербаков.
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Алексей, каких результатов удалось 
добиться к концу первого года рабо-
ты компании?

Компания «ЭЛЕКТРОТЕХСНАБ» за-
регистрирована 31 января 2023 г. На се-
годня это надежный поставщик элек-
троустановочной и  светотехнической 
продукции.

В нашем каталоге представлены ка-
бели, устройства электропитания, авто-
матизации и управления, обогрева, вен-
тиляции, обеспечения безопасности, 
пускорегулирующая аппаратура, крепеж, 
электрооборудование низкого и высоко-
го напряжения, опоры и оборудование 
для ЛЭП, световые приборы, инфракрас-
ные обогреватели и другие изделия.

Благодаря налаженным связям 
с  производителями мы в  кратчайшие 
сроки обеспечиваем комплексные по-
ставки электротехнического и электро-
монтажного оборудования. Доставку 
осуществляем транспортными компа-
ниями по всей территории России.

С какими производителями сотруд-
ничаете?

Компания является официальным 
представителем следующих предприя-
тий: «Центрстройсвет», которое произво-
дит электрические лампы и осветитель-
ное оборудование, бренда IEK, компании 
«Всесветодиоды», одного из крупнейших 
дистрибьюторов электротехники в Рос-
сии «Ассоциации «Русский свет».

Сотрудничаем с отечественным про-
изводителем «Промрукав». Налажены 
поставки продукции производителя све-
тильников и систем управления освеще-
нием «Световые Технологии», продукции 
компании «ДКС», крупнейшего произво-

дителя кабеленесущих систем и низко-
вольтного оборудования в России и Евро-
пе, Курского электроаппаратного завода, 
«КВТ». Налаживаем связи с изготовителем 
широкого спектра электротехнической 
продукции «Систем Электрик». Поставля-
ем кабельную продукцию заводов «Кон-
корд», «РЭК-Prysmian», Кольчугинский 
ЭКЗ, «Угличкабель», «Кабэкс», «Алюр». 
Также отгружаем ее непосредственно 
с  заводов «СегментЭнерго», Псковско-
го кабельного завода, «СТК Групп», АО 
«Людиновокабель», официальным пар-
тнером которого являемся. Предлагаем 
также продукцию китайских заводов: 
Chint, EKF и других.

Каковы средние сроки исполнения 
заказов?

Сроки зависят от  вида заказывае-
мого оборудования и количества пози-
ций. Однако в любом случае принимаем 
все меры к тому, чтобы исполнить заказ 
как можно быстрее. Для этого на скла-
дах компании поддерживаем достаточно 
широкий выбор базового ассортимента 
продукции. Если же на полке нужных из-
делий нет, обращаемся к нашим постав-
щикам. Отмечу, что  мы сотрудничаем 
с  несколькими производителями каж-
дого вида продукции. При ее отсутствии 
на одном заводе — найдем на другом.

С нами сотрудничают строитель-
ные, электромонтажные компании, 
производственные предприятия, орга-
низации сферы ЖКХ. Многие из них ста-
новятся постоянными клиентами, потому 
что их устраивает качество поставляемой 
нами продукции, цены и сроки поставок.

Как можно приобрести предлагае-
мую вами продукцию?

Мы открыли интернет-магазин, где 
представлен весь ассортимент изделий, 
которые можем поставить. Правила рабо-
ты с этим ресурсом стандартные: клиент 
выбирает товары, складывает их в корзи-
ну, оплачивает, заказывает доставку.

Заказ также можно направить на по-
чту компании или сделать по телефону. 
Телефонный вариант позволяет полу-
чить консультацию специалиста по вы-

бору товаров, заказать смету и докумен-
тацию на них.

Какие сопутствующие услуги оказы-
ваете заказчикам?

Наши сотрудники предоставляют 
полный комплекс услуг, связанных с за-
казом на поставку. Они помогут выбрать 
нужные вид, марку, количество изделий, 
рассчитают их стоимость, проконтроли-
руют поставки с  завода-изготовителя, 
обеспечат отгрузку и доставку по ука-
занному адресу.

Кроме того, по  техническому за-
данию заказчика монтируем электро-
щитовое оборудование: ГРЩ, шкафы 
управления ШУ-ША, ВРУ, АВР, модуль-
ные этажные распределительные щит-
ки. После сборки проверяем работоспо-
собность устройства и представляем его 
заказчику. В 2024 г. планируем развивать 
услуги электромонтажа электротехниче-
ского оборудования под ключ. Это по-
зволит клиентам существенно снизить 
затраты за счет весомых скидок и сэконо-
мить время, так как не надо будет искать 
поставщиков и монтажников.

Компании всего год, но она уже 
сумела занять свою нишу на рынке. 
Каковы планы по ее дальнейшему 
развитию?

В ближайший год продолжим рас-
ширять ассортимент продукции, искать 
новых поставщиков и потребителей, ра-
ботать над сокращением сроков поста-
вок. На первый взгляд, это стандартные 
задачи для любой торговой компании. 
Однако мы намерены искать наиболее 
эффективные пути их  решения, про-
считывая каждый шаг. Не сомневаемся, 
что все планы нам удастся реализовать.

ЭЛЕКТРОТЕХСНАБ
ШИРОКИЙ СПЕКТР ЭЛЕКТРООБОРУДОВАНИЯ 
ДЛЯ РАЗЛИЧНЫХ ОТРАСЛЕЙ ПРОМЫШЛЕННОСТИ
Первую годовщину своей деятельности компания «ЭЛЕКТРОТЕХСНАБ» отмечает налаженными связями с десятками 
производителей электротехнических изделий и стабильным ростом портфеля заказов от предприятий разных сфер де-
ятельности. Об ассортименте продукции рассказывает директор по развитию Алексей Пономарев.

Благодаря налаженным 
связям с производителями 
мы в кратчайшие сроки 
обеспечиваем комплексные 
поставки электротехнического 
и электромонтажного 
оборудования.
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Когда вы стали работать в сфере по-
ставок электрооборудования и с че-
го начинали этот бизнес?

Этим направлением я  занимаюсь 
вместе с  партнером Дмитрием Гаври-
шенковым. До 2015 г. мы вместе работали 
менеджерами по продажам электрообо-
рудования. В процессе нашей деятель-
ности была найдена свободная ниша: 
некоторые клиенты запрашивали вме-
сте с товаром еще и электромонтажные 
работы, а другие наши клиенты искали 
заказчиков на эти работы. Со временем 
мы освоили весь комплекс услуг в этой 
сфере (проектирование, ЭМР, ПНР, об-
служивание, изготовление электрощи-
тового оборудования и др.) и успешно 
продавали их, обзаводясь постоянными 
клиентами и партнерами по выполнению 
данных работ. Этот опыт послужил от-
правной точкой для запуска своего дела, 
и в 2015 г. мы открыли «Энергокомплекс», 
начав вместе с поставками развивать на-
правление услуг.

Расскажите об ассортименте постав-
ляемой продукции. С какими произ-
водителями вы сотрудничаете?

В нашей линейке представлен широ-
кий перечень кабельно-проводниковой 
продукции, системы прокладки кабеля, 
различная светотехника, источники све-
та, низковольтное оборудование, элек-
троустановочные изделия, электро-
технические щиты в  сборе по  схемам 
заказчиков, источники бесперебойно-
го питания и  др. В  ассортименте при-
сутствует оборудование таких марок, 
как КЭАЗ, DKC, IEK, Systeme Electric, Delta, 
«Сайбер Электро», Ostec, «КМ Профиль», 
EKF, CHINT, DEKraft, «Полигон», Hyperline, 
ITK, HYUNDAI-ELECTRIC, Finder, ARDATOV, 
«Световые технологии», GALAD, LEDeffect, 
Faros, Arlight, «СПКБ Техно», «Рыбинск-

кабель», ПГ МКЗ, «Эксперт-Кабель», «КЗ 
Цветлит», «Людиновокабель», «Паритет», 
ХКА, «Сегмент Энерго», «Электротехмаш», 
«Сарансккабель».

В своей работе вы делаете акцент 
на комплексные поставки. Как это 
работает?

В  отличие от  многих конкурентов 
мы ориентируемся в своей работе на по-
требности клиента, а не на свои обяза-
тельства по  годовым планам продаж 
отдельных брендов или складские запа-
сы, которые необходимо оборачивать. 
Другими словами, мы поставим все то, 
что хочет заказчик, даже если в его за-
просе присутствует большое количество 
различных наименований малоизвест-
ных брендов, в том числе с неудобной ло-
гистикой. В реализации таких проектов 
проявляются компетенции нашей коман-
ды по подбору аналогов и технических 
решений, по оптимизации цен и сроков.

Что сейчас представляет собой сфе-
ра поставок электрооборудования 
в России? Как отреагировал этот ры-
нок на санкционные ограничения?

Не секрет, что за последние полто-
ра года многие западные производите-
ли ушли с нашего рынка. В первое время 
активизировались поставки из Европы 
по  каналам параллельного импорта, 
но логистика с каждым разом станови-
лась все более непредсказуемой, поэ-
тому рынок стал активно искать замену. 
На сегодняшний день образовавшиеся 
ниши заполнились либо отечественны-
ми изготовителями, либо импортерами 
с азиатского рынка.

За счет чего вам удается привлекать 
заказчиков?

В свое время наша компания ушла 
от формата обработчика спецификаций, 
когда заявки попадали нашим менедже-
рам только на этапе их реализации. Мы 
сделали ставку на  участие в  проектах, 
где можно сразу предусмотреть выгод-
ные для нас, производителя и заказчика 
решения. Также мы сделали акцент на от-

раслевую работу, особенно в сфере поста-
вок по госконтрактам для объектов гос
корпорации «Росатом» и ПАО «Газпром».

Какие успешно реализованные про-
екты вы можете назвать?

В партнерстве с компанией «МЭСС» 
мы производили комплекс электромон-
тажных работ для  автоклуба «Игора 
Драйв», курорта «Дом у моря», Мариин-
ского театра, Военного инженерно-тех-
нического университета (ВИТУ), АО 
«Птицефабрика Роскар». Осуществляли 
поставки на такие объекты, как стади-
он «Газпром Арена», «Лахта-центр», ЗСД 
и многие другие. Сегодня мы поставля-
ем оборудование на объекты не только 
в Российской Федерации, но и, например, 
на строящиеся АЭС в Египте и Бангладеш.

В каком направлении будете разви-
вать свой бизнес?

В обозримом будущем мы хотим за-
кладывать в проекты и реализовывать ка-
бель специального назначения под соб-
ственной маркой. На данном этапе уже 
разработано ТУ с  учетом отраслевых 
потребностей наших заказчиков, идет 
процесс сертификации. Производство 
нашего кабеля планируем разместить 
на  заводе-партнере АО «СПКБ Техно» 
в г. Подольске. Рассчитываем, что дан-
ная продукция найдет свое применение 
в различных отраслях промышленности 
и станет достойным образцом качества 
и надежности.

ЭНЕРГОКОМПЛЕКС
ПОСТАВКИ ОБОРУДОВАНИЯ  
И ЭЛЕКТРОМОНТАЖНЫЕ РАБОТЫ
Во главу угла в компании «Энергокомплекс» ставят доверие клиентов и качество оказываемых услуг, а основной целью 
видят выстраивание надежных партнерских отношений, которые должны максимально способствовать общему успеху. 
С директором Максимом Левицким мы поговорили о поставляемой продукции и услугах, которые оказывает возглавля-
емая им компания, а также о состоянии современного рынка электротехнического оборудования.

В свое время наша 
компания ушла от формата 
обработчика спецификаций, 
когда заявки попадали 
нашим менеджерам только 
на этапе их реализации. Мы 
сделали ставку на участие 
в проектах, где можно сразу 
предусмотреть выгодные 
для нас, производителя 
и заказчика решения.

В отличие от многих 
конкурентов мы 
ориентируемся в своей работе 
на потребности клиента.
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Иван, расскажите подробнее о ком-
пании и ее деятельности.

Наше предприятие создано в 2017 г. 
За это время мы сумели заработать репу-
тацию надежного и ответственного пар-
тнера, который в сроки исполняет взя-
тые на себя обязательства. «ЭнергоЛидер 
Автоматика» — это опытная, энергично 
растущая и  развивающаяся компания 
на российском рынке.

Первое направление нашей деятель-
ности — комплексная разработка проек-
тно-сметной документации для объектов 
капитального строительства, техниче-
ского перевооружения и реконструкции. 
Предприятие имеет все необходимые до-
пуски и разрешения, в том числе на ра-
боту на опасных и технически сложных 
объектах промышленности. Штат компа-
нии укомплектован квалифицированны-
ми сотрудниками с многолетним опытом 
разработки и согласования проектной 
документации. При решении узкопро-
фильных задач предприятие привлека-
ет к работе компетентных специалистов 

из академических институтов и специ-
ализированных НИИ. Наши работники 
проектируют под ключ котельные, сети 
инженерно-технического обеспечения, 
системы автоматизации, слаботочные 
системы, охранно-пожарную сигнали-
зацию. Кроме того, мы самостоятельно 
осуществляем согласование и  сопро-
вождение экспертизы проектной доку-
ментации с государственными и муни-
ципальными службами, экспертными 
организациями.

Вы также занимаетесь производ-
ством шкафов управления.

Да, мы выпускаем низковольтные 
комплектные устройства (НКУ). Среди 
них вводно-распределительные шка-
фы с автоматическим вводом резерва, 
вводно-распределительные шкафы уче-
та электроэнергии, шкафы диспетчериза-
ции, шкафы управления вентиляторами 
с прямым или плавным пуском двигате-
лей, шкафы управления вентиляторами 
с  частотным регулированием, шкафы 
управления индивидуальным тепловым 
пунктом, шкафы управления конвей-
ерами с  прямым или  плавным пуском 
двигателей, шкафы управления конвей-
ерами с  частотным регулированием, 
шкафы управления насосами с прямым 
или плавным пуском двигателей, а так-
же шкафы управления насосами с частот-
ным регулированием.

Преимущество производимых нами 
шкафов и систем управления, куда вхо-
дят от трех и более шкафов, заключается 
в том, что наши специалисты сами пишут 
программное обеспечение. Таким обра-
зом, заказчик получает готовое изделие 
с уже запараметрированными значени-
ями, что  позволяет сразу начинать им 
пользоваться.

При необходимости мы осуществля-
ем пусконаладочные работы НКУ / систе-
мы АСУ как собственного производства, 
так и изготовленных сторонними компа-
ниями. Сотрудники предприятия могут 
выполнить наладку автоматики и слабо-

точных систем котельной, печи, венти-
лятора главного проветривания в шахте, 
подъемной установки и т. д.

Почему заказчики обращаются в ва-
шу компанию?

От других участников рынка нас от-
личают гибкое ценообразование, инди-
видуальный подход к каждому клиенту, 
а также оперативность в выполнении за-
казов любого уровня сложности. Кроме 
того, мы предлагаем нашим заказчикам 
возможность сопровождения на  всех 
этапах, а  такая опция есть не  у  всех 
предприятий. География работ нашей 
компании охватывает всю территорию 
Российской Федерации и страны ближ-
него зарубежья.

Кто ваши клиенты?
«ЭнергоЛидер Автоматика» мно-

го работает с предприятиями, которые 
входят в структуру ОАО «Уральская гор-
но-металлургическая компания» (УГМК), 
ОАО «Русская медная компания» (РМК), 
ПАО «КАМАЗ» и др. К примеру, в качестве 
подрядчиков мы занимались проектиро-
ванием, изготовлением, поставкой, про-
граммированием и пусконаладочными 
работами очень сложной системы авто-
матизации для АО «Кыштымский меде
электролитный завод» (входит в РМК).

Кроме того, у нашего предприятия 
есть опыт сотрудничества с ПАО «Север-
сталь». Для этой компании наши специали-
сты успешно разработали документацию, 
а также поставили систему управления.

Что в планах?
В  краткосрочной перспективе мы 

намерены нарастить производство, 
увеличить объемы выпускаемой про-
дукции и  расширить клиентскую базу. 
Несмотря на  меняющуюся геополити-
ческую ситуацию, нашему предприятию 
удается демонстрировать стабильный 
рост финансовых показателей. Надеем-
ся, что компания сможет сохранить эту 
положительную динамику.

ЭНЕРГОЛИДЕР АВТОМАТИКА
ПРОЕКТИРОВАНИЕ И ПРОИЗВОДСТВО  
НИЗКОВОЛЬТНЫХ КОМПЛЕКТНЫХ УСТРОЙСТВ
Компания «ЭнергоЛидер Автоматика» специализируется на составлении проектно-сметной документации для объектов 
в разных отраслях промышленности, а также разрабатывает и производит широкий спектр низковольтных комплектных 
устройств (НКУ) на базе современного отечественного и зарубежного оборудования. Выпускаемые НКУ удобны в эксплу-
атации и соответствуют всем требованиям надежности и безопасности. Отдел технического контроля проверяет качество 
изделий и комплектующих на всех этапах производства. О преимуществах работы с компанией, перспективах ее развития 
и выпускаемой продукции рассказал руководитель Иван Корюков.
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Электротехническая промышлен-
ность — одно из основных стратегиче-
ских направлений экономики страны, 
особенно сегодня, когда импорт в Рос-
сию ограничен. Именно сейчас необходи-
мо усилить отечественное производство, 
внедрить новейшие технологии, восста-
новить производства, которые были при-
остановлены из‑за большего интереса 
к импортной технике, наладить новые 
производственные процессы, которых 
в стране еще не было.

Условно электротехническая про-
мышленность делится на три направле-
ния: промышленное машиностроение, 
производство бытовой техники, произ-
водство кабелей. Также классификатор 
относит сюда осветительное оборудо-
вание и  производство аккумуляторов 
и батарей.

На начало 2022 г. до 70 % рынка элек-
тротехники, включая изделия промыш-
ленной автоматизации, в России зани-
мали ABB, Siemens и Schneider Electric. 
После того, как  данные производите-
ли перестали осуществлять поставки 
в  нашу страну, возник дефицит части 
продукции. Поставки из Китая и других 
стран, торговые отношения с которыми 
не  прекратились, не  могут полностью 
закрыть спрос. Поэтому именно сейчас 
происходит перераспределение рынка 
между его старыми и новыми участни-
ками, производителями и дистрибьюто-
рами, и конечно же, в качестве наиболее 
оптимального сценария хочется, чтобы 
приоритет появился у российских про-
изводителей.

Рассмотрим динамику производ-
ства электротехнической продукции 
в России. До 2020 г. данный показатель 
находился примерно на одном уровне, 
по итогам 2020 г. он составил 991 млрд 
руб. И это неудивительно, потому что ры-
нок развивался и прирастал за счет им-
порта. Что же мы видим в дальнейшем? 
В постковидный 2021 г. прирост произ-
водства составил 21 %, компании нача-
ли активизироваться, чтобы наверстать 
потерянное время. Далее, в 2022 г. про-
изводство уже росло не так сильно, од-
нако показатель 11 % тоже можно считать 

внушительным. Очевидно, что рост сни-
зился после ухода с рынка иностранных 
производителей, заводы которых рас-
полагались у нас, а также остановки тех 
предприятий, которые ощутили дефицит 
сырья, комплектующих или  запчастей 
к оборудованию. В 2022 г. такие мировые 
гиганты, как Schneider Electric, ABB, пре-
кратили принимать заказы на электро-
техническое оборудование от россий-
ских заказчиков, и вслед за ними о своем 
решении приостановить деятельность 
на территории РФ объявила компания 
Siemens. Стоит отметить, что в тот момент 
убыток понесли не только производите-
ли, но и образовательные организации 
страны, занимающиеся подготовкой бу-
дущих специалистов для электротехни-
ческой сферы. Например, Московский 
энергетический институт тесно сотруд-
ничал с Schneider Electric, компания име-
ла статус базового куратора образова-
тельных программ, однако поставки в вуз 
тоже завершились.

В связи с этим 2022 г. стал годом по-
иска новых поставщиков сырья и ком-
плектующих, новых потребителей, 
новых логистических и банковских ре-
шений. Часть вопросов была решена, 
и это наглядно видно на графике, потому 
что в 2023 г. за первые три квартала про-
изводство электропродукции превысило 

показатель по полному 2022 г. Понятно, 
что свою роль здесь сыграл и рост цен, 
который, впрочем, наблюдался и рань-
ше, поэтому приведенную картину мож-
но считать вполне логичной.

Если говорить не об электрическом 
оборудовании в целом, а о его отдельных 
категориях, то все до единой показали 
спад в 2022 г. На графике приведены дан-
ные по сопоставимым периодам за три 
квартала 2021, 2022 и 2023 гг.

В 2023 г. везде, кроме группы по про-
изводству кабелей и кабельной армату-
ры, наблюдается прирост. Наибольший 
прирост в группе по производству элек-
тродвигателей, генераторов, трансфор-
маторов, распределительных устройств 
и  прочей измерительной аппаратуры 
(+57 %). Наименьший прирост в группе 
по  производству бытовых приборов 
(+2 %). И это неудивительно, так как ли-
дерами по бытовым приборам всегда бы-
ли иностранцы, а вот в иных категориях 
российские игроки составляли более 
плотную конкуренцию.

И чтобы картина была полной, по-
кажем, как менялись доли групп продук-

ЭЛЕКТРОТЕХНИЧЕСКИЙ РЫНОК РОССИИ. 
ИТОГИ 2023 ГОДА
Электротехника — это область техники, которая занимается изучением и применением электричества, а также его пре-
образованием в другие формы энергии для использования в различных системах и устройствах. Она охватывает такие 
аспекты, как электрические цепи, генераторы, электродвигатели и системы энергоснабжения. Электротехника широко 
применяется в энергетике, автомобильной промышленности, производстве и других отраслях.

Отгружено товаров собственного производства 
по ОКВЭД «Производство электрического 

оборудования» в РФ 2017–2023 гг.,  
млрд руб. и % год к году

*без НДС, акцизов и аналогичных обязательных платежей 
**без электронного оборудования
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ции в динамике. Лидирует в процентном 
соотношении категория электродвига-
телей, генераторов, трансформаторов, 
распределительных устройств и  про-
чей измерительной аппаратуры, 
при этом в 2021 г. ее доля составила 35 %, 
в 2021‑м — 37 %, по итогам девяти меся-
цев 2023 г. — 41 %. Отметим, что в этой 
категории больше всего игроков (см. 
круговую диаграмму). Также велика до-
ля кабелей и кабельной арматуры, ее до-
ля примерно одинакова на протяжении 
трех лет (31,33,30 %). Тут важно заметить, 
что данный сегмент мог показать отри-
цательный рост в денежном выражении 
из‑за достаточного объема предложе-
ния и отсутствия необходимости расши-
рения производства.

Снизился, но  не  сильно объем 
в  группе бытовых приборов, с  14 % 
в 2021 г. до 8 % в 2021 г. по трем кварталам. 
Доля производителей в этой категории 
составляет 5 % от всех производителей 
электротехники РФ.

Итак, если в 2022 г. эксперты гово-
рили о возможности фатальных послед-
ствий для электротехнического рынка 
России из‑за ухода зарубежных произ-
водителей, то сейчас, к концу 2023 г., мож-
но надеяться, что отечественные про-
изводители электротехники подросли 
и в перспективе смогут конкурировать 
с иностранцами на равных. То есть про-
цесс замещения европейских партнеров 
идет полным ходом.

Кто же присутствует на нашем рын-
ке? Стоит отметить, что строгого рейтин-
га электротехнических компаний в Рос-
сии нет, так как у каждой фирмы есть свои 
особенности, направления, заказчики. 
Одним из достоверных показателей яв-
ляется выручка организаций.

Крупнейшим по выручке произво-
дителем в  группе электродвигателей, 
генераторов, трансформаторов и  рас-
пределительных устройств, а также кон-
трольно-измерительной аппаратуры 
по итогам прошлого финансового года 
стало ООО «Электрорешения» (г. Москва).

Наибольшая выручка в  группе 
по производству кабелей и кабельной 
арматуры у АО «Сибкабель» (Томская 
область).

В производстве прочего электриче-
ского оборудования лидер ОАО «Объе-
диненные электротехнические заводы» 
(г. Москва).

Лидер в  категории производства 
электрических аккумуляторов и аккуму-
ляторных батарей АО «Тюменский акку-
муляторный завод» (Тюменская область).

И в производстве бытовых приборов 
лидировало ООО «ЛГ Электроникс РУС», 
на втором месте была турецкая компа-
ния ООО «БЕКО».

В группе производства электриче-
ских ламп и осветительного оборудо-
вания выделяется ООО «Тегас Электрик» 
(г. Краснодар). 

А что же с экспортом электротехни-
ческой продукции? Поменялась ли ситуа-
ция в связи с закрытием торговых границ 
в часть стран?

Экспорт электротехники упал на два 
порядка — с 0,61 млрд руб. в 2021 г. до 0,06 
млрд руб. в 2022 г. На момент написания 
статьи данных по 2023 г. еще нет, скорее 
всего, они будут сопоставимы с показате-
лем 2022 г., так как Россия не может конку-
рировать с крупными мировыми произ-
водителями электротехники. И конечно, 

важно сказать, что экспорт по сравнению 
с общим объемом производства в стране 
был и остается ничтожно малым. Поэтому 
на рынке электротехники не произошло 
сильного разрыва в цепочке между про-
изводителями и покупателями, все нахо-
дилось в границах одной страны. Более 
сложный момент — сырье и комплектую-
щие. Ситуацию немного смягчил тот факт, 
что некоторые дальновидные компании 
озаботились созданием «стратегическо-
го резерва» оборудования на собствен-
ных складах.

Завершим обзор данными по ценам 
производителей на некоторые электро-
технические изделия, по которым соби-
рается статистика.

Цена отечественных производи-
телей на  устройства для  коммутации 
или  защиты электроцепей на  напря-
жение более 1 кВ в среднем движется 
по нарастающей, однако из месяца в ме-
сяц видны существенные колебания. 
Если в  октябре 2022  г. она составляла 
108,74 руб. / тыс. шт., то в октябре 2023 г.
она составила 122,93 руб. / тыс. шт., при-
рост +13,0 % за год.
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Отпускные цены отечественных 
производителей на устройства для ком-
мутации или защиты электрических це-
пей на напряжение не более 1 кВ в сред-
нем тоже растут, при этом здесь картина 
несколько иная — всплеск показателя 
наблюдался в августе — ноябре 2022 г., 
а в 2023 г. цена упала и затем резко воз-
росла лишь в октябре. В октябре про-
шлого года она составляла 1,57 руб. / тыс. 
шт., в октябре текущего года она равня-
ется 1,80 руб. / тыс. шт., прирост +14,6 % 
за год.

Линейный тренд по отпускным це-
нам отечественных производителей 
на электрические конденсаторы показы-
вает положительную динамику, при этом 
для данной категории продукции колеба-
ния цен довольно хаотичные и высокие 
от месяца к месяцу. Если в октябре про-
шлого года цена равнялась 0,35 руб. / тыс. 
шт., то в октябре текущего года она соста-
вила 0,26 руб. / тыс. шт., отрицательный 
прирост –26,4 % за год. При этом меся-
цем ранее цена составляла 0,4 руб. / тыс. 
шт. Не исключено, что такие колебания 
связаны с нестабильностью спроса в те-
кущих неопределенных условиях рынка.

Цена на  кабели силовые для  ста-
ционарной прокладки на  напряжение 
до 1 кВ в среднем растет. Ее пик наблю-
дался в апреле 2022 г. (63,72 руб. / тыс. км). 

Прирост показателя в октябре текущего 
года по отношению к октябрю прошлого 
составил +23,4 % за год.

Цена на электрические трансформа-
торы была крайне высока в январе теку-
щего года (1 045 162 руб. / мегавольт-ам-
пер). С этого момента в течение года она 
то росла, то падала, продемонстрировав 
в октябре показатель 672 871 руб. / мега-
вольт-ампер. Для сравнения, в прошлом 
октябре цена электрических трансфор-
маторов составила 777  556  руб. / мега-
вольт-ампер (отрицательный прирост — 
13,5 %).

И  цена на  преобразователи элек-
трические статические растет довольно 
равномерно, демонстрируя сезонный пи-
ковый спад летом. В 2022 г. он проявился 
в июне, в 2023 г. — в июле. В текущем го-
ду пик был более слабый, однако также 
ярко выраженный. Прирост показателя 
в октябре текущего года по отношению 
к октябрю прошлого составил +50,4 %.

Итак, цены на рынке растут, однако 
колебания их в некоторых сегментах го-
ворят о том, что нестабильная рыночная 
ситуация еще не ушла. Компании стре-
мятся заключать договора на постоян-
ной основе с  новыми потребителями, 
продолжают взаимодействовать с  по-
стоянными многолетними клиентами, 
пытаются искать внешние рынки сбыта 
в дружественных регионах мира. Вопрос 

технологического суверенитета России 
сейчас стоит максимально остро. Компа-
нии преодолевают множество преград 
и препятствий, поэтому любая новость 
о полученных достижениях восприни-
мается на  ура. Например, в  III кварта-
ле текущего года компания IEK GROUP 
выпустила ряд новинок, в  том числе 
в  сегменте современной светотехни-
ки, потолочных систем, продукции ITK 
для  IT-коммуникаций, высокотехноло-
гичного оборудования автоматизации 
зданий и  процессов, оборудования 
GENERICA, разработанного для объектов 
жилищного строительства. А вот на авто-
заводе «Москвич» в ближайшее время 
могут начать производство гибридных 
автомобилей. Калужский электромеха-
нический завод концерна «Автоматика» 
запустит производство беспилотных ле-
тательных аппаратов. ЗАО «ЗЭТО» подго-
товило к отгрузке двухтрансформатор-
ную подстанцию наружной установки 
мощностью 1000  кВА тупикового типа 
для нужд Великолукского агропромыш-
ленного комплекса. И это далеко не все 
новости, которые появляются в  СМИ 
и на сайтах компаний.

И конечно, многое делается при под-
держке государства. Так, действует 
перечень современных технологий, 
при разработке или внедрении которых 
компании могут заключать с  государ-
ством специальные инвестиционные 
контракты (СПИК 2.0). Перечень уже со-
держит более 500 позиций. В ноябре это-
го года в обновленный перечень вошли 
технологии, которые могут применяться 
в том числе в медицине и фармацевтике, 
химической и  радиоэлектронной про-
мышленности, а также в энергетическом 
машиностроении и металлургии. Но и это 
не все. В ноябре 2023 г. состоялось пятое 
заседание грантового комитета в рамках 
программы «доращивания» технологиче-
ских компаний под нужды крупных рос-
сийских корпораций. Эта программа реа-
лизуется в рамках федерального проекта 
«Взлет — от стартапа до IPO», которую ку-
рирует первый заместитель председате-
ля правительства Андрей Белоусов. В этот 
раз поддержку получили пять проектов, 
а совокупно в 2023 г. поддержана 21 тех-
нологическая компания.

Будем ждать скорейших результатов 
от наших производителей, инженеров 
и ученых, надеемся на новые конкурент-
ные разработки, которые дадут стране 
новые силы и возможности для развития 
и роста экономики.

Ирина Забегаева,
директор проектов ГК Step by Step

Средние цены производителей на устройства 
для коммутации или защиты электрических 

цепей на напряжение не более 1 кВ  
2022–2023 (10 мес.) гг. (руб. / тыс. шт.)

2022 2023
Источник: ГК Step by Step на основании данных Росстата
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Средние цены производителей на конденсаторы 
электрические 2022–2023 (10 мес.) гг.  

(руб. / тыс. шт.)
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Средние цены производителей на кабели 
силовые для стационарной прокладки 

на напряжение до 1 кВ 2022–2023 (10 мес.) гг. 
(руб. / тыс. км)

2022 2023
Источник: ГК Step by Step на основании данных Росстата
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Средние цены производителей 
на трансформаторы электрические 

2022–2023 (10 мес.) гг. (руб. / мегавольт-ампер) 
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Источник: ГК Step by Step на основании данных Росстата
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